»Der deutsche Kapitalmarkt wird fiir uns
sicherlich auch in Zukunft von strategischer

Bedeutung sein
Interview mit Maris Kreics, CFO,
Eleving Group

Seite 12

» Wir mochten ein ausgewogenes

Filligkeitsprofil haben”

Seite 22

Interview mit James Etherington,
Group CFO der 4finance S.A.

BOND MAGAZINE

DAS MAGAZIN FUR EMITTENTEN UND INVESTOREN AM ANLEIHENMARKT

12. Jahrgang - Ausgabe 205 - 17.10.2023 - www.fixed-income.org

INHALT
17.10.2023

EDITORIAL Seite 3
KURZ NOTIERT Seite 4
NEUEMISSIONEN

Eleving Group Seite 10
Interview mit Maris Kreics, Seite 12
Eleving Group

Jung, DMS & Cie. Pool Seite 14
GmbH (JDC)

GREEN'BONDS

hep solar projects Seite 16
GP JOULE Seite 18
ALTERNATIVE FIXED INCOME

HAEMATO Seite 20
INVESTMENT

Interview mit James Etherington,  Seite 22
4finance

SERVICE/KONTAKTDATEN Seite 25
Impressum Seite 3

Veranstaltungshinweise:

08.11.2023

DVFA Immobilien Forum

Flemings Selection Hotel Frankfurt City
www.dvfa.de/immobilien

15.11.-16.11.2023

MKK Miinchner Kapitalmarkt Konferenz
The Charles Hotel Minchen
www.mkk-konferenz.de

27.11.-29.11.2023

Deutsches Eigenkapitalforum
Steigenberger Airport Hotel Frankfurt
www.eigenkapitalforum.com

Der Renditebnaller aus dem Baltikbum
Eleving Group bietet 13,00% p.a. flir eine besicherte Anleihe

Text: Christian Schiffmacher
is 20. Oktober kann die neue 13,00%-
Anleihe 2023/28 der Eleving Group,
Luxemburg/Riga, gezeichnet werden (ISIN
DEO000A3LL7M4, WKN A3LL7M). Die
Anleihe hat den héchsten Kupon von allen
aktuellen Neuemissionen. Die Gesellschaft

verfiigt zudem iiber einen starken Track Re-
cord am Kapitalmarkt und bietet durch die
Verdffentlichung von Quartalberichten ein
hohes Mafd an Transparenz. Fiir risikobe-
wusste Anleger erscheint die Anleihe at-
traktiv. Weiter auf Seite 10.

Rockt die Jung, DMS & Cie. Pool GmbH
(JDC) den Anleihemarkt?

Starke Kennzahlen, Kupon 6,75%-7,25%

Text: Christian Schiffmacher

ie Jung, DMS & Cie. Pool GmbH

(JDCQ), eine hundertprozentige Toch-
tergesellschaft der bérsennotierten JDC
Group AG, emittiert eine fiinfjihrige besi-
cherte Unternehmensanleihe mit einem Ku-
pon von 6,75%-7,25% p.a. Das Emissions-
volumen betrigt bis zu 25 Mio. Euro und ent-
spricht somit dem Volumen der Anleihe

Aktuelle Neuemissionen

5 g

2019/24 (ISIN DE0O00A2YN1M1). Die Mit-
telzufliisse aus der Emission sollen so voll-
stindig fiir die Refinanzierung der ausstehen-
den Anleihe 2019/24 verwendet werden. Die
JDC Group AG hat gut planbare Umsitze,
eine hohe Cashposition und starke Kennzah-
len. Daher spricht vieles fiir einen Erfolg der
Anleiheemission. Weiter auf Seite 14.

Emittent Zeichnungsfrist Kupon Seite

Eleving Group 02.10.-20.10.2023 13,00% 10-13

Jung, DMS & Cie Pool (JDC) Umtausch: 12.10.-23.10.2023 6,75%-7,25% 14-15
Zeichnung: 12.10.-30.10.2023

hep solar projects 06.10.2023-02.10.2024 8,00% 16

Neue ZWL Zahnradwerk Leipzig  Umtausch: 16.10.-08.11.2023 9,50% 8

Zeichnung: 30.10.-13.11.2023

GP Joule

aktuell (Private Placement)

6,00%-7,00% +3M Euribor 18

Weitere Neuemissionen auf www.fixed-income.org
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Kontakt

Quirin Privatbank
Kapitalmarktgeschaft
www.quirinprivatbank.de
kapitalmarktgeschaeft@
quirinprivatbank.de

Thomas Kaufmann

stv. Leiter Kapitalmarktgeschaft

+49 (0)69 247 50 49-30
thomas.kaufmann@quirinprivatbank.de

hep there is no

6,5%
Green Bond
2021/2026
EUR 25 Mio.

Mai 2021

QUIRIN

Damit Sce

PRIVATBANK

Die erfahrensten Kapitalmarktspezialisten
fur lhre Finanzierung

Ist es Ihnen wichtig, eine erfolgreiche Finanzierungsform im Kapital-
marktdschungel zu finden? Wollen Sie Outperformance durch ehrlichen
Dialog erzielen? Oder die beste Anlage als Erster entdecken?

Fur alle Unternehmen und Investoren, die noch etwas vorhaben —
wir stehen lhnen gerne zur Seite:

¢ Erfahrung aus Uber 250 erfolgreichen Transaktionen
mit mehr als 6,5 Mrd. Euro Platzierungsvolumen

¢ Privatbank-Prinzip: fur uns zahlt das erfolgreich finanzierte
Unternehmen und die Menschen dahinter

¢ Zugang zu mehr als 300 Investoren in den
europaischen Finanzmetropolen

4

pried SOWITEC
Unternehmensanleihen
2022/27 EUR 7 Mio. 8 %
2020/22 EUR 8 Mio. Green Bond
2019/25 EUR 15 Mio. 2023/2028
2018/24 EUR 18 Mio. EUR 11,5 Mio.
Marz 2023

2017/23 EUR 15 Mio.
2015/21 EUR 25 Mio.
2014/19 EUR 25 Mio.



http://www.quirinprivatbank.de

EDITORIAL

Jetzt kommen Anleihen mit sehr
attraktiven Renditen

Christian Schiffmacher
Chefredakteur

islang waren die Neuemissionen im laufenden Jahr iiberwiegend positiv fiir Investo-
Bren. Auch die letzten Neuemissionen der Deutsche Rohstoff AG und der Katjes Inter-
national GmbH & Co. KG haben sich sehr gut entwickelt. Die 7,50% Anleihe der Deut-
sche Rohstoff AG notiert bereits kurz nach der Emission bei ca. 106%.

Aktuell stehen weitere Anleihen mit teils sehr hohen Kupons und/oder sehr starken Kenn-
zahlen in der Pipeline. Die Eleving Group bietet fiir eine besicherte Anleihe 13,00% p.a.
und damit den héchsten Kupon von allen aktuellen Neuemissionen (Seiten 10-13).

GP Joule, ein Unternechmen mit Fokus auf Entwicklung, Bau und Servicing von Projekten
/ Produktionsanlagen im Bereich Erneuerbare Energien hat sehr gute Kennzahlen und bie-
tet einen Kupon im Bereich von 6%-7% +3M Euribor, also im Bereich von 10%-11%
p-a. GP Joule profitiert zudem vom dringend notwendigen Ausbau Erneuerbarer Energien
(Seite 18).

Die Jung, DMS & Cie. Pool GmbH (JDC) bietet einen Kupon von 6,75%-7,25%, hat
aber sehr gute Kennzahlen und eine hohe Cashposition (Seiten 14 und 15).

Die PHM Group stockt ihre Anleihe 2022/26 auf, der Kupon betrigt 7,50% +3M Euri-
bor. Die Kennzahlen, gerade in Bezug auf die Verschuldung, sind zwar schwicher als bei
den anderen genannten Unternehmen, dafiir hat PHM (die Gesellschaft ist im Bereich
Hausverwaltung titig) ein sehr stabiles Geschiftsmodell, das wenig konjunkturanfillig er-
scheint (Seite 8).

Natiirlich gibt es geopolitische Risiken, das ist vollkommen klar. Die Volatilitit an den
Mirkten diirfte vermutlich hoch bleiben. Aber die Renditen sind wesentlich attraktiver als
noch vor nicht allzu langer Zeit. Und die Unternehmen haben teilweise sehr, sehr gute
Kennzahlen. Fiir mutige Anleger gibt es jetzt attraktive Investmentchancen.

Eine interessante Lektiire wiinscht Thnen

Christian Schiffmacher
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KURZ NOTIERT

Neuemissionen EUR Corporate Bonds

Emittent Rating ISIN Laufzeit Kupon Kurs Rendite
Stellantis 2023/31 Baa2, BBB XS$2634690114 16.06.2031 4,250% 96,51 4,8%
Thales 2023/29 A2, A- FR0014001106 14.06.2029 3,625% 96,86 4,3%
BayWa Hybrid 2023/unendlich kein Rating DE000A351PD9 unendlich 7,750% 99,75 7,8%"
Porsche Auto. Holding 2023/28 kein Rating XS2615940215 27.09.2028 4,500% 102,90 3,8%
Stand: 17.10.2023, Handelbarkeit fiir Privatanleger méglicherweise eingeschrénkt, *) Rendite zum ersten Call Termin in 5 Jahren

Neuemissionen USD Corporate Bonds

Emittent Rating ISIN Laufzeit Kupon Kurs Rendite
Nasdaq 2023/28 Baa2, BBB US63111XAH44 28.06.2028 5,350% 97,90 5,8%
Nasdaq 2023/34 Baa2, BBB US63111XAJ00 15.02.2034 5,550% 94,00 6,1%
Apple 2023/26 Aaa, AA+ US037833ES58 08.05.2026 4,421% 97,98 54%
Apple 2023/28 Aaa, AA+ US037833ET32 10.05.2028 4,000% 95,47 4,9%
Apple 2023/30 Aaa, AA+ US037833EU05 10.05.2030 4,150% 94,79 5.2%
Stand: 17.10.2023, Handelbarkeit fiir Privatanleger mdglicherweise eingeschrénkt

Neuemissionen (SME Bonds)

Emittent Rating ISIN Laufzeit Kupon Kurs Rendite
Deutsche Rohstoff 2023/28 kein Rating DE000A3510K1 27.09.2028 7,500% 105,85 6,2%
Katjes International 2023/28 kein Rating N00012888769 21.09.2028 6,750% 102,98 6,1%
Hérmann Industries 2023/28 kein Rating N00012938325 11.07.2028 7,000% 103,90 6,1%
DEAG Dt. Entertainment 2023/26 kein Rating N00012487596 12.07.2026 8,000% 101,83 1.5%
Amber Beverage 2023/27 kein Rating V0000870137 31.03.2027 11,054% * 102,00 10,1%
luteCredit 2021/26 kein Rating XS$2378483494 06.10.2026 11,000% 93,00 14,4%
Mutares 2023/27 kein Rating N00012530965 31.03.2027 12,472% ** 105,00 11,3%

Stand: 17.10.2023, Handelbarkeit fiir Privatanleger méglicherweise eingeschrénkt, *) Amber FRN 3M Euribor +750 bp, **) Mutares FRN 3M Euribor +850 bp

Neuemissionen (Green Bonds)

Emittent Rating ISIN Laufzeit Kupon Kurs Rendite
Baden-Wiirttemberg 2023/33 AA+ DE000A14JZX6 27.06.2033 3,000% 97,03 34%
Bpifrance 2023/33 Aa2, AA- FR0014001V17 25.06.2033 3,125% 96,02 3,6%
BNP 2023/31 Baal, A-, A+ FR0O01400H9B5 13.04.2031 4,250% 97,49 4,7%
NRW.Bank 2023/33 Aal, AA, AAA DEOOONWBO0AT4 05.04.2033 2,875% 95,16 34%
SOWITEC group 2023/28 kein Rating DE000A30V6L2 30.03.2028 8,000% 98,00 8,4%
Stand: 17.10.2023, Handelbarkeit fiir Privatanleger mdglicherweise eingeschrankt

Weitere griine Anleihen

Emittent Rating ISIN Laufzeit Kupon Kurs Rendite
BayWa 2019/24 kein Rating XS2002496409 16.06.2024 3,125% 98,90 4,6%
Greencells 2020/25 kein Rating DE000A289YQ5 08.12.2025 6,500% 92,60 10,7%
hep global 2021/26 kein Rating DEO0OA3H3JV5 18.05.2026 7,500% 90,00 11,1%
Photon Energy 2021/27 kein Rating DEOOOA3KWKY4 23.11.2027 6,500% 61,50 -
PNE 2022/27 kein Rating DE000A30VJW3 23.06.2027 5,000% 99,00 5,2%
reconcept 2022/28 kein Rating DEOOOA3E5SWTO 25.01.2028 6,250% 97,80 7.0%
Schletter 2022/25 kein Rating N00012530973 12.09.2025 10,550%" 103,25 9,0%
SUNfarming 2020/25 kein Rating DE000A254UP9 16.11.2025 5,500% 95,00 8,3%

Stand: 17.10.2023, Handelbarkeit fiir Privatanleger méglicherweise eingeschrénkt, *) Schletter FRN 3M Euribor +675 bp

Emmanuel Deblanc, AllianzGl

AllianzGl legt ersten iibergreifenden
Private Markets-Fonds auf

Allianz Global Investors (AllianzGI) hat
die Auflegung des Allianz Core Private
Markets Fund bekannt gegeben. Profes-

sionelle Kunden haben die Méglichkeit,
gemeinsam mit der Allianz in Private
Equity, Corporate Private Debt, Infra-
structure Equity und Infrastructure Debt
zu investieren.

Ziel der Strategie ist es, Anlegern Zugang
zu einem gut diversifizierten Portfolio
iiber verschiedene Regionen, Segmente,
Jahrginge und Sektoren hinweg zu bie-
ten und dabei attraktive Renditen im
mittleren einstelligen Bereich zu generie-
ren. Die Zielgrofle des Fonds betrigt 3
Mrd. Euro.
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Der Fonds nutzt eine Derivatestruktur, um
ein Engagement in das bestehende Private-
Markets-Portfolio der Allianz Lebensversi-
cherungs AG zu erméglichen. Diese Struk-
tur ermdglicht es professionellen Kunden,
ohne komplexe Kapitalabrufe in private
Mirkte zu investieren bei quartalsweiser Li-
quiditit.

, Wir bei AllianzGI kénnen auf mehr als 25
Jahre Investmentexpertise in privaten Mirk-
ten zuriickblicken. Als einer der fithrenden
Investoren in Private Credit, Private Equity
und Infrastruktur freuen wir uns, unser An-
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KURZ NOTIERT

gebot fiir gut informierte und professionelle
Kunden wie HNWI, Vermégens-verwalter,
Pensionsfonds und Family Offices weiter
auszubauen. Der Allianz Core Private Mar-
kets Fund ist eine einzigartige Losung, um
gemeinsam mit der Allianz auf einfache Art
und Weise in Private Markets zu investie-
ren®, sagt Emmanuel Deblanc, Global Head
of Private Markets bei Allianz Global In-

vestors.

LAufgrund des groflen Interesses institutio-
neller Kunden an unseren Private-Markets-
Strategien, was das Vertrauen unserer Kun-
den in unsere Fihigkeiten untermauert, ha-
ben wir den Allianz Core Private Markets
Fund entwickelt. Die besondere Struktur
dieses Assetklasse-iibergreifenden Fonds
macht private Mirkte auch fiir neue Anle-
gergruppen aus dem institutionellen Bereich
zuginglich®, informiert Thomas Linker,
Head of Distribution D/A bei Allianz Glo-
bal Investors.

AllianzGI bietet eine breite Palette von An-
lagelésungen an und verwaltet ein Vermo-
gen von rund 90 Mrd. Euro im Bereich Pri-
vate Markets.

Das Unternehmen ist ein fithrender aktiver
Vermdgensverwalter mit mehr als 600 In-
vestment Professionals an {iber 20 Standor-
ten weltweit und verwaltet ein Vermogen
von 520 Mrd. Euro.

Justin Muzinich

Muzinich & Co. legt MLoan auf, einen
Kl-optimierten Private Credit Fonds
Muzinich & Co. hat MLoan, eine semi-li-
quide europiische Private-Debt-Strategie,
als Luxemburger SICAV-Fonds aufgelegt.
Der vom erfahrenen Private-Debt-Team
von Muzinich & Co. verwaltete Fonds ist
eine diversifizierte, ertragsgenerierende
Strategie, die hauptsichlich in private,
nicht bérsengehandelte europiische Bank-
kredite investiert. Ziel des MLoan ist es,
durch die Bereitstellung flexibler Finan-
zierungen insbesondere fiir ein diversifi-
ziertes Universum wachstumsstarker mit-
telstindischer Unternehmen attraktive
Renditen zu erzielen.

MLoan konzentriert sich auf ,,Parallel Len-
ding®. Bei dieser Private-Debt-Variante ver-
gibt ein Vermdgensverwalter gemeinsam mit
einer Bank Kredite, wobei die Bank in den
Kredit investiert bleibt, wie es fiir das Mo-
dell ,,Originate and Share“ (,Griinden und
Teilen®) typisch ist. Kleinere Allokationen
kénnen auch in Syndicated Bank Loans und
Direct Lending erfolgen.

Der Fonds zielt darauf ab, eine Illiquidi-
titsprimie fiir Private Credits zu erzielen
und gleichzeitig den Investoren eine vier-
teljahrliche Riickzahlung zu erméglichen.
MLoan strebt eine hohe einstellige Netto-
rendite an und ist eine ,Evergreen“-Strate-
gie, bei der im Gegensatz zu traditionellen
Private-Debt-Strategien jederzeit neue
Zeichnungen und Riicknahmen méglich
sind.

,»Was diese Strategie unserer Meinung nach
interessant macht, ist das, was wir ,Parallel
Lending’ nennen", fiigt Justin Muzinich,
CEO bei Muzinich & Co., hinzu. ,Vergli-
chen mit traditionelleren Private Credits be-
finden wir uns auf der gleichen Bonitits-
stufe und profitieren von den iiblichen
Schutzmechanismen der Banken. Dariiber
hinaus werden hiufig Tilgungsdarlehen ver-
wendet, was einen effizienteren Portfolio-
aufbau und die Steuerung von Liquiditits-
fenstern erméglicht.

MLoan ist eines der wenigen semi-liquiden
Vehikel auf dem Markt, das Parallel Lending
einschlief3t.

LA FRANCAISE

INVESTING TOGETHER

La Francaise launcht La Francaise Fi-
nancial Bond 2027

La Francaise, eine Multi-Expertise Asset-
Management-Gruppe mit einem verwalte-
ten Vermdgen von 45 Mrd. Euro (Stand:
30.06.2023), kombiniert ihre beiden Kern-
kompetenzen — die Vermdgensverwaltung
von Finanzanleihen und Laufzeitfonds —
und legt den LA FRANCAISE FINAN-
CIAL BONDS 2027 auf.

LA FRANCAISE FINANCIAL BONDS
2027 ist ein Fonds mit einer Ziellaufzeit von
2027, der auf Finanzanleihen spezialisiert
ist, insbesondere auf Banken, aber auch auf
Versicherungsgesellschaften, Immobilien
und Finanzdienstleistungen. Der Fonds ist
nach Artikel 8 der SFDR eingestuft und
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kann sowohl von Privatanlegern als auch
von professionellen Investoren gezeichnet
werden: ISIN FR00140011A3 (Retail
Tranche) und FR00140010X7 (Institutio-
nelle Tranche).

Jérémie Boudinet, Head of Investment
Grade Credit bei La Francaise AM, betont:
»Anleger sollten bedenken, dass der Fi-
nanzsektor trotz der Turbulenzen in der ers-
ten Jahreshilfte unserer Ansicht nach iiber
gute und stabile Fundamentaldaten verftigt.
Nach der Krise von 2008 hat sich der Ban-
kensektor zu einem der am stirksten regu-
lierten Wirtschaftszweige Europas entwi-
ckelt und unterliegt einer strengen Aufsicht.
Wir sind davon iiberzeugt, dass der Finanz-
sektor zahlreiche Eigenschaften bietet, die
von Investoren geschitzt werden: giinstigere
Bewertungen, einen stabilen Regulierungs-
rahmen, der die zugrundeliegenden Risiken
beriicksichtigt, und — obwohl das investierte
Kapital nicht garantiert ist — ein attraktives
Risiko-Rendite-Profil.*

Neue ZWL Zahnradwerk Leipzig begibt
9,50% Anleihe 2023/28

Die Geschiftsfithrung der Neue ZWL
Zahnradwerk Leipzig GmbH (NZWL) hat
heute die Emission einer neuen Unterneh-

mensanleihe (ISIN: DE0O00A351XF8) mit
einem Zinssatz von 9,50% p.a. und einem
Volumen von bis zu 15 Mio. Euro be-
schlossen. Das Angebot fiir die neuen
Schuldverschreibungen 2023/28 setzt sich
aus einem 6ffentlichen Umtauschangebot,
einem 6ffentlichen Angebot und einer Pri-
vatplatzierung zusammen.

Im Rahmen des 6ffentlichen Umtauschan-
gebots konnen sowohl die Inhaber der mit
9,874 Mio. Euro ausstehenden 7,25%
Schuldverschreibungen 2017/23 (ISIN:
DEO000A2GSNF5) als auch die Inhaber der
mit 17,5 Mio. Euro ausstehenden 6,50%
Schuldverschreibungen 2018/2024 (ISIN:
DE000A2NBRSS8) ihre Schuldverschrei-
bungen jeweils im Verhiltnis 1 zu 1 in die
angebotenen neuen Schuldverschreibungen
2023/28 tauschen. Zudem erhalten sie je
umgetauschter Schuldverschreibung jeweils
einen Zusatzbetrag in Hohe von 20,00 Euro



= DICAMA

Corporate finance one step ahead

Liquiditat fir die individuellen Phasen mittelstandisch gepragter
Unternehmen - darauf sind wir spezialisiert, das ist unsere Leidenschaft.

Ihr Finanzierungsvorhaben zum Erfolg zu bringen, dafur ist die DICAMA AG

Ihr Partner mit umfangreicher und markfihrender Kapitalmarkterfahrung mit

Kreditfonds und allen wesentlichen alternativen Investoren und Produkten.

Wir liefern individuell zugeschnittene Bausteine, strukturieren passgenau fur

Ihr Unternehmen zukunftsweisende Finanzierungskonzepte und sind gerne
Teil Ihrer Gesamtfinanzierung: Corporate Finance one step ahead.
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Mio. Euro investiertes
Venture Capital

DICAMA AG

www.dicama.com
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Mrd. Euro ausgereichtes
Finanzierungsvolumen

Mio. Euro eingesammeltes
Kapital fir Erneuerbare-
Energien-Projekte
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KURZ NOTIERT

und die aufgelaufenen Stiickzinsen. Das 6f-
fentliche Umtauschangebot wird am 16.
Oktober 2023 beginnen und am 8. No-
vember 2023 enden.

Das éffentliche Angebot zur Neuzeichnung
in Deutschland und Luxemburg erfolgt
vom 30. Oktober 2023 bis zum 13. No-
vember 2023 {iber die Zeichnungsfunktio-
nalitit DirectPlace der Frankfurter Wertpa-
pierborse im Handelssystem XETRA und
durch die Schaltung einer Angebotsanzeige
in Luxemburg. Gleichzeitig wird die Qui-
rin Privatbank AG als Bookrunner eine Pri-
vatplatzierung bei qualifizierten Anlegern in
Deutschland und bestimmten anderen eu-
ropdischen Lindern durchfiihren. Die
Emission wird von der Lewisfield Deutsch-
land GmbH als Financial Advisor betreut.

Der Emissionserlés aus dem 6ffentlichen
Angebot und der Privatplatzierung dient zur
Stirkung der Finanzkraft der NZWL fiir In-
vestitionen in Wachstum und in neue Pro-
dukte bei Hybrid- und alternativen Antrie-
ben sowie in Produkte der E-Mobilitit.

Der von der luxemburgischen Finanz-
markraufsichtsbehérde Commission de Sur-
veillance du Secteur Financier (CSSF) ge-
billigte und an die Bundesanstalt fiir Fi-
nanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) notifi-
zierte Wertpapierprospekt ist auf der Web-
seite der Neue ZWL Zahnradwerk Leipzig
GmbH (www.nzwl.de/anleihe) verfiigbar.

Die neuen Schuldverschreibungen 2023/28
sollen voraussichtlich am 15. November
2023 in den Handel im Open Market ein-
bezogen werden.

Borse gettex und Borse Miinchen ver-
langern Anleihehandel bis 22:00 Uhr
Die Borse gettex und die Bérse Miinchen

reagieren auf das starke Interesse der Anle-
ger nach Zinsprodukten und handeln alle
von der Baader Bank AG betreuten Anlei-
hen ab sofort bis 22:00 Uhr. Somit kénnen
auf gettex 8.500 Anleihen in Euro-Wihrung
und 6.100 Anleihen in 22 weiteren Wih-
rungen von US-Dollar iiber britische Pfund
bis zu Japanischen Yen bis 22:00 Uhr ge-

handelt werden. Auf Bérse Miinchen sind
es insgesamt mehr als 15.000 Anleihen.

»Anleihen machen mittlerweile 10 Prozent
des Umsatzes auf gettex aus — auf Borse
Miinchen nahm der Anleihehandel schon
immer einen gewichtigen Teil des Umsatzes
ein®, erliutert Dr. Robert Ertl, Vorstand der
Bayerischen Bérse AG. ,Ein signifikanter
Anteil dieses Handels entfillt dabei auf An-
leihen in US-Dollar. Da liegt es nahe, den
Handel auch bis 22 Uhr auszuweiten, so
lange die US-Mirkte gedffnet sind*, fihrt
Erd fort. ,,Damit bietet der Bérsenplatz get-
tex das gesamte Sortiment an Finanzpro-
dukten von A wie Aktie bis Z wie Zertifikat
von 8 bis 22 Uhr an®, so Ertl abschlieflend.

,Die Baader Bank weitet den Anleihehan-
del gerne bis 22 Uhr aus, um die deutlich
gestiegene Nachfrage nach Zinsprodukten
optimal bedienen zu kénnen und den An-
legern die Méglichkeit zu geben, auf Markt-
situationen zeitnah zu reagieren®, so Klaus
Stopp, Managing Director und Head of
Market Making Bonds bei der Baader Bank
AG. ,Gerade US-Anleihen, kurz laufende
Bundeswertpapiere und Unternehmensan-
leihen spielen bei privaten wie institutio-
nellen Investoren eine grofle Rolle in ihren
Depots®, so Stopp weiter.

Da aufgrund verschiedener Regulierungs-
mafSnahmen nicht alle Anleihen fiir Privat-
anleger handelbar sind, bietet gettex auf der
Website unter ,neue Anleihen“ eine Indi-
kation iiber die Handelbarkeit fiir Privat-
anleger und die Borse Miinchen wéchent-
lich in ,,Bonds aktuell auf der Website.

PHM Group stockt besicherte Anleihe
auf, Kupon 7,50% +3M Euribor

Die PHM Group Holding Oyj, Helsinki,
stockt ihre besicherte Anleihe 2022/26

(ISIN FI4000541685, WKN A3LB6C) auf.
Der Kupon betrigt 7,50% +3m Euribor
(aktueller Kupon 11,378%). Die Mindest-
order betrigt 100.000 Euro. Die Anleihe ist
aber bereits gelistet, u.a. in Frankfurt mit ei-
ner Stiickelung von 1.000 Euro. Die An-
leihe soll um bis zu 140 Mio. Euro aufge-
stockt werden. Das ausstehende Volumen
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betrigt aktuell 125 Mio. Euro. Die Trans-
aktion wird von Nordea Bank und Pareto
Securities begleitet.

Die PHM Group betreibt Hausverwaltun-
gen und ist Marktfiihrer in Skandinavien.
Die Gesellschaft wichst stark durch Uber-
nahmen. Im vergangenen Jahr betrug der
Umsatz 487 Mio. Euro, das bereinigte
EBITDA 72 Mio. Euro. Moody s rated die
PHM Group Holding mit B2.

Warme
lasst sich
verschicken e

Ilhre Spende als
CARE-Paket.

IBAN: DE 93 3705 0198
0000 0440 40

www.care.de

inscannen und einfach
: liber PayPal spenden.

gscare

-

wirkt. weltweit.



hep Gree
2023/28

Erfolgreich mit gutem
Gewissen investieren

hep global-Konzern*:

5.900 mwy

in der Pipeline

1.300 vws

entwickelt

Kupon: 8 o/o p-a.

far 5 Jahre
WKN: A35148

B

Wertpapierprospekt erhaltlich unter
hep.global/green-bond-2023

Jetzt zeichnen!

+ Inhabergefiihrter hep global-Konzern*
mit starker Kombination aus lang-
jahriger Photovolatik- und Investment-
Expertise

+ Erfolgreicher Track-Record aus 1.300
MWp entwickelter Leistung seit 2008

« Exzellente Basis fiir dynamisches
Wachstum dank Pipeline von 5,9 GWp

* Die hep solar projects GmbH ist eine 100%ige Tochtergesellschaft der
hep global GmbH, der Muttergesellschaft des hep global-Konzerns.
Die Schuldverschreibungen werden von der hep solar projects GmbH
begeben und auf Basis eines am 5.10.2023 von der luxemburgischen
Aufsichtsbehérde Commission de Surveillance du Secteur Financier
gebilligten Wertpapierprospekts zum Erwerb angeboten. Dieses An-
gebot richtet sich ausschlieflich an Anleger mit Wohnsitz bzw. Sitz
in Deutschland, Luxemburg oder Osterreich.

there is no planet b


https://www.hep.global/green-bond-2023

10

NEUEMISSIONEN

Der Renditebnaller aus dem Baltikum

Eleving Group bietet 13,00% p.a. flir eine besicherte Anleihe

Text: Christian Schiffmacher

is 20. Oktober (14 Uhr EET) kann die
Bneue 13,00%-Anleihe 2023/28 der Ele-
ving Group, Luxemburg/Riga, gezeichnet
werden (ISIN DE0O0OA3LL7M4, WKN
A3LL7M). Die Anleihe hat den hochsten
Kupon von allen aktuellen Neuemissionen.
Die Gesellschaft verfiigt zudem iiber einen
starken Track Record am Kapitalmarkt und
bietet durch die Versffentlichung von Quar-
talberichten ein hohes Maf§ an Transparenz.
Fir risikobewusste Anleger erscheint die
Anleihe attraktiv.

Die Eleving Group ist ein fithrender An-
bieter von Konsumentenkrediten und Ge-
brauchtwagenfinanzierungen in Mitteleu-
ropa, der GUS, Ost- und Subsahara-Afrika-
Region. Die Firmengruppe ist in 16 Lin-
dern auf 3 Kontinenten aktiv.

Transaktionsstruktur

Die Gesellschaft hat Anlegern der 11,00%
Mogo  AS-Anleihe 2021/24  (ISIN
LV0000802452) die Moglichkeit geboten,
ihre bestehenden Anleihen in die neue vor-
rangig besicherte und garantierte Anleihe zu
tauschen. Die Anleihe hatte ein Volumen
von 30 Mio. Euro. An dieser Stelle wird
nicht weiter auf den Umtausch eingegan-
gen, da die Mogo AS-Anleihe (Eleving hief§
frither Mogo Finance) nur im Baltikum
platziert wurde und aufgrund anderer Clea-
ring-Systeme wohl kein einziger westeuro-
paischer Anleger in der Mogo-Anleihe in-
vestiert war.

Das dffentliche Angebot in Estland, Lett-
land und Litauen begann am 2. Oktober, in
Deutschland am 4. Oktober und endet am
20. Oktober 2023 um 14:00 Uhr EET. Die
neue Anleihe der Eleving Group 2023/28
wird voraussichtlich am oder um den 31.
Oktober 2023 zum Handel am Regulierten
Markt der Frankfurter Wertpapierborse
(General Standard) und am Regulierten
Markt der Nasdaq Riga zugelassen. Deut-
sche Anleger konnen wie gewohnt tiber ,Di-
rectPlace” zeichnen, d.h. via Kauforder am
Bérsenplatz Frankfurt.

Die Anleiheemission wird von Signet Bank
AS (Lettland), Redgate Capital AS (Est-
land), Evernord UAB FM] (Litauen) und
Bankhaus Scheich Wertpapierspezialist AG
(Deutschland) begleitet. Aalto Capital
(Deutschland) fungiert als globaler Koordi-
nator und Finanzberater der Gruppe.

Siamtliche Informationen zum Angebots-
prozess, der von der CSSF genehmigte
Wertpapierprospeke sowie die einzusehen-
den Unterlagen sind auf der Website der
Gruppe verfiigbar: hetps://eleving.com/in-

vestors.

Geschaftsentwicklung

Die Eleving Group konnte den Umsatz im
Geschiftsjahr 2022 von 156,9 Mio. Euro
auf 183,9 Mio. Euro steigern. Das Netto
Kreditportfolio ist von 245,5 Mio. Euro auf
293,0 Mio. Euro gestiegen. Das Netto-Er-
gebnis (vor Wechselkurseffekten) konnte
von 19,9 Mio. Euro auf 27,8 Mio. Euro ge-
steigert werden.

Im ersten Quartal 2023 konnte die Gruppe
das Ergebnis weiter steigern. Das bereinigte
EBITDA konnte auf 36,1 Mio. Euro ge-
steigert werden (1. HJ 2022: 30,7 Mio.
Euro). Das bereinigte EBIT (vor Wih-
rungseffekten) betrug 13,6 Mio. Euro (1.
HJ 2022: 9,0 Mio. Euro). Das bereinigte
Netto-Ergebnis (nach Wihrungseffekten)
konnte auf 12,4 Mio. Euro gesteigert wer-
den (1. HJ 2022: 7,4 Mio. Euro).

GrolRaktionar Aigars Kesenfelds sorgt
fir Schlagzeilen in der Boulevard-
presse

Aigars Kesenfelds, grofiter Aktionir der Ele-
ving Group, sorgte in der vergangenen Wo-
che fiir Schlagzeilen in der lettischen Bou-
levardpresse. Kesenfelds hat mit seiner Frau
Linda im September 2023, also nur wenige
Tage vor Beginn der Anleiheemission, einen
Vertrag zur Giitertrennung geschlossen. Ai-
gars Kesenfelds und Linda Kesenfelds sind
allerdings seit tiber 9 V2 Jahren verheiratet.
Details zur Giitertrennung sind uns nicht
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bekannt. Die Gesellschaft hat uns aber
schriftlich bestitigt, dass es keine Verinde-
rungen im Aktiondrskreis gab und keine
Anteile an der Eleving Group von Aigars
Kesenfelds, die er iiber die Holding SIA
ALLPES Capital hilt, an seine Ehefrau
ibertragen wurden.

Kesenfelds gilt als einer der reichsten Letten.
Er hilt Beteiligungen an tiber 100 Unter-
nehmen, bei vielen davon war er Mitgriin-
der. Die Boulevardpresse berichtete zuletzt
von 130 Beteiligungen. Einen Schwerpunke
seiner Aktivititen bilden Unternehmen, die
im Bereich Konsumentenkredite titig sind.
Die Beteiligung an der Eleving Group diirfte
zu seinen grofSten Assets zihlen.

Fiir Investoren in einer Senior Secured-An-
leihe diirfte der Vertrag zwischen Kesenfelds
und seiner Frau unbedenklich sein. Vor dem
Hintergrund der Anleiheemission erscheint
aber zumindest das Timing der Giitertren-
nung unangemessen.

Im gleichen Gebiudekomplex wie die Ele-
ving Group (Skanstes Iela 50/52, Riga/Lett-
land) haben auch weitere Unternehmen von
Kesenfelds ihren Sitz, die in dhnlichen Be-
reichen titig sind und sich ebenfalls iiber An-
leihen finanzieren, z.B. Sun Finance und
Delfin Group. Im Gebiude hat ebenso die
P2P-Plattform Mintos ihren Sitz, {iber die
sich die Eleving Group, Sun Finance und
Delfin Group finanzieren. Kesenfelds ist
auch GrofSaktionir bei Mintos. Im Juli 2023
wurde die EC Finance Ltd. von Kesenfelds
in die Eleving Group eingebracht. EC Fi-
nance hatte den Firmensitz nicht nur im
gleichen Gebdude, sondern in den gleichen
Biiroriumen als Untermieter von Eleving.

Starken

¢ Anleihe ist besichert (,,Senior Secured®)

* langjihriger Anleiheemittent mit positi-
vem Track Record am Kapitalmarkt

e sehr gutes Management

* schr hoher Kupon und quartalsweise
Zinszahlung
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e vergleichsweise hohe Transparenz durch
Quartalsberichterstattung und Fitch Ra-
ting

* zunchmende Regulierung in vielen Lin-
dern diirfte kleinere Mitbewerber {iber-
fordern und Chancen fiir die grofien Un-
ternehmen der Branche bieten, z.B. Uber-
nahmen

Schwachen

¢ branchentypische Risiken (mégliche Zah-
lungsausfille von Kreditnehmern), Rating
ist mit B- vergleichsweise schwach

* zunchmende Expansion in ,Emerging
Markets und Wihrungsrisiken

e Transaktionen des GrofSaktionirs Kesen-
felds, mégliche Schwichen im Bereich
Corporate Governance

Fazit:

Die Eleving Group hat sich in den vergan-
genen Jahren positiv entwickelt und ist deut-
lich gewachsen. Die Anleihe ist besichert
(»Senior Secured®), der Kupon ist sehr hoch,

die Zinszahlung erfolgt quartalsweise. Es han-
delt sich um eine der wenigen richtigen High
Yield-Anleihen, in die auch Privatanleger mit
einer niedrigen Stiickelung investieren kén-
nen. Zudem ist die Gesellschaft mit einer
quartalsweisen Berichterstattung vergleichs-
weise transparent und hat ein Rating einer
internationalen Ratingagentur (B- durch
Fitch). Nicht alle Unternehmen der Branche
haben iiberhaupt ein Rating. Das Manage-
ment macht einen sehr guten Eindruck.

Allerdings hat man manchmal auch den
Eindruck, dass die Gesellschaft vom Grof3-
aktionir Kesenfelds ,ferngesteuert” wird.
Mit dem Vertragsabschluss zur Giitertren-
nung nur wenige Tage vor dem Beginn der
Anleiheemission beweist Kesenfelds kein
gutes Gespiir fiir die Befindlichkeiten am
Kapitalmarkt. Auch wenn die Hintergriinde
und Details nicht bekannt sind, diirfte das
Risiko in diesem Zusammenhang fiir In-
vestoren in eine Senior Secured-Anleihe sehr
begrenzt sein.

Peer Group Vergleich
Eleving Group luteCredit 4finance Internat. Personal
Finance (IPF)
Umsatz 90,6 51,9 210,9 4419
EBITDA 38,5 20,1 60,1 104,4
Netto Ergebnis 124 16,9 21,7
Netto Kreditportfolio 295,1 208,0 9721 1038,5
Eigenkapital 71,5% 65,6 217,2 538,3
Rating B- (Fitch) kein Rating B2 (Moody’s),  Ba3(Moody’s),
B- (S&P) BB- (Fitch)

Angaben in Mio. Euro, Quelle: Sigent Bank, Unternehmensangaben, *) inkl. Nachranganleihen
Eleving Group - Geschaftsentwicklung

1.HJ 2022 1.HJ 2023
Umsatz 90,0 90,6
EBITDA 323 38,5
EBIDA-Marge 36% 2%
Netto Kreditportfolio 2758 295,1
Eigenkapital* 61,7 715
EBITDA Interest Ratio 2,0x 2,3x
Eigenkapital in Relation zum Kreditportfolio 22% 26%

Angaben in Mio. Euro, Quelle: Signet Bank, Unternehmensangaben, *) mit Nachranganleihen

Es gibt branchentypische Risiken (mégliche
Zahlungsausfille von Kreditnehmern), ins-
besondere bei einer moglichen konjunktu-
rellen Eintriibung oder einem nachhaltigen
Riickgang der Zahlungsfihigkeit von Kre-
ditnehmern durch die hohe Inflation. Zu-
dem gibt es Wihrungsrisiken.

Insgesamt erscheint die besicherte Anleihe
mit einem Kupon von 13,00% p.a. sehr at-
trakeiv. Klar ist aber auch, dass sich Anlei-
hen mit einem Rating von B- durch Fitch
nur fiir risikofreudige und aktive Anleger
eignen.

Eckdaten der neuen 13,00%
Eleving Group-Anleihe 2023/28

Emittentin Eleving Group S.A.
(Luxembourg)
Format Senior secured
Kupon 13,00% p.a.
Zinszahlung quartalsweise

04.10.-20.10.2023
16.09.-13.10.2023

Zeichnungsfrist

Umtauschfrist der
Mogo AS-Anleihe

Valuta 31.10.2023
Laufzeit 31.10.2028
Volumen bis zu 75 Mio. Euro

Stiickelung / 100 Euro, 1.000 Euro

Mindestorder
ISIN DEOOOA3LL7M4
Anwendbares Recht Luxemburger Recht

Lead Manager Signet Bank AS, Lettland

Co Managers Bankhaus Scheich
(Deutschland), Evernord
(Litauen), Redgate Capital
(Estland)

Listing Nasdaq Riga Stock
Exchange (Regulierter
Market) und Borse
Frankfurt (Regulierter

Market)

Internet www.invest.eleving.com/
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Christian Schiffmacher, Eleving-CEO Modestas
Sudnius und CFO Maris Kreics (v.l.n.r.)

ie Eleving Group, Luxemburg/Riga, be-
D gibt eine neue fiinfjihrige Anleihe mit
einem Kupon von 13,00% p.a. Die Gesell-
schaft konnte das Ergebnis im ersten Halbjahr
deutlich steigern. In Zukunft wird die Eleving
Group keine grofSen Wachstumsspriinge ma-
chen. Aktuell steht eher die Verbesserung der
Qualitiit des bestehenden Portfolios im Vor-
dergrund, wie CFO Maris Kreics im Gespriich
mit dem BOND MAGAZINE erliutert. Der
deutsche Kapitalmarkt wird auch kiinftig von
strategischer Bedeutung fiir das Unternehmen
sein.

BOND MAGAZINE: Sie emittieren eine
neue Anleihe mit einem Volumen von bis
zu 75 Mio. Euro und einem Kupon von
13,00% p.a. Was sind die Eckdaten der

Emission?

Kreics: Wir bieten derzeit eine neue vorran-
gig besicherte und garantierte Anleihe der
Eleving Group (ISIN DE000A3LL7M4) mit
einem Gesamtvolumen von bis zu 75 Mio.
Euro an. Es handelt sich um eine Doppel-
notierung im baltischen Regulierten Market
der Nasdaq Riga Stock Exchange und im Re-
gulierten Markt der Frankfurter Wertpapier-
bérse. Derzeit lduft das Umtauschangebot fiir
bestehende Mogo AS 2021/2024 Anleihe
noch bis zum 13. Oktober, wihrend das
Ende des offentlichen Angebots fiir Eleving
Group Anleihe 2023/2028 fiir den 20. Ok-
tober angesetzt ist. Der Nennwert einer Ele-
ving Group Anleihe 2023/2028 betrigt 100
Euro und die Mindestanlage 1.000 Euro.
Der Kupon der Anleihen betrigt 13,00% pro
Jahr, die Zinszahlungen erfolgen vierteljihr-
lich und die Anleihe wird 2028 fillig.

BOND MAGAZINE: Sie bieten Anlegern
der Mogo AS-Anleihe 2021/24 einen Um-
tausch in die neue Anleihe an. Die Mogo-
Anleihe wurde nur im Baltikum platziert.
Die neue Anleihe wird auch in Deutschland

»Der deutsche Kapitalmarkt wird fiir

uns sicherlich auch in Zukunft von

strategischer Bedeutung sein“

Maris Kreics, CFO, Eleving Group

platziert und gelistet. Steht der deutsche Ka-
pitalmarkt in Zukunft noch mehr in Threm
Fokus?

Kreics: Der deutsche Kapitalmarkt war
schon immer in unserem Fokus, und unsere
historischen Anleiheemissionen sind ein Be-
weis dafiir. Wir haben bereits eine Anleihe
im Volumen von 150 Mio. Euro begeben,
die in Frankfurt gelistet ist. Der deutsche
Kapitalmarke wird fiir uns sicherlich auch
in Zukunft von strategischer Bedeutung
sein, da der baltische Kapitalmarkt nicht im-
mer die Investitionsvolumina bereitstellen
kann, die fiir unsere Ambitionen und auch
fiir die Groéfenordnung unseres Geschifts
ausreichend sind. Wenn es gelingt, die schier
unerschopflichen Maglichkeiten des deut-
schen Kapitalmarkees zu erschlieflen, ist dies
eine wichtige Voraussetzung fiir weiteres
Geschiftswachstum.

BOND MAGAZINE: Die EC Finance
Group wurde im Rahmen eine Sachkapi-
talerhohung in die Eleving Group einge-
bracht. In welchen Bereichen ist EC Finance
aktiv?

Kreics: In diesem Sommer haben wir die
strategische Entscheidung getroffen, das
Geschift von ExpressCredit (EC Finance
Group) zu erwerben und in unser Portfo-
lio zu integrieren. Es handelt sich um das
bekannte Geschift im Bereich Konsumen-
tenkredite in der afrikanischen Subsahara-
Region. Die Eleving-Group hatte bereits
eine starke Prisenz in Kenia und Uganda,
wo das Kernproduke der Gruppe die Fahr-
zeugfinanzierung ist, die vor allem Selbst-
stindige und KMU bedient. Mit der Inte-
gration der EC Finance Group wird das
Portfolio der Eleving Group in Afrika um
Botswana, Namibia, Lesotho und Sambia
erweitert. ExpressCredit wurde 2017 ge-
griindet und vergibt hauptsichlich lang-
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fristige Konsumentenkredite an Staatsbe-
dienstete in den afrikanischen Mirkten. In
dem entsprechenden Segment der Ver-
braucherfinanzierung gehért ExpressCredit
zu den Marktfithrern. Die Besonderheit des
Unternehmens sind automatisierte monat-
liche Zahlungen, die entweder vom Gehalt
oder von der Kreditkarte des Kunden ab-
gezogen werden. Dadurch sind die Riick-
zahlungsquoten gleichbleibend hoch, und
das Inkassoverfahren ist unkompliziert. In
allen Mirkten basiert das Geschiftsmodell
hauptsichlich auf einem Offline-Modell
mit mehr als 50 Filialen in vier Mirkten.
Wir planen, die bereits etablierten Ver-
braucherfinanzierungsdienste in den jewei-
ligen Mirkten weiter anzubieten und die
Produkte der Eleving Group einzufiihren,
die ihre Rentabilitit bereits in anderen
Mirkten der Region bewiesen haben.

BOND MAGAZINE: Sie sind, wie Sie er-
ldutert haben, bereits in Afrika titig. Gibt
es Synergien?

Kreics: Wir sind mit dem afrikanischen
Kontinent bereits vertraut, da die Gruppe
seit vier Jahren in Kenia und Uganda titig
ist. Wir haben eine gewisse Erfahrung und
ein Gefiihl dafiir, wie es funktioniert, Ge-
schifte auf dem afrikanischen Kontinent zu
entwickeln. Wir sehen nun mit groffem In-
teresse, wie erfolgreich wir diese Erfahrun-
gen {bertragen und wie wir die Systeme,
Verfahren, Prozesse und Werte beider Un-
ternehmen langfristig integrieren koénnen.
Wir kénnen bereits jetzt sagen, dass der In-
tegrationsprozess erfolgreich verliuft und
dass die Mitarbeiter, die von ExpressCredit
gekommen sind, sowie diejenigen, die wir
als Verstirkung geholt haben, sehr fihig und
sachkundig sind. Was den Produktauftrag
betrifft, so bleibt der Schwerpunkt derselbe
- wir wollen Kunden, die keine Bankver-
bindung haben, finanzielle Alternativen an-
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bieten und so die wirtschaftliche Eingliede-
rung verschiedener sozialer Gruppen for-
dern.

BOND MAGAZINE: Gibt es Wechsel-

kursrisiken?

Kireics: Da wir versuchen, in den meisten
Mirkten so kundenorientiert wie moglich
zu sein, bieten wir Darlehen in Landeswih-
rung an; daher sind die Devisenkosten Teil
unseres Geschiftsmodells und werden bei
der Einfithrung eines neuen Produkts aus-
reichend beriicksichtigt. Dariiber hinaus
versuchen wir, das Wechselkursrisiko durch
so viele natiirliche Absicherungen wie mog-
lich zu mindern (Kreditaufnahme in Lan-
deswihrung, wenn das Portfolio ebenfalls
auf Landeswihrung lautet). Wir bieten un-
seren Kunden alternative Produkte in Hart-
wihrungen wie EUR und USD an und set-
zen in groffem Umfang auch Devisenderi-
vate ein.

BOND MAGAZINE: Welche Auswirkun-
gen werden der Zinsanstieg und die héhere
Inflation auf Thr Geschift haben?

Kreics: Die Entwicklung im laufenden Jahr
hat gezeigt, dass das Geschift stabil ist, und
das ist genau das, was wir erreichen wollten
- die Qualitit des Portfolios zu erhéhen und
ein gesundes Wachstumstempo beizubehal-
ten. Angesichts der steigenden Inflation se-
hen wir, dass sich die Zahlungsmoral unse-
rer Kunden leicht verindert, aber das hat
keine nennenswerten Auswirkungen auf un-
ser Portfolio. Der Grund dafiir ist die Stra-
tegie, die wir zuvor festgelegt haben und die
heute ihre Wirksambkeit zeigt. Die Gruppe
beendete das erste Halbjahr 2023 mit soli-
den Ergebnissen bei allen wichtigen Kenn-
zahlen. Wir haben in den ersten sechs Mo-
naten 2023 einen Umsatz von 90,6 Mio.
Euro erzielt und dabei das Ergebnis deut-
lich gesteigert. Wir haben ein EBITDA von
36,1 Mio. Euro erwirtschaftet. Der Netto-
gewinn (vor Wechselkursverinderungen)
betrug 13,6 Mio. Euro.

Das Nettoportfolio der Gruppe blieb mit
etwas iiber 295 Mio. Euro stabil. In naher
Zukunft werden wir uns weiterhin auf ge-
schiftliche Effizienz und Kosteneinsparun-
gen konzentrieren und nach weiteren Sy-
nergien in unseren Geschiftsbereichen und
Verfahren suchen. Unser Hauptziel ist es au-
ferdem, die Qualitit des Portfolios durch

eine gestraffte Zeichnungspolitik und eine
iberarbeitete Preisgestaltung in den Seg-
menten, in denen dies angesichts der Markt-
trends sinnvoll ist, stabil zu halten.

BOND MAGAZINE: In den letzten Jahren
gab es immer wieder Geriichte iiber Anlei-
heemissionen von kleineren Anbietern im
Konsumentenkredit-Bereich aus Skandina-
vien. Daraus ist aber offensichtlich nichts ge-
worden. Sind solche Unternehmen vielleicht
als Ubernahmeziele fiir Sie interessant?

Kreics: Zum jetzigen Zeitpunkt denken wir
nicht an weitere Ubernahmen nach der
jungsten Integration von EC Finance. Wir
glauben natiirlich, dass die schwichsten Ak-
teure im derzeitigen wirtschaftlichen Um-
feld erheblichen Gegenwind erfahren wer-
den, was sie aus Sicht etablierterer Unter-
nehmen zu interessanten Ubernahmezielen
machen konnte.

BOND MAGAZINE: Welche Kapital-
markestrategie verfolgen Sie? Vor ein paar
Jahren gab es bereits Geriichte tiber einen
moglichen Borsengang.

Kreics: Anleihen sind das Riickgrat unserer
Finanzierungsstruktur, da sie derzeit etwa
2/3 unserer Gesamtverschuldung ausma-
chen. Dennoch glauben wir, dass die Fi-
nanzierungs- und Filligkeitenstrukeur gut
diversifiziert ist, da die Anleihefinanzierung
auf drei Instrumente mit unterschiedlichen
Laufzeiten aufgeteilt ist. Die neue vorran-
gig besicherte und garantierte EUR-Anleihe,
die wir jetzt baltischen und deutschen An-
legern anbieten, soll die Anfang nichsten
Jahres fillige lettische Anleihe ersetzen. Fiir
die Zukunft planen wir, weiterhin auf An-
leihen zu setzen und gleichzeitig eine wirk-
same Diversifizierung beizubehalten. Lokale
Anleiheemissionen, dhnlich derjenigen, die
wir im vergangenen Jahr in Kenia durchge-
fithrt haben, sowie Impact-Fonds sind eine
Finanzierungsoption, in der wir Potenzial
sehen. Aber auch lokale Bankfinanzierun-
gen in lokaler Wihrung und die Finanzie-
rung {iber die P2P-Plattform Mintos sind
attraktiv fiir uns. Wir glauben, dass dies ein
ziemlich gesunder Ansatz ist und es uns er-
méglicht, "debt maturity walls" zu vermei-
den, da unsere Verbindlichkeiten sowohl in
Bezug auf die Laufzeit als auch auf das For-
mat gestreut sind. Was die Zukunft betrifft,
so werden wir auch Maf$nahmen zur Stir-
kung des Eigenkapitals in Betracht ziehen,

um unser zukiinftiges Wachstum zu férdern
und einen angemessenen Vorteil zu nutzen,
wenn die Kosten fiir die Mittelbeschaffung
auf den Kapitalmirkten niedriger sind. Wir
sind offen fiir verschiedene Szenarien, ein-
schliefflich eines Borsengangs, der eine der
Moglichkeiten ist, die wir in Betracht zie-
hen. Aber heute ist es noch zu frith, um zu
spekulieren und so grofSe Pline fiir die Zu-
kunft anzukiindigen. Die Ideen sind da, die
Diskussionen und Bewertungen laufen, und
wir haben sicherlich mittel- und langfristig
grofle Pline.

BOND MAGAZINE: Ist ein IPO in
Deutschland eine Option fiir Sie?

Kreics: Wenn wir jemals einen Borsengang
in Erwigung ziehen, wire Deutschland na-
tiirlich eine attraktive Méglichkeit, zusam-
men mit dem baltischen Markt. Das liegt
auf der Hand, da die meisten unserer In-
vestoren in diesen Regionen ansissig sind,
unsere Anleihen dort notiert sind und uns
die Anleger bereits kennen. Sollte es jedoch
jemals zu diesem Prozess kommen, seien Sie
versichert, dass wir alle méglichen Alterna-
tiven fiir den Ort der Notierung sorgfiltig
priifen werden.

BOND MAGAZINE: Wo schen Sie die
Eleving Group in 5 Jahren?

Kireics: An erster Stelle steht das organische
Wachstum. Wir wollen unser Wachstum in
diesen Zeiten wirtschaftlicher Unsicherheit
nicht iiberstiirzen. Daher wird unsere Zu-
kunft auf horizontaler Expansion beruhen,
d. h. auf der Einfithrung bestehender und
gut funktionierender Produkte in Mirkten,
in denen wir bereits aktiv sind. Kurz- bis
mittelfristig werden wir bei der Erschlie-
Bung neuer Mirkte sehr vorsichtig sein, aber
wir werden unseren Wachstumskurs beibe-
halten. Wir sind sehr zuversichtlich, dass die
Eleving Group ihre Position auf den beste-
henden Mirkten in den nichsten fiinf Jah-
ren ausbauen kann. Das ist das Hauptziel
der heutigen Agenda.

BOND MAGAZINE: Vielen Dank fiir das
Gesprich.

Das Interview flhrte Christian Schiffmacher.
Der Text wurde gekdirzt. Das vollsténdige In-

terview ist unter www.fixed-income.org >
,, Neuemissionen” zu finden.
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NEUEMISSIONEN

Rockt die Jung, DMS & Cie. Pool GmbH (JDC)

den Anleihemarkt?

Starke Kennzahlen, Kupon 6,75%-7,25%

Text: Christian Schiffmacher

ie Jung, DMS & Cie. Pool GmbH

(JDC), eine einhundertprozentige
Tochtergesellschaft der bérsennotierten
JDC Group AG, emittiert eine fiinfjihrige
besicherte Unternehmensanleihe mit einem
Kupon von 6,75%-7,25% p.a. Das Emis-
sionsvolumen betrigt bis zu 25 Mio. Euro
und entspricht somit dem Volumen der
Anleihe 2019/24 (ISIN DEO000A2YN
1M1). Die Mittelzufliisse aus der Emission
sollen so vollstindig fiir die Refinanzierung
der ausstehenden Anleihe 2019/24 ver-
wendet werden. Die JDC Group AG hat
gut planbare Umsitze, eine hohe Cashpo-
sition und starke Kennzahlen. Daher
spricht vieles fiir einen Erfolg der Anlei-
heemission.

Transaktionsstruktur

Die Emission der neuen Anleihe erfolgt im
Wege eines dffentlichen Angebots, einer Pri-
vatplatzierung an qualifizierte Anleger und
eines freiwilligen Umtauschangebots. Das
offentliche Angebot erfolgt in der Bundes-
republik Deutschland, dem GrofSherzogtum
Luxemburg und der Republik Osterreich
tiber die Zeichnungsfunktionalitit “Direct-
Place” der Frankfurter Wertpapierborse, d.h.
Anleger kénnen wie gewohnt via Kauforder
am Bérsenplatz Frankfurt zeichnen. Der
Wertpapierprospekt wurde von der Com-
mission de Surveillance du Secteur Finan-

cier (CSSF) gebilligt.

Die Angebotsfrist fiir das 6ffentliche Ange-
bot und die Privatplatzierung an qualifi-
zierte Anleger lduft voraussichtlich bis
30.10.2023. Das Umtauschangebot im Ver-
hiltnis 1:1 an die Inhaber der Jung, DMS
& Cie. Pool GmbH Anleihe 2019/24 endet
am 23.10.2023.

Der Umtausch erfolgt zum Nennbetrag
zzgl. der Stiickzinsen, dariiber hinaus erhal-
ten Investoren einen Zusatzbetrag in Bar in
Héhe von 10 Euro je getauschter Schuld-
verschreibung, also einmalig 1,0%. Die Ein-
bezichung der Unternehmensanleihe
2023/2028 in den Handel im Open Mar-

ket (Freiverkehr) der Frankfurter Wertpa-
pierbdrse erfolgt voraussichtlich am 1. No-
vember 2023.

Der Kupon wird nach Ende des Angebots-
zeitraums, ggf. auch bereits vorher auf der
Grundlage der erhaltenen Zeichnungsauf-
trige des dffentlichen Angebots bzw. im
Rahmen der Privatplatzierung festgelegt
und im Anschluss verdffentlicht.

Unternehmen

Die Jung, DMS & Cie. Pool GmbH (JDC)
ist ein Maklerpoolunternehmen mit den Er-
laubnissen gem. §§ 34c, 34d, und 34f
GewO. Hervorgegangen aus drei eigen-
stindigen Maklerpools, kooperiert JDC in-
zwischen mit mehreren tausend aktiven
selbstindigen Maklern und Mehrfachagen-
ten sowie institutionellen Kunden bei der
Vermittlung von Finanzprodukten.

Die JDC Group AG bietet unter den Mar-
ken Jung, DMS & Cie., allesmeins und
Geld.de eine digitale Plattform fiir Versi-
cherungen, Investmentfonds und alle ande-
ren Finanzprodukte und -dienstleistungen.
Indem sie simtliche Produktanbieter des Fi-

nanzmarktes mit kompletter Produktpalette
und vollstindiger Daten- und Dokumen-
tenversorgung anbietet und abwickelt,
schafft sie iiber ihre Sichtsysteme und
Schnittstellen den perfekeen Arbeitsplatz fiir
Finanzintermediire aller Art (Makler, Ver-
treter, Firmenverbundene Vermittler, Ban-
ken, Ausschliefllichkeitsorganisationen, Fin-
Techs) und das erste echte Financial Home
fir Finanzdienstleistungskunden. Uber
Smartphone-App, Tablet oder PC erhalten
Kunden und Vermittler eine komplette
Ubersicht {iber das individuelle Versiche-
rungs- und Fondsportfolio, einfache Ab-
schlussstrecken und Ubertragungsmoglich-
keiten und zudem einen vollstindigen
Marktvergleich, so dass Kunden und Bera-
ter Absicherung und Vorsorge einfach und
in idealem Leistungs-Kostenverhiltnis op-
timieren kdnnen. Rund 250 gut ausgebil-
dete Berater unter der Marke FINUM er-
ginzen das Plattformangebot fiir an-
spruchsvolle und gehobene Privatkunden.
Mit mehr als 16.000 angeschlossenen Platt-
formnutzern, rund 1,5 Millionen Kunden,
einem jihrlichen Absatz mit rund zwei Mil-
liarden Euro Bewertungssumme, einem
Fondsbestand von iiber fiinf Milliarden

Messestand von Jung, DMS & Cie beim Fonds Professionell Kongress in Mannheim
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Euro und jihrlichen Versicherungsprimien
von nun iiber 1 Milliarde Euro ist die JDC
Group AG einer der Marktfithrer im
deutschsprachigen Raum.

Geschaftsentwicklung

Der Umsatz der JDC Group AG ist im
zweiten Quartal trotz des weiterhin schwie-
rigen Marktumfelds um 8,0% auf 40,8
Mio. Euro angewachsen. Somit steigt der
Umsatz im ersten Halbjahr 2023 um 4,5%
auf 84,6 Mio. Euro.

Trotz Energie-, Inflations- und Zinskrise
zeigt das Segment Advisortech, dass selbst
dieses Multikrisenumfeld {iberwunden wer-
den kann. Denn trotz weiterhin zuriickhal-
tender Neuabschliisse aus den Bereichen In-
vestment und Baufinanzierung zeigt das
Plattformgeschift durch gestiegene wieder-
kehrende Erlose aus Bestandsiibertragungen
eine sehr positive Entwicklung: Der Umsatz
des Geschiftsbereichs Advisortech stieg im
zweiten Quartal um knapp 17% auf 35,6
Mio. Euro. Fiir das erste Halbjahr bedeutet
dies ein Wachstum um 11,2% auf 75,0
Mio. Euro.

Das Beratungsgeschift hingt dieser Riick-
kehr zu deutlichem Wachstum zeitlich noch
hinterher: Im Geschiftsbereich Advisory
liegt der Umsatz im ersten Halbjahr 2023
bei 15,9 Mio. Euro und somit knapp 12%
unter dem Vorjahr.

Das Ergebnis vor Zinsen, Steuern und Ab-
schreibungen (EBITDA) der JDC Group
stieg im zweiten Quartal um rund 15% auf
1,9 Mio. Euro — im Bereich Advisortech so-

Bondspezifische Kennzahlen

gar um 37% auf 2,2 Mio. Euro. Im ersten
Halbjahr bedeutet dies noch einen kleinen
Riickgang um rund 6% auf 5,1 Mio. Euro.
Auf der Basis bereits abgeschlossener Ko-
operationen bestitigt die JDC Group AG
die positive Einschitzung und geht fiir das
Gesamtjahr 2023 weiterhin von einem Um-
satzzuwachs auf 175 bis 190 Mio. Euro
(2022: 156,08 Mio. Euro) sowie von einem
EBITDA von 11,5 bis 13 Mio. Euro (2022:
9,0 Mio. Euro) aus.

Provinzial beteiligt sich mit rund 5%
an JDC Group AG

Die JDC Group AG veriufSert rund 5% der
Aktien, die sie aus zwei Aktienriickkauf-
programmen erworben hat, an den Provin-
zial Konzern, dem zweitgrofiten dffentlichen
Versicherer Deutschlands. Der JDC fliefSen
damit rund 13 Mio. Euro liquide Mittel zu.
Es werden stille Reserven von rund 7 Mio.
Euro gehoben, um die sich das Eigenkapi-
tal des JDC Konzerns erhoht.

Das bereits bestehende Joint Venture mit
der Provinzial, die Einfach-gut-versichert
GmbH, dient der Abwicklung von Dritt-
Versicherungsprodukten fiir Privatkunden
innerhalb des Sparkassenvertriebs im Ge-
schiftsgebiet der Provinzial. Hierzu ist eine
Schnittstelle zum  Sparkassen-Versiche-
rungsmanager geschaffen worden, welcher
das zentrale IT-System der 6ffentlichen Ver-
sicherer im Versicherungsplattformgeschift
fiir Privatkunden werden soll. Sparkassen-
Kunden kénnen somit einen vollstindigen
Uberblick iiber ihre Finanz- und Versiche-
rungsprodukte erhalten und sehen neben
Konten und Depots im Online-Banking

nun auch ihre Versicherungsvertrige im
Sparkassen- Versicherungsmanager. Die sehr
langfristig angelegte Kooperation zwischen
Provinzial und JDC wird nun mit der Be-
teiligung strategisch unterlegt.

Starken

* hohe Transparenz durch Bérsennotierung
der Muttergesellschaft JDC Group AG

¢ gute Planbarkeit beim Umsatz

¢ hohe Cashposition und starke Kennzah-
len

e starke Kooperationspartner

Schwachen
¢ schwaches Marktumfeld
 Umsatzriickgang im Geschiftsbereich Ad-

visory

Fazit:

Die Kennzahlen der JDC Group AG sind
sehr gut. Der Cashbestand ist grofier als die
Finanzverbindlichkeiten. Eigentlich kénnte
die Gesellschaft die Anleihe 2019/24 aus
dem Cashbestand zuriickzahlen. Die hohe
Cashposition erméglicht es der Gesellschaft
aber, eine aktive Rolle bei der Marktkonso-
lidierung zu spielen. Risiken sind in erster
Linie im schwachen Marktumfeld zu sehen.
Insgesamt erscheint die neue Anleihe der
Jung, DMS & Cie. Pool GmbH (JDC) mit
einem Kupon von 6,75%-7,25% schr at-
traktiv.

Eckdaten der neuen JDC-Anleihe

Emittentin Jung, DMS & Cie. Pool
GmbH

Kupon 6,75%—17,25% p.a.

Zeichnungsfrist 12.10.-30.10.2023

Umtauschangebot  12.10.-23.10.2023

fiir Anleihe 2019/24
Umtauschpramie

10 Euro (1,0%)

2023e 2024e 2025e Laufzeit 01.11.2028
EBITDA Interest Coverage Ratio 590 7,88 10,16 Emissionsvolumen  bis zu 25 Mio. Euro
EBIT Interest Coverage Ratio 2,82 483 7,09 ISIN / WKN DE000A3514Q0 / A3514Q
Net Debt/EBITDA <0 <0 <0 Stiickelung 1.000 Euro
Eigenkapitalquote 38% 39% 40% Listing Open Market
Quelle: BankM Research, Annahme: Kupon 7,00% p.a. Internet https://anleihe2023.jung-

Net Debt/EBITDA <0 bedeutet, dass der Cashbestand groRer ist als die Finanzverbindlichkeiten

dms.de/#
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hep solar projects begibr 8,00%
Green Bond 2023/2028

Text: Robert Steininger

ie hep solar projects GmbH, eine

100%ige Tochtergesellschaft des ba-
den-wiirttembergischen Spezialisten fiir So-
larparks und Solarinvestments hep global
GmbH, hat beschlossen, eine Unterneh-
mensanleihe (WKN A35148, ISIN
DE000A351488) mit einem Gesamtvolu-
men von bis zu 30 Mio. Euro zu begeben.
Das durch imug rating gemif§ den Green
Bond Principles 2021 der International Ca-
pital Market Association als Green Bond
qualifizierte Wertpapier ist iiber die Laufzeit
von 5 Jahren mit einem Zinssatz von 8,00%
p-a. ausgestattet.

Transaktionsstruktur

Interessierte Anleger konnen den hep Green
Bond 2023/28 im Rahmen des 6ffentlichen
Angebots in Deutschland, Osterreich und
Luxemburg ab dem 6. Oktober 2023 iiber
die Webseite der Emittentin unter
www.hep.global/green-bond-2023 und tiber
ausgewihlte Vertriebspartner zeichnen. Die
Emission wird von der Lewisfield Deutsch-
land GmbH als Financial Advisor betreut.

Mittelverwendung
Im Fokus der Mittelverwendung steht die Fi-
nanzierung der Entwicklung von Photovol-

taikprojekten durch den hep global-Konzern

im europdischen Raum, in den Vereinigten
Staaten, in Kanada und in Japan. Zu den
konkreten Mafinahmen gehéren die Akqui-
sition von Projekten und Projektrechten,
Leistungen in den unterschiedlichen Phasen.
Die Finanzierung erfolgt tiber Darlehen, wel-
che die Emittentin ausschlief$lich innerhalb
des hep global-Konzerns vergibt. Die Lauf-
zeit betrdgt in der Regel bis zu ca. 3 Jahre und

die Verzinsung stets mehr als 8% p.a.

Die Konzerndarlehen sind zur Realisierung
von Photovoltaikprojekten gedacht, insbe-
sondere der Finanzierung von Aufwendun-
gen fiir die Projektentwicklung wie bei-
spielsweise:

e Akquisition von Projekten und Projekt-
rechten;

* Leistungen, die von externen Dienstleis-
tern oder Dienstleistern aus dem hep glo-
bal Konzern in den unterschiedlichen
Phasen der Projektentwicklung erbracht
werden. Dazu gehéren: Early-Stage Phase,
Active Development Phase, Late-Stage
Phase und Notice-to-Proceed Phase;

* Anzahlungen von Komponenten fiir So-
larparks, und

* Sicherungsleistungen fiir Netzanschliisse
oder Stromabnahmevertrige.
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Der von der Commission de Surveillance
du Secteur Financier (CSSF) in Luxemburg
gebilligte sowie an die Bundesanstalt fiir Fi-
nanzdienstleistungsaufsicht  (BaFin) in
Deutschland und die Osterreichische Fi-
nanzmarktaufsichtsbehérde (FMA) notifi-
zierte Wertpapierprospekt ist auf der Inter-
netseite der hep solar projects GmbH
(www.hep.global/green-bond-2023) ver-
figbar.

Der hep Green Bond 2023/2028 soll vo-
raussichtlich am 29. Mirz 2024 in den
Handel im Open Market der Deutsche
Borse AG (Freiverkehr der Frankfurter
Wertpapierbérse) einbezogen werden.

Eine detaillierte Einschdtzung zum hep so-
lar projects Green Bond 2023/28 folgt in
der kommenden Ausgabe des BOND MA-
GAZINE.

Eckdaten des hep solar projects
Green Bonds 2023/28

Emittentin hep solar projects GmbH
Finanzierungs- Green Bond, nicht nach-
instrument rangig, nicht besichert
Kupon 8,00% p.a.

Zinszahlung halbjahrlich
Zeichnungsfrist 06.10.2023—-02.10.2024
Valuta 22.11.2023

Laufzeit bis 22.11.2028 (5 Jahre)
Emissionsvolumen  Bis zu 30 Mio. Euro

ISIN / WKN DE000A351488 / A35148
Stiickelung 1.000 Euro

Anwendbares Recht Deutsches Recht

Listing Open Market (ab
29.03.2024)

Lewisfield Deutschland

www.hep.global/green-
bond-2023

Financial Advisor
Internet
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ID FINANCE

ID Finance Spain

Erfolgsanleihe
Jetzt ab Mindestanlagebetrag von 1.000 €* erhdltlich!

ID Finance ist ein fihrendes Finanztechnologie-Unternehmen das in Spanien und Mexiko
tber 5,5 Millionen Nutzer bedient. In Spanien hat sich die alternative Kreditplattform von 1D

Finance in letzter Zeit als MarkHfthrer konsolidiert und baut ihren Kundenstamm immer weiter aus.

BEST-IN-CLASS IN DER SOLIDES FINANZERGEBNIS IN SPANIEN
KREDITINDUSTRIE FUR DAS ERSTE HALBJAHR 2023

o Top-1 Alternativkreditgeber in Spanien > Kreditvergabe tber 121 Mill. €

o Starkste Eigenkapitalpolster: > Nettoportfolio von iber 50 Mill. €
26% Eigenkapitalquote > Umsatz von 59 Mill. € und

> Héchste Renditen: 11% Rendite auf das 4,4 Mill. € Nettogewinn
Vermégen und 43% Eigenkapitalrendite
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GP Joule begibt 5-jihrigen Green Bond

mit starken Kennzablen

Text: Christian Schiffmacher

P Joule Holding GmbH & Co. KG,

Reuflenkdge / Schleswig-Holstein, ein
familiengefiihrtes Unternehmen mit Fokus
auf der Entwicklung, dem Bau und dem
Servicing von Projekten / Produktionsanla-
gen im Bereich Erneuerbare Energien (So-
lar, Onshore-Wind, Wirme und Wasser-
stoff) begibt einen 5-jihrigen besicherten
Green Bond mit einem Volumen von bis zu
65 Mio. Euro.

Hoher Kupon

Erwartet wird ein Kupon von ca. 6-7% p.a.
+3M Euribor. Dies wiirde aktuell einem Ku-
pon von ca. 10-11% p.a. entsprechen. Der
Kupon ist quartalsweise zahlbar. Die Anlei-
heemission richtet sich ausschliefllich an
professionelle Investoren, die Mindestorder
betrdgt 100.000 Euro. Die Anleihe soll aber
mit einer Stiickelung von 1.000 Euro so-
wohl im Open Market der Frankfurter
Wertpapierborse sowie am Nordic ABM ge-
listet werden. Pareto Securities fungiert als
Lead Arranger der Anleiheemission.

Die GP Joule-Anleihe ist als ,,Green Bond*
eingestuft. SPO-Anbieter (Second Party
Opinion) ist S&P Global (vormals CI-
CERO - Shades of Green), das Ratingurteil
liegt bei ,Dark Green®, der hochstmégli-
chen Einstufung.

GP Joule verkauft griine Energieldsungen.
Dabei erbringt das Unternehmen Leistun-
gen iiber den gesamten Lebenszyklus der

Kupon 6-7% +3M Euribor

Produktionsanlagen fiir erneuerbare Ener-
gien, einschlieflich Beratung, Planung, Bau
und langfristigem Service. GP Joule hat seit
2009 Kapazititen von >1,5 GW installiert,
was der Leistung eines Kernkraftwerks mit
Stromversorgung fiir 3,5 Millionen Haus-
halte entspricht.

Starke Pipeline

GP Joule deckt die gesamte Wertschop-
fungskette im Bereich Erneuerbare Energien
ab. Die Gesellschaft erzielte im vergangenen
Jahr einen Umsatz von 150 Mio. Euro, die
Gesamtleistung betrug 163 Mio. Euro. Da-
bei wurde ein EBITDA von 12,9 Mio. Euro
erwirtschaftet. Der grofite Umsatzanteil ent-
fillt auf den Bereich EPC (Bau), der zwar
margenschwicher als die Projektentwick-
lung ist, aber auch risikodrmer. GP Joule ist
vorwiegend im deutschsprachigen Raum, in
Frankreich, Italien und Irland citig.

Die aktuelle Pipeline des Unternehmens um-
fasst aktuell Projektentwicklungen im Volu-
men von {iber 4,8 GW sowie 3,1 GW im
Bereich EPC (Bau). Uber 2/3 der Projekt-
entwicklungen sind im Bereich Photovoltaik
Freiflichen, in dem das Unternehmen eine
langjihrige Erfahrung hat. Uber 80% der
Projekte werden in Deutschland realisiert.
Die Pipeline entspricht einem rechnerischen
Gesamtumsatz von ca. 2,6 Mrd. Euro bzw.
einem Bruttogewinn von 460 Mio. Euro.
75% dieser Pipeline sollen in den kommen-
den 5 Jahren realisiert werden.
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Das Anleihevolumen wird zur Finanzierung
des Auftragsbestands der GP Joule einge-
setzt und soll das EBITDA auf nachhaltige
50 Mio. Euro iiber die nichsten 2 bis 3
Jahre erhdhen.

Starke Kennzahlen

Das Unternehmen verfiigt iiber eine solide
EK-Ausstattung (EK-Quote nach Anlei-
heemission von 34,9%) und einen geringen
Verschuldungsgrad (Net Debt/EBITDA
von 0,7x).

Eine detaillierte Einschitzung der GP Joule-
Anleihe folgt in der kommenden Ausgabe des
BOND MAGAZINE. Aufgrund der politi-
schen Rahmenbedingungen, der starken
Kennzahlen sowie dem hohen Kupon ist eine

positive Einschitzung sehr wahrscheinlich.

Eckdaten der GP Joule-Anleihe

2023/28

Emittent GP Joule Holding GmbH &
Co. KG

Kupon 6—7% +3M Euribor erwartet

Status Senior secured

Laufzeit 5 Jahre

Volumen bis zu 65 Mio. Euro
(Rahmenprogramm bis zu
150 Mio. Euro)

Stiickelung 1.000 Euro

Mindestorder 100.000 Euro

bei Emission

Anwendbares Norwegisches Recht

Recht

Trustee Nordic Trustee AS

Listing Open Market, Nordic ABM

Lead Arranger Pareto Securities

Internet www.gp-joule.com/de/
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Investiere in die
Anleihe der Elevmg,_

Die Eleving Group ist eines der gréRten Fintechs aus
dem Baltikum. Das 2012 unter dem Namen Mogo
Finance gegrindete Unternehmen verflgt
mittlerweile Uber eine starke Prédsenz in 16 Markten
verteilt auf drei Kontinenten. Die Gruppe ist in den
Segmenten Fahrzeug- und Verbraucherfinanzierung
tatig und verflgt Uber einen historischen
Kundenstamm von weltweit Gber 500.000 Kunden,
wobei das Gesamtvolumen der vergebenen Kredite
bereits 1,45 Milliarden Euro Ubersteigt. Zur Gruppe
gehoren die Vehikelmarken Mogo, Primero, Renti und
OX Drive, wobei das Segment Fahrzeugfinanzierung
70 % des Geschafts ausmacht. Dagegen macht der
Bereich Konsumentenfinanzierung mit Kredo, Sebo,
Tigo und Express Credit rund 30 % des Portfolios
aus. Die Gruppe ist seit 2014 im internationalen
Kapitalmarkt aktiv.

EL3EE

Lesen Sie mehr Uber uns!
www.invest.eleving.com

Das Angebot gilt bis zum 20.10.23!

WKN

ISIN

Nennwert /
Mindestzeichnung

Falligkeit

Volumen - bis zu

Zeichnungszeitraum

Jahrlicher Kuponsatz

Zinszahlung

KEleving

A3LL7M

P
DEOOOA3LL7MA4
100,00 EUR / 1000,00 EUR

I

2026

75.000.000,00 EUR

4, Oktober bis 20. Oktober

13%

Vierteljahrlich

GROUP

*Dies ist eine Investitionsanzeige. Informieren Sie sich vor der Investition griindlich tber das Angebot.
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¢MGBC AG

Partner fiir den Mittelstand

HAEMATO AG: Umsatz- und
Ergebniswachstum in Sicht

Hohe Dividendenrendite von 6,3% erwartet

Text: Cosmin Filker, GBC AG

ie HAMEATO AG ist in ihrem Kern-
D geschift auf den Handel und die Pro-
duktion von Medikamenten und Zuberei-
tungen aus den Bereichen HIV, Onkologie,
Rheumatologie, Neurologie sowie Herz-
Kreislauf-Erkrankungen spezialisiert. Dabei
tritt die Gesellschaft als Grof3hindler und
Parallelimporteur auf und profitiert mit
dem Angebot preisgiinstigerer Arzneimittel
vom allgemeinen Kostendruck in der Ge-
sundheitsbranche. Seit dem Geschiftsjahr
2020 hat die HAEMATO AG ihre Ge-
schiftstitigkeit mit dem Erwerb der M1
Aesthetics GmbH deutlich ausgeweitet. Mit
dieser Akquisition kam der Geschiftsbereich
LyLifestyle & Aesthetics” hinzu, in dem der
Vertrieb von isthetischer Medizin, derma-
tologischen Wirkstoffen sowie Diagnostika
(B2B) und Kosmetikartikeln (B2C) statt-
findet. Die HAEMATO AG hat mit dem
Erwerb zudem einen Zugang zu einem
Netzwerk an Behandlungszentren und Kli-
niken, in denen isthetische Behandlungen
durchgefithrt werden, erhalten.

In den vergangenen Geschiftsjahren war die
Geschiftsentwicklung vom Erwerb der M1
Aesthetics GmbH geprigt. Das Management
der Gesellschaft hatte das Parallelimport-Pro-
duktportfolio bewusst um margenschwache
Produkte reduziert, was einerseits mit einer
Reduktion der Umsatzbasis einhergegangen
war, andererseits eine Verbesserung der Kon-
zern-Rentabilitit nach sich gezogen hat. Zwi-
schen 2018 und 2022 kam es daher zu einem
Umsatzriickgang von 274,12 Mio. Euro
(2018) auf 248,14 Mio. Euro (2022), das
EBIT verbesserte sich in diesem Zeitraum je-
doch von 6,56 Mio. Euro (2018) auf 8,30
Mio. Euro (2022). Die EBIT-Marge kletterte
von 2,4% (2018) auf 3,3% (2022). Neben
der Portfoliobereinigung hat die Herein-
nahme der margenstirkeren Umsitze des
LLifestyle 8 Aesthetics“-Segments zum Mar-
genanstieg gefiihrt.

Diese Tendenz hat sich im ersten Halbjahr
2023 fortgesetzt, wobei die Gesellschaft so-
wohl auf Umsatz- als auch auf Ergebnis-

ebene gewachsen ist. Bei einem Umsatzan-
stieg in Hohe von 10,5% auf 133,64 Mio.
Euro kletterte das EBIT auf 5,26 Mio. Euro
(V]: 4,49 Mio. Euro) und die EBIT-Marge
auf 3,9% (VJ: 3,6%). Dies gelang trotz der
vom Gesetzgeber bis Ende 2023 vorge-
nommenen temporiren Erhdhung der Her-
stellerabschlige fiir erstattungsfihige Arz-
neimittel von 7% auf 12%, was den Roh-
ertrag belastet hatte. Die EBIT-Erhéhung
wurde dabei sowohl durch die Konzentra-
tion auf margenstirkere Produkte als auch
durch Kosteneinsparungen bei den Ge-
schiftsprozessen erreicht.

Auf dieser Grundlage rechnet das HAE-
MATO-Management auch auf Gesamtjah-
resebene mit einer Fortsetzung des Umsatz-
und Ergebniswachstums. Es werden dabei
Umsatzerlose in Hohe von 230 bis 250
Mio. Euro und ein EBIT in einer Band-

© m1-select.de

breite von 6 bis 8 Mio. Euro erwartet. In
den kommenden Geschiftsjahren diirfte
das Ergebniswachstum sogar stirker aus-
fallen. Einerseits sollte der Hersteller-
zwangsrabatt wieder auf Normalniveau zu-
riickkehren, auf der anderen Seite diirften
die margenstarken Umsitze des , Lifestyle
& Aesthetics“-Segments an Bedeutung ge-
winnen. Perspektivisch sollte in diesem Seg-
ment zudem der Vertrieb von Botulinum-
toxin (Botox)-Produkten zu einem wichti-
gen Wachstumstreiber avancieren. Diesbe-
ziiglich wurde mit der siidkoreanischen
Huons BioPharma ein exklusiver Liefer-
und Lizenzvertrag zur Lieferung von Bo-
tox-Produkten abgeschlossen. Ende Januar
2023 wurde der Antrag zur Durchfithrung
einer klinischen Studie bei den Behérden
eingereicht. Bei einem normalen Studien-
verlauf rechnet die Gesellschaft mit der Zu-
lassung im Jahr 2025.

P ]

SUN DROPS GESICHTSSERUM

DIE MAGISCHE FORMEL FUR

SONNIGE TAGE
o WA und UVE-Breitbandschutz LSFS0
* mit pflegendem Yitamin E und Aloe

¢ ohna Silikane, Parabene, PEG, Mikroplastik

CHUTZEN

HAEMATO AG

2022 2023e 2024e 2025¢
Dividende 1,20 Euro 0,80 Euro 1,35 Euro 1,60 Euro
Dividendenrendite® 5,6% 3,7% 6,3% 7.4%

Quelle: HAEMATO AG; GBC AG; *bezogen auf einen Aktienkurs in Hohe von 21,60 Euro (XETRA; 05.10.2023)

Hinweis gemaf Finanzanalyseverordnung: Bei dem analysierten Unternehmen sind die folgenden maglichen In-
teressenskonflikte gemafk Katalog maéglicher Interessenkonflikte gegeben: Nr. (4,5a,6a,7,11). Ein Katalog mogli-
cher Interessenskonflikte ist auf folgender Webseite zu finden: www.gbc-ag.de/de/Offenlegung.htm
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Seit dem Geschiftsjahr 2021 beteiligt die
HAMEATO AG die Aktionire auch iiber
die Ausschiittung von Dividenden an der
positiven Geschiftsentwicklung. Fiir das
abgelaufene Geschiftsjahr wurde eine Di-
vidende in Héhe von 1,20 Euro je Aktie
ausgeschiittet, was einer hohen Ausschiit-
tungsquote von etwas iiber 75% ent-
spricht. Hierbei sollte aber stets beriick-
sichtigt werden, dass das Geschiftsmodell
der HAEMATO AG wenig anlageninten-
siv ist, Liquiditit im grofieren Mafle wird
lediglich in den Vorratsbestinden gebun-
den. In den letzten Jahren hat die Gesell-
schaft in diesem Bereich aber Effektivi-
titsverbesserungen erzielt und damit den
Vorratsbestand gesenkt und Liquiditit frei-

gesetzt. Es ist daher von einer Fortsetzung
der ausschiittungsfreundlichen Dividen-
denpolitik auszugehen. Fiir das laufende
Geschiftsjahr rechnen wir mit einer Divi-
dende in Hohe von 0,80 Euro, was einer
Dividendenrendite von 3,7% entspricht.
Im kommenden Geschiftsjahr sollte, un-
seren Erwartungen zur Folge, die Divi-
dende auf 1,35 Euro und die Dividenden-
rendite auf 6,3% ansteigen.

Die hohe Dividendenrendite zusammen mit
einem von uns errechneten Kurspotenzial
von 51,9% (Kursziel: 32,80 Euro) qualifi-
zieren die HAEMATO-Aktie zu einem at-
traktiven Fixed Income-Alternativinvest-
ment.

UMSERE BESTSELLER
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KRIEGEN SETZEN WIR
HOFFNUNG ENTGEGEN

Anzeige

Mit Ihrer Spende rettet ARZTE OHNE GRENZEN
Leben: Mit 52 Euro kdnnen wir zum Beispiel

40 Menschen auf der Flucht drei Monate lang
mit den wichtigsten Medikamenten versorgen.

Private Spender*innen ermoglichen unsere weltweite Hilfe -
jede Spende macht uns stark

i%35E Spendenkonto:

guzd Bank fiir Sozialwirtschaft

IBAN: DE72 3702 0500 0009 7097 00
BIC: BFSWDE33XXX

www.aerzte-ohne-grenzen.de/spenden

/ ’,
MEDECINS SANS FRONTIERES
ARZTE OHNE GRENZEN e.V.

Trager des Friedensnobelpreises
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ie 4finance S.A., Luxemburg/Riga,

maochte die 11,25%-Anleihe 2016/25
um drei_Jahre verlingern. James Etherington,
Group CFO der 4finance S.A., betont im Ge-
spréich mit dem BOND MAGAZINE, dass
man die Refinanzierung bereits friihzeitig aus
einer Position der Stirke realisieren michre.
Fiir den weiteren Geschiiftsverlauf in der zwei-
ten Jahreshilfie ist er positiv gestimmi.

BOND MAGAZINE: Sie haben mitgeteilt,
dass Sie die 11,25%-Anleihe 2016/25
(WKN XS1417876163, WKN A181ZP)
um drei Jahre verlingern mochten. Wie ist
Thre aktuelle Geschiftsentwicklung?

Etherington: Unsere aktuelle Geschiftsent-
wicklung ist sehr solide. Die Ergebnisse fiir
das zweite Quartal 2023 zeigen den hochsten
Bruttoertrag eines Quartals seit drei Jahren
mit einem starken EBITDA und Nettoge-
winn. Unsere Bilanz ist stark und liquide, mit
einer in den letzten Jahren deutlich reduzier-
ten Verschuldung und einem guten Cashbe-
stand. Wir gehen also mit einer guten Fi-
nanzlage in den Refinanzierungsprozess. Im
Juli haben wir sogar die 10-Milliarden-Euro-
Marke bei der Vergabe von Online-Krediten
{iberschritten - eine beachtliche Zahl fiir ein
Unternehmen, das Kleinkredite von in der
Regel unter 500 Euro vergibt!

BOND MAGAZINE: In welchen Regio-
nen sehen Sie Wachstumspotenzial?

Etherington: Unsere Bank wichst stark in
Bulgarien, Ruminien und Griechenland,
und wir gehen davon aus, dass sich dies fort-
setzt. Im Online-Geschift sehen wir in un-
seren europdischen Mirkten noch einige
Wachstumschancen, im Durchschnitt diirf-
ten diese in den kommenden Jahren bei ca.
5-10% pro Jahr liegen. Wir wollen uns also
auch anderswo nach weiterem Wachstum
umsehen.

o, Wir mochten ein ausgewogenes

Filligkeitsprofil haben”

James Etherington, Group CFO der 4finance S.A.

Das im letzten Jahr erworbene philippini-
sche Unternehmen Online Loans Pilipinas
Financing, Inc. (OLP) hat im zweiten Quar-
tal bereits 51% mehr Kredite vergeben als
im Vorjahr, und es gibt ein erhebliches
Wachstumspotenzial in diesem Markt. Au-
Berdem haben wir in diesem Jahr {iber ein
Joint-Venture mit der Kreditvergabe im Ver-
einigten Konigreich begonnen und werden
noch vor Jahresende mit der Kreditvergabe
in Mexiko beginnen. Aber wir werden die
Dinge langsam angehen - in der Vergan-
genheit haben wir etwas zu schnell expan-
diert, auch in diesen Mirkten, so dass wir
aus dieser Erfahrung gelernt haben und
schrittweise vorgehen werden. Wir erkun-
den auch andere Mirkte wie Indien, aber
das ist in einem viel fritheren Stadium.

BOND MAGAZINE: Welche Laufzeit soll
die 11,25%-Anleihe 2016/25 haben und
welche weiteren Anderungen planen Sie?

Etherington: Wir méchten ein ausgewo-
genes Filligkeitsprofil haben und haben da-
her vorgeschlagen, die Laufzeit der
11,25%-Anleihe 2016/25 bis zum Mai
2028 zu verlingern. Das sind etwas mehr
als 18 Monate nach unserer Filligkeit der
10,75%-Anleihe 2021/26 im Oktober
2026, so dass die beiden Filligkeiten gut
aufeinander abgestimmt sind. Die einzigen
anderen Anderungen, die wir planen, die-
nen dazu, die Anleihen fiir die Anleger zu
verbessern, d. h.:

e Umstellung der Kiindigungsstrukeur, so
dass wir 104% (statt des derzeitigen
Nennwerts) zahlen miissen, um die An-
leihen vor November 2024 zuriickzuzah-
len, und danach schrittweise auf den
Nennwert zuriickgehen.

 Aufnahme unseres philippinischen Un-
ternehmens als Garantiegeber fiir beide
Anleihen.
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e Verringerung des Emissionsvolumens um
bis zu 20% der 11,25%-Anleihe 2016/25,
indem wir Anleihen im Wert von 15 Mio.
Euro, die wir bereits besitzen, stornieren
und Anlegern, die ihr Geld im Februar
2025 zuriickhaben méchten, Liquiditdt
in Hohe von 15 Mio. Euro zum Nenn-
wert anbieten.

Auflerdem werden wir Investoren, die an
der Abstimmung iiber die Anderung der
Anleihebedingungen teilnehmen, eine Ge-
bithr von 1,25% zahlen. Insgesamt glau-
ben wir, dass dies ein starkes Paket fiir die
Anleger ist. Finanzierungen kosten immer
Geld, beispielsweise fiir Investmentbanken.
Mit dem Anderungsprozess konnen wir
das gesparte Geld unseren Investoren zah-
len.

BOND MAGAZINE: Sie mochten die An-
leihe 2016/25 zum dritten Mal verlingern.
Haben Sie mit den Rating-Agenturen ge-
sprochen?

Etherington: Ja, wir stehen in regelmif3i-
gem Dialog mit beiden Rating-Agenturen,
insbesondere zu Refinanzierungsthemen.
Wir sind die Laufzeitverlingerung proaktiv
angegangen, das schitzen die Ratingagen-
turen. Denn die mittelfristigen Refinanzie-
rungsrisiken sinken.

BOND MAGAZINE: Wie kénnen die An-

leger abstimmen?

Etherington: Alle Informationen fiir An-
leger, wie sie abstimmen kénnen, sind auf
unserer Website verdffentlicht. Anleger
koénnen ihre Stimme elektronisch {iber ihre
Depotbank/ihren Broker abgeben, der die
Stimmen erfasst und iiber die Clearingsys-
teme iibermittelt. Oder sie kdnnen die auf
der Website bereitgestellten Formulare aus-
fillen. Bei fritheren Verfahren hat sich ge-
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zeigt, dass die meisten Anleger ihre Stimme
tiber ihre Depotbank/ihren Broker abge-
ben.

BOND MAGAZINE: Warum wird die
10,75%-Anleihe 2021/26 (ISIN
NOO0011128316, WKN A3KX4Q) nicht

verlingert?

Etherington: Wir haben unsere Anleihe
2021/2026 erst vor zwei Jahren begeben
und sie hat noch volle drei Jahre bis zur Fil-
ligkeit. Es besteht also noch keine Notwen-
digkeit, diese Anleihe zu verlingern bzw. zu
refinanzieren. Zu gegebener Zeit, wahr-
scheinlich in ein paar Jahren, werden wir
diese Anleihe voraussichtlich auf die iibli-
che Weise durch die Ausgabe einer neuen
Anleihe refinanzieren.

BOND MAGAZINE: Wie ist Ihre Aktio-

nirsstrukeur?

Etherington: 4finance ist in Privatbesitz.
Unser grofSter Anteilseigner ist Edgars Du-
pats aus Lettland, er besitzt 29,5% und ist
seit vielen Jahren einer der grofiten Aktio-
nire. Der Rest der Aktien befindet sich im
Besitz einer kleinen Anzahl von Privat-
personen und einer gemeinniitzigen Stif-
tung, die jeweils weniger als 10% halten.
Wie bekannt sein wird, war bis letztes Jahr
ein russischer Investor unser Hauptinves-
tor, der sich jedoch vollstindig aus dem
Unternehmen zuriickgezogen hat. Alle
neuen Anteilseigner sind in Europa ansis-
sige Investoren, die sich in die bestehende
Strategie des Unternehmens eingekauft ha-
ben. Als Managementteam arbeiten wir
hart daran, den Wert des Unternehmens
fiir alle unsere Interessengruppen zu stei-
gern.

BOND MAGAZINE: Ihre Geschiftsent-
wicklung ist gut, und das Management
ebenfalls. Aber die Zinsen sind im letzten
Jahr deutlich gestiegen. Andere Anleihen
bieten inzwischen dhnliche Renditen. Wa-
rum haben Sie vorgeschlagen, den Kupon
auf demselben Niveau zu halten, und was
haben Thre Anleger dazu gesagt?

Etherington: Ich danke Thnen fiir die po-
sitiven Kommentare. Wir glauben, dass un-
sere Geschiftsentwicklung positiv ist. Dies
gilt sowohl fiir die jiingste Zeit als auch fiir
die nachweisliche Widerstandsfahigkeit und

Anpassungsfihigkeit tiber viele Jahre hin-
weg in der Branche. Dies ist ein wichtiger
Hintergrund fiir die Refinanzierung.

Die 11,25%-Anleihen 2016/25 werden tig-
lich an den deutschen Bérsen liquide ge-
handelt und bewegen sich um den Nenn-
wert, was uns sagt, dass der derzeitige Ku-
pon fiir unsere Bonitit angemessen ist. Vor
Covid, als die Zinsen noch niedriger waren,
wurden die Anleihen mit einem deutlichen
Aufschlag zum Nennwert gehandel, so dass
die Rendite niedriger war. Auflerdem haben
wir das Kreditprofil des Unternehmens er-
heblich verbessert - unser Online-Geschift
generiert einen guten Cashflow, wir haben
den Buchwert bei der TBI Bank von 75
Mio. Euro bei der Ubernahme auf jetzt iiber
200 Mio. Euro erhoht, und wir haben das
Unternehmen erheblich entschuldet. Daher
sind wir der Ansicht, dass der derzeitige Ku-
pon von 11,25% fiir ein Unternehmen mit
unserem Kreditprofil ein sehr gutes Niveau
fiir Investoren darstellt.

Es geht nicht nur um die Hohe des Kupons.
Wie ich bereits sagte, haben wir den Anle-
gern hier ein komplettes Paket angeboten
und die Anleihen auch in anderer Hinsicht
aufgewertet. AufSerdem zahlen wir eine be-
trichtliche Teilnahmeprimie von 1,25 %,
was fiir die Anleger wie eine zusitzliche
Rendite wirke. Wir glauben auch, dass die
starke Erfolgsbilanz des Unternehmens und
der gute Ruf, den wir am Anleihemarke ge-
nieflen, fiir viele Anleger ein Faktor ist, der
sie darin bestirkt, weiterhin in 4finance zu
investieren.

BOND MAGAZINE: Was ist mit der
10,75%-Anleihe 2021/26? Sie wird mit ei-
ner hoheren Rendite gehandelt und wird
nun vor der vorgeschlagenen Filligkeit der
11,25%-Anleihe 2016/25 im Mai 2028 zur
Riickzahlung fillig.

Etherington: Das ist eine berechtigte Frage,
die wir natiirlich mit den Anlegern bespro-
chen haben. Wir sind nicht damit zufrie-
den, wie die Anleihe 2021/26 gehandelt
wird und werden daran arbeiten, dies zu ver-
bessern. Die Anleihen haben eine recht un-
terschiedliche Anlegerbasis - die 11,25%-
Anleihe 2016/25 wird zu ca. 70% von Pri-
vatanlegern gehalten, wihrend die 10,75%-
Anleihe 2021/26 mit einer Stiickelung von
100.000 Euro hauptsichlich von institutio-
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nellen Anlegern gehalten wird. Der Bor-
senhandel der Anleihe 2021/26 ist nicht li-
quide, so dass der Preis nicht unbedingt der
zuverldssigste Indikator ist.

Wir sind der Meinung, dass die friihzeitige
Adressierung der Filligkeit im Februar 2025
sich positiv auf die Kreditwiirdigkeit insge-
samt auswirken wird, was der Performance
der Anleihe 2021/26 zugutekommen
diirfte. Wir haben bereits rund 50 Mio.
Euro der Anleihe 2021/26 zuriickgekauft,
so dass sich der Nettobetrag auf nur rund
125 Mio. Euro beliuft. Das ist also ein sehr
tiberschaubarer Betrag, den wir in Zukunft
erfolgreich refinanzieren kénnen - wie wir
bereits gesagt haben, verfiigen wir iiber eine
lange Erfolgsbilanz auf den Anleihemirk-
ten. Die beiden Anleihen sind ohnehin 'pari
passu', so dass es aus dieser Sicht keinen
Vorteil gibt, wenn sie frither oder spiter fil-
lig werden.

BOND MAGAZINE: Welchen Ausblick
kénnen Sie fiir das laufende Geschiftsjahr
geben?

Etherington: Wie wir bereits bei der Ver-
offentlichung der Ergebnisse fiir das zweite
Quartal bekannt gegeben haben, haben wir
einige wichtige operative Verbesserungen im
Online-Geschift vorgenommen, so dass wir
fiir die zweite Jahreshilfte eine Verbesserung
der Ergebnisse erwarten. Auflerdem ist un-
ser Geschift in der zweiten Jahreshilfte sai-
sonal bedingt stirker, insbesondere bei der
Kreditvergabe. Wir investieren weiterhin in
das Wachstum der Bank, aber sie sollte wei-
terhin sehr profitabel bleiben. Daher sind
wir fiir den Rest des Jahres positiv gestimmt.

BOND MAGAZINE: Vielen Dank fiir das
Gesprich.

Das Interview flhrte Christian Schiffmacher.

Details zur Abstimmung sind auf folgen-
der Website zu finden:
https://www.4finance.com/investors-and-
media/bonds
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SERVICE/KONTAKTDATEN

(A AALTO

Aalto Capital Group ist eine Investment-
bank-Boutique mit Standorten in Miinchen,
Helsinki, London, Stockholm, Ziirich und
New York — unsere Kunden profitieren von
unserer pan-europiischen Prisenz. Wir be-
raten europaweit im Schwerpunkt mittel-
stindische Unternehmen sowie Private
Equity Fonds in allen Aspekten der Finan-
zierung, M&A, Kapitalmarktlésungen so-
wie Investor Relations. Mit Expertise und
Sachverstand unterstiitzen wir unsere Kun-
den, auf ihre Wiinsche abgestimmte, indi-
viduelle Finanzierungslésungen zu finden
und setzen diese auch um. Hierbei liegen
unsere Kernkompetenzen v.a. in der Struk-
turierung und Durchfithrung von komple-
xen Transaktionen (national/international).

Ausgewihlte Referenzen:

* SRV Group: Restrukturierung HY-
Bonds (2021)

*  Mogo Finance: Restrukturierung HY-
Bonds (2021)

e lute Credit: 50m Euro Emerging Mar-
ket Bonds (2020)

e Hirmer Gruppe: Hotel-Projektfinan-
zierung (2020)

e 4finance: Restrukturierung HY-Bonds
(2020)

¢ Reka Industrial: Green Bonds (2019)

Kontaktdaten:
Manfred Steinbeisser

Managing Partner

Bahnhofstrafle 98

82166 Grifelfing
manfred.steinbeisser@aaltocapital.com
www.aaltocapital.com

= DICAMA

Die DICAMA AG ist das marktfithrende
Beratungs- und Investmenthaus fiir alter-
native Finanzierungen im Small- & Midcap
Market in der D-A-CH-Region. Simtliche
Arten alternativer Finanzierungen werden
passgenau strukturiert und bei Investoren
platziert. Durch die nahezu 20-jihrige Er-
fahrung und die gelebte und nachhaltig er-
folgreiche Partnerschaft mit simtlichen
SME-Investoren quer iiber Europa diirfen
Sie bei uns entspannt bleiben, was Ihre
Transaktionssicherheit betrifft. Ein wesent-
licher Teil unserer Finanzierungsangebote
sind Transaktionen iiber den Kapitalmarkt.
DICAMA ist zugelassener und akkreditier-
ter Capital Market-Partner an der Frank-
furter Wertpapierborse, direct market-Part-
ner der Wiener Borse, engagiert in den we-
sentlichen Verbandsstrukturen und Mitglied
im European Finance Forum (EFF). In
mehr als 50 erfolgreichen Kapitalmarke-
transaktionen konnten mehr als knapp
1,5 Mrd. Euro an Investoren ausgereicht

Corporate finance one step ahead

werden. Egal ob Sie Potenzial aus Eigenka-
pital (IPO) oder Fremdkapital/Anleihe
(IBO) heben wollen oder eine strukturierte
und herausfordernde Mischung aus ver-
schiedensten Alternativen und vielleicht
auch als Mix mit klassischen Finanzierun-
gen suchen oder erfolgreich umsetzen wol-
len: Wir verstehen Sie als mittelstindisch
geprigten Unternehmer und beriicksichti-
gen Thre Wiinsche und Befindlichkeiten auf
allen wesentlichen Ebenen.

Kontaktdaten:

Markus Dietrich

CEO

Kanzleistr. 17

74405 Gaildorf

Telefon: +49 7971 9600-86

madi@dicama.com

www.dicama.com
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$MGBC AG

Partner fiir den Mittelstand

Die GBC AG mit Sitz in Augsburg ist eines
der fiihrenden bankenunabhingigen In-
vestmenthiuser in Deutschland und erfah-
rener Emissionsexperte fiir den deutschen
Mittelstand. Als eigentiimergefiihrtes Un-
ternehmen kennt die GBC AG die Finan-
zierungsbediirfnisse des deutschen Mittel-
standes und ist ein unabhingiger und ver-
lisslicher Partner bei allen Fragestellungen
rund um den Kapitalmarke. Die GBC AG
ist seit Jahren Capital Markets Partner der
Deutschen Bérse, Emissionsexperte der
Bérse Miinchen und Kapitalmarkepartner
der Borse Diisseldorf. So umfasst das Leis-
tungsspektrum der GBC AG Kapitalmarke-
& Finanzierungsberatung, Unternehmens-
analysen & Research sowie Kapitalmarke-
konferenzen.

Im Bereich der Kapitalmarktberatung bie-
tet die GBC AG ihren Kunden fundiertes
Fachwissen sowie ein engmaschiges Netz-
werk, welches u.a. nétig ist, um den ersten

Schritt von der eigenen Hausbank oder
Sparkasse hin zu einer breiteren, banken-
unabhingigeren Finanzierungsstrukeur zu
wagen oder diese weiter auszubauen.

In der Unternehmensanalyse wird iiber eine
laufende Coverage und Verdffentlichung
von Researchstudien zu Aktien- und Anlei-
hen mittelstindischer Unternehmen die
notwendige Transparenz im Segment der
sog. Small & Microcaps geschaffen.

Seit dem Jahr 2001 veranstaltet die GBC
AG Kapitalmarktkonferenzen. Rund die
Hiilfte aller deutschen Emittenten des Small
& MidCap-Bereichs haben sie bisher zur di-
rekten Kapitalmarktansprache genutzt. Die
zweimal jihrlich stattfindende MKK -
Miinchner Kapitalmarkt Konferenz ist mitt-
lerweile die grofite Kapitalmarktkonferenz
im stiddeutschen Raum. Zusitzlich dazu
veranstaltet die GBC einmal im Jahr in Zii-
rich die ZKK - Ziircher Kapitalmarke Kon-

ferenz.

Die 100%ige Tochtergesellschaft GBC Ka-
pital GmbH erginzt die Leistungen in der
Gruppe um das Corporate Finance in den

Bereichen Platzierung & Vermittlung von
Anleihen und Aktien.

Kontaktdaten:

Manuel Hoélzle, GBC AG
Halderstrafle 27

86150 Augsburg
0821/241133-0
www.gbc-ag.de

Cosmin Filker, GBC AG
0821/241133-0

Luther.

Luther ist mit mehr als 420 Rechtsanwilten

und Steuerberatern an zehn deutschen Wirt-

schaftsplitzen vertreten. Durch ihre grofle

regionale Vernetzung und ihren Full-Ser-

vice-Ansatz ist Luther die Kanzlei fiir den

Mittelstand.

Praxis Kapitalmarktrecht:

e Grofles und erfahrenes Team von 16
Partnern, 4 Counsel und 25 Associates

*  Regelmiflige Begleitung von Kapital-
markttransaktionen

e Sehr namhafte Referenzmandate

* Anerkennung des Spezial-Know-hows
durch Anwaltshandbiicher wie JUVE
etc.

Titigkeitsfelder unter anderem:

*  Strukturierung von Unternehmensanlei-
hen/Erstellung des Wertpapierprospekts

*  Betreuung bei Folgepflichten aus dem
Listing (Melde- und Mitteilungspflich-
ten, Insiderrecht)

*  Debt-Equity-Swaps

* Borseneinfithrungen und Kapitalerhs-
hungen

e Umplatzierung von Aktien und
Segmentwechsel

e Delistings und Squeeze-outs

e Begleitung einer Vielzahl von Aktien-
gesellschaften bei ihren Hauptver-
sammlungen

Beispielhafte Referenzen:

e Rechtliche Begleitung der SV Werder
Bremen GmbH & Co KG aA bei der
Emission einer Unternehmensanleihe
im Volumen von bis zu 30 Mio.
Euro, Erstellung des Wertpapierpros-
pektes und Beratung zu allen rechtli-
chen Fragen im Rahmen der Transak-
tion

¢ Rechtliche Beratung des Projektent-
wicklers und Bautrigers Euroboden
GmbH bei der Emission von drei
Unternehmensanleihen im Volumen
von 25 Mio. Euro bis zu 75 Mio.
Euro, Erstellung der Wertpapierpro-
spekte und Beratung zu allen rechtli-
chen Fragen im Rahmen der Transak-
tionen
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Kontaktdaten:
Ingo Wegerich

Rechtsanwalt und Partner
T +49 69 27229 24875

ingo.wegerich@luther-lawfirm.com



SERVICE/KONTAKTDATEN

QUIRIN

PRIVATBANK

Als unabhiingige Investmentbank berit die
Quirin Privatbank AG mittelstindische Un-
ternehmen von Frankfurt am Main aus bei
Finanzierungsmafinahmen auf Fremd- und
Eigenkapitalbasis. Dem Konzept der Pri-
vatbank folgend, stehen dabei fiir die Kapi-
talmarkespezialisten das erfolgreich finan-
zierte Unternehmen und insbesondere auch
die Menschen dahinter im Mittelpunkt.

Neben langjihriger und umfassender Exper-
tise in allen Fragen der Kapitalmarktfinan-
zierung bietet die Quirin Privatbank AG
Mittelstindlern Zugang zu mehr als 300 In-
vestoren in europiischen Finanzmetropolen,
welche auf Basis hauseigener Analysen fun-
diert und ideengetrieben zu Investments in
deutsche Small und Mid Caps beraten wer-
den. Die Erfahrung aus etwa 300 erfolgrei-
chen Transaktionen mit ca. 13 Mrd. Euro

Volumen spricht fiir sich. Dabei gilt: Der Er-
folg des Kunden ist der Erfolg der Bank,
denn nichts spornt mehr an als die Zufrie-
denheit aller Beteiligten nach einer erfolg-
reichen Finanzierung.

Referenzen Anleihe-/Wandelanleihe-
emittenten:

Social Chain AG, The Grounds Real
Estate Development AG, NZWL Neue
Zahnradwerke Leipzig GmbH, hep global
GmbH

Kontaktdaten:

Quirin Privatbank
Schillerstrafle 18-20
60313 Frankfurt am Main

Holger Clemens Hinz

Leiter Corporate Finance
Telefon: +49 69 / 247 50 49 — 31
holger.hinz@quirinprivatbank.de

Thomas Kaufmann
Stv. Leiter Corporate Finance
Telefon: +49 69 / 247 50 49 — 38

thomas.kaufmann@quirinprivatbank.de

Anzeige

sMam muss Glack

tellen, um es
Zu multiplizieven."

Marie von
Ebner-Eschenbach

ﬂﬁ SOS KINDERDORFER
/a3 WELTWEIT

Jedem Kind ein liebevolles Zuhause

Ridlerstrae 55, 80333 Miinchen, Tel.: 0800/50 30 300 (gebiihrenfrei)

www.sos-kinderdoerfer.de



*g;!h ‘ Neue Zahnradwerk Leipzig GmbH

Anleihe 2023/2028

Kupon: 9,5 % p.a.
WKN: A351XF

Umtauschfrist:
16.10.-08.11.2023

Zeichnungsfrist:

30.10.-13.11.2023

Wertpapierprospekt erhaltlich unter
www.nzwl.de/anleihe

WERBUNG



https://www.nzwl.de/anleihe

