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EverYield, HMS Bergbau,
EPH Group und POB

Text: Christian Schiffmacher

or der Sommerpause gibt es wieder
Vzahlreiche Neuemissionen. Aktuell
koénnen die Anleihen von EverYield AG (S.
8-12) und HMS Bergau AG (S. 18-19) ge-
zeichnet werden. Die HMS Bergbau AG
hatte bereits im letzten Jahr sehr erfolgreich
eine Anleihe begeben (der Emissionspreis
lag bei 96%). Wie im letzten Jahr handelt es
sich um ein Private Placement, die neue An-

von 1.000 Euro (auch fiir Privatanleger)
handelbar sein.

Die POB AG (vormals Performance One
AG) begibt eine Wandelanleihe (S5.20-21).
Die bérsennotierte EPH Group, die bereits
Anleihen begeben hat, fiihrt eine Kapitaler-
héhung durch (S.14-17). In den nichsten

Wochen sind weitere Transaktionen zu er-

leihe wird aber wieder mit einer Stiickelung ~ warten.
Aktuelle Neuemissionen
Emittent Zeichnungsfrist Kupon Seite
EverYield 01.06.-26.06.2026 9,000% 8-12
EPH Group (Kapitalerhohung) 21.05.-26.06.2026 72,00 Euro/Aktie 14-17
HMS Bergbau (Private Placement) 09.06.-17.06.2026 8,000% 18-19
POB (Wandelanleihe) 05.06.-24.06.2026 10,000% 20-21

Weitere Neuemissionen auf www.fixed-income.org
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Die erfahrensten Kapitalmarktspezialisten
Kontakt fur Ihre Finanzierung

Quirin Privatbank Ist es Ihnen wichtig, eine erfolgreiche Finanzierungsform im Kapital-
Kapitalmarktgeschaft marktdschungel zu finden? Wollen Sie Outperformance durch ehrlichen
www.quirinprivatbank.de Dialog erzielen? Oder die beste Anlage als Erster entdecken?
kapitalmarktgeschaeft@
quirinprivatbank.de Fur alle Unternehmen und Investoren, die noch etwas vorhaben —

wir stehen Ihnen gerne zur Seite:
Thomas Kaufmann
stv. Leiter Kapitalmarktgeschaft Vv Erfahrung aus Uber 300 erfolgreichen Transaktionen
+49 (0)69 247 50 49-30 mit mehr als 7,5 Mrd. Euro Platzierungsvolumen
thomas.kaufmann@quirinprivatbank.de V' Privatbank-Prinzip: fur uns zahlt das erfolgreich finanzierte

Unternehmen und die Menschen dahinter

V' Zugang zu mehr als 300 Investoren in den
europaischen Finanzmetropolen
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EDITORIAL

EZB erhoht den Leitzins

Christian Schiffmacher
Chefredakteur

ie EZB hat am 11.06.2026 die Leitzinsen um 25 Basispunkte angehoben. Ich be-
komme hierzu unzihlige Kommentare von verschiedenen Asset Manager. Doch
schauen wir uns mal die Begriindung der EZB an:

»Der EZB-Rat ist fest entschlossen, seine Geldpolitik so auszurichten, dass sich die Infla-
tion auf mittlere Frist beim Zielwert von 2% stabilisiert. Im Einklang damit hat er be-
schlossen, die drei Leitzinssitze der EZB um jeweils 25 Basispunkte anzuheben. Durch den
Krieg im Nahen Osten entsteht Druck auf die Inflation. Der Beschluss zur Zinsanhebung
ist robust gegeniiber einer Bandbreite von Szenarien, die aufzeigen, wie sich der Schock
entwickeln und auf die mittelfristigen Aussichten fiir den Euroraum auswirken kénnte.

Im Basisszenario der neuen Projektionen gehen die Fachleute des Eurosystems davon aus, dass
die durchschnittliche Gesamtinflation 2026 bei 3,0%, 2027 bei 2,3% und 2028 bei 2,0%
liegen wird. Bei der Inflation ohne Energie und Nahrungsmittel erwarten sie im Basisszena-
rio durchschnittlich 2,5% fiir 2026 und 2027 sowie 2,2% fiir 2028. Die Fachleute haben ihre
Basisprojektion fiir die Inflation in den Jahren 2026 und 2027 gegeniiber Mirz nach oben
revidiert. Grund hierfiir ist ein hoherer Pfad fiir Energiepreise, der sich den Erwartungen nach
in gewissem MafSe auf die Teuerung bei Nahrungsmitteln, Waren und Dienstleistungen nie-
derschlagen wird. Die Fachleute erwarten im Basisszenario ein Wirtschaftswachstum von
durchschnittlich 0,8% fiir 2026, 1,2% fiir 2027 und 1,5% fiir 2028. Dies entspricht fiir 2026
und 2027 einer Abwirtsrevision, in der sich die stirkeren Auswirkungen des Krieges auf die
Rohstoffmirkte, die Realeinkommen und das Vertrauen widerspiegeln.

Die Aussichten sind nach wie vor von Unsicherheit geprigt, und es bestehen Aufwirtsrisi-
ken fiir die Inflation sowie Abwirtsrisiken fiir das Wirtschaftswachstum. Die Gesamtfol-
gen des Krieges fiir Inflation und Wachstum in der mittleren Frist werden von der Inten-
sitit und der Dauer des Energiepreisschocks sowie vom AusmafS seiner indirekten Auswir-
kungen und Zweitrundeneffekte abhingen. Diese Unsicherheit zeigt sich auch in der gro-
fen Bandbreite an Inflations- und Wachstumsergebnissen in den aktualisierten illustrati-
ven Szenarien, die von Fachleuten des Eurosystems zusammengestellt wurden ...

Weitere Anhebungen der Leitzinsen kénnen nicht ausgeschlossen werden. Doch das Wirt-
schaftswachstum in Europa ist enttduschend, die Daten wurden zuletzt nach unten korri-

giert. Daher ist ein lingerer Zinserhhungszyklus unwahrscheinlich.

Was heifSt das nun fiir Ihre Anleiheinvestments? Konzentrieren Sie sich auf Anleihen von
soliden Unternehmen, die sich auch in wirtschaftlich schwierigen Zeiten gut entwickeln.

Eine interessante Lektiire wiinscht Thnen

Christian Schiffmacher
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EUR Anleihen (Staatsanleihen, Supras, usw.)

Anleihe Rating ISIN Laufzeit Kupon Kurs Rendite
Bundesrep. Deutschland 22/27 Aaa, AAA DE0001141851 16.04.2027 0,000% 97,91 2,5%
Frankreich 13/30 Aa3, A+ FR0011883966 25.05.2030 2,500% 98,17 3,0%
Frankreich 23/34 Aa3, A+ FR001400QMF9 25.11.2034 3,000% 95,88 3,6%
KfW 25/35 Aaa, AAA DE0OOOA383TE2 17.01.2035 2,750% 97,01 31%
Niederlande 12/33 Aaa, AAA NL0010071189 15.01.2033 2,500% 97,54 2,9%
Norwegen 17/27 (Nok) Aaa, AAA N00010786288 17.02.2027 1,750% 98,08 4,6%
Osterreich 23/33 Aal, AA+ AT0000A324S8 20.02.2033 2,900% 99,16 3,0%
Spanien 23/39 A3, A+ ES0000012L60 30.07.2039 3,900% 100,91 3,8%
Stand: 11.06.2026

EUR Corporate Bonds

Anleihe Rating ISIN Laufzeit Kupon Kurs Rendite
Deutsche Telekom 16/28 A3, BBB+ XS1382791975 03.04.2028 1,500% 97,00 3.2%
Hochtief 26/34 kein Rating DE000A46ZW17 15.04.2034 4,000% 95,02 4,1%
RWE 23/35 Baa2, BBB+ XS$2584685387 13.02.2035 4,125% 102,63 3,7%
RCI Banque 24/30 Baal, BBB- FR001400SS04 29.09.2030 3,875% 100,47 3,7%
EnBW 23/35 Baal, A- XS$2579293536 24.01.2035 4,000% 100,60 3,9%
Fresenius Med. Care 25/32 Baa3, BBB- XS3036647777 08.04.2032 3,750% 100,04 3,8%
Miinchener Hypothekenbank 23/29 Aa2 DEOOOMHB34J3 14.08.2029 3,125% 100,20 31%
Grenke Finance 25/30 BBB XS308068455 08.04.2030 5,250% 103,80 41%
Fraport 2024/32 kein Rating XS$2832873355 11.06.2032 4,250% 102,76 3,7%
HMS Bergbau 25/30 kein Rating DE000A4DFTU1 02.06.2030 10,000% 103,50 9,1%
Stand: 11.06.2026, Handelsbarkeit fiir Privatanleger ist mdglicherweise eingeschrénkt

EUR Anleihen, die 6ffentlich platziert wurden

Anleihe Rating ISIN Laufzeit Kupon Kurs Rendite
Deutsche Rohstoff 25/30 kein Rating DE000A460CG9 13.11.2030 6,000% 105,10 5,0%
Eleving 25/30 B pos. XS3167361651 24.10.2030 9,500% 102,20 9,1%
Neue ZWL Zahnradw. Leipzig 25/30 B (Creditreform) DE000A4DFSF4 21.10.2030 9,875% 99,90 9,9%
lute Group 2025/30 B- XS3047514446 06.12.2030 12,000% 100,00 12,0%
Stand: 11.06.2026

Green Bonds

Anleihe Rating ISIN Laufzeit Kupon Kurs Rendite
Heidelberg Materials 2024/34 Baa2, BBB XS2842061421 19.07.2034 3,950% 100,99 3,8%
EDF 2024/31 Baal, BBB, BBB+ FR001400QR62 17.06.2031 4,125% 102,34 3,6%
@rsted (Hybrid) BBB- XS§2778385240 unendlich 5,125% 101,20 4,9%
Vestas Wind Systems 2023/31 Baa2 XS§2725957042 15.06.2031 4,125% 101,63 3,8%
Deutsche EuroShop 2025/30 BBB- XS3090109813 15.10.2030 4,500% 100,32 4,4%
Amprin 2025/29 Baal/BBB+ DE000A4DFUE3 05.12.2029 3,000% 98,92 3,3%

Stand: 11.06.2026, Handelsbarkeit fiir Privatanleger ist méglicherweise eingeschréankt

Johannes Laumann, CIO © Mutares

Mutares verkauft NEM Energy Group
an Hyundai Heavy Industries Power
Systems

Die Mutares SE & Co. KGaA hat eine Ver-
einbarung iiber den Verkauf der NEM
Energy B.V. sowie deren Tochtergesellschaft
NEM Balcke-Diirr GmbH (zusammen die
NEM Energy Group) an Hyundai Heavy In-
dustries Power Systems Co., Ltd. (HPS) un-
terzeichnet. Das Unternehmen gehért letzt-

lich zur MiCo Ltd., die am KOSDAQ, ei-
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nem Handelssegment der Korea Exchange,
notiert ist. Die Parteien haben vereinbart, den
Kaufpreis sowie die vertraglichen Einzelhei-
ten nicht offenzulegen. Der Vollzug der
Transaktion steht unter dem Vorbehalt der
tiblichen behérdlichen und regulatorischen
Genehmigungen und wird derzeit fiir das
dritte Quartal 2026 erwartet.

Die NEM Energy Group mit Hauptsitz in
Zoeterwoude, Niederlande, ist ein weltweit



EPH GROUP AG
EUROPEAN PRIME
HOSPITALITY

Kapitalerhohung

der EPH Group AG
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Neue Aktien zu je 72 Euro.

Zeichnungsirist
bis 26. Juni 2026

ISIN: ATOOOOA34DM3

Investieren Sie in ein diversifiziertes Portfolio renditestarker Hotel- und Resort-Projekte
im Premium- und Luxussegment in Osterreich und Deutschland.

www.eph-group.com

Dies stellt weder ein Angebot zum Kauf von Wertpapieren noch die Aufforderung zur Abgabe eines Angebots zum Kauf von Wertpapieren dar. Das 6ffentliche Angebot erfolgt
ausschlieBlich auf Basis des auf der Website der Gesellschaft (www.eph-group.com) veroffentlichten, von der dsterreichischen Finanzmarktaufsicht (FMA) am 15.04.2026
gebilligten Prospekts. Die Billigung des Prospekts ist nicht als Beflrwortung der Wertpapiere durch die FMA zu verstehen. Der Prospekt enthalt die endgultigen Bedingungen und
kann Uber den Linkhttps://eph-group.com/assets/eu-growth-issuance-prospectus,-eph-group-ag.pdf aufgerufen werden. Sie sollten sich vor einer Entscheidung mit diesem
Prospekt vertraut machen.
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titiger Spezialist fiir Wirmeiibertragungs-
technologien und verfiigt iiber eine fith-
rende Marktposition bei Abhitzedampfer-
zeugern (Heat Recovery Steam Genera-
tors), Abgas- und Umschaltsystemen (Ex-
haust and Diverter Systems) sowie Wir-
metauscherlosungen. Das Unternehmen
bedient internationale Kunden aus den Be-
reichen Energieerzeugung, Ol & Gas, In-
dustrieanwendungen, Kernenergie sowie
aus aufstrebenden Mirkten der Energie-
wende. Im Geschiftsjahr 2025 beschiftigte
die NEM Energy Group etwa 470 Mitar-
beitende.

Seit der Ubernahme von NEM Energy von
Siemens Energy im Dezember 2022 im
Rahmen einer Carve-out-Transaktion hat
Mutares das Unternehmen erfolgreich zu ei-
ner unabhingigen, innovativen, operativ ge-
stirkten und nachhaltig profitablen Platt-

form entwickelt.

n/

Martin Hattwig

Warburg Invest: Martin Hattwig lost
Matthias Mansel als Geschéftsfiihrer ab
Matthias Mansel wird seine Titigkeit als
Geschiftsfithrer der Warburg Invest Ka-
pitalanlagegesellschaft mbH auf eigenen
Wunsch zum 30. Juni 2026 beenden.
Neuer Geschiftsfithrer, neben Torsten
Engel, wird Martin Hattwig, bisher Lei-
ter Fixed Income und stellvertretender
Leiter Portfoliomanagement bei Warburg
Invest.

Matthias Mansel war seit Oktober 2011
bei Warburg Invest titig. Nach beruflichen
Stationen als Fondsmanager und Leiter des
Rentenmanagementteams wurde er im
April 2015 zum Geschiftsfiihrer der War-
burg Invest ernannt. Matthias Mansel zieht
sich nach einer langen und erfolgreichen
Karriere in der Finanzbranche aus dem ak-
tiven Berufsleben zuriick. Dieser nun voll-
zogene Schritt wurde in den letzten Mo-
naten in enger Absprache mit dem Auf-
sichtsrat der Gesellschaft mit grofler Sorg-
falt vorbereitet.

Martin Hattwig ist seit Oktober 2012 bei
Warburg Invest. Nach seinem Einstig als
Fondsmanager wurde er im Jahr 2018 zum
Leiter Fixed Income ernannt. Von Januar
bis Juni 2024 bekleidete er bereits interi-
mistisch die Position als Geschiftsfiithrer der
Hamburger Investmentgesellschaft, bevor
Torsten Engel zum neuen Co-Geschifts-
fithrer ernannt wurde. Martin Hattwig
blickt auf eine 20-jihrige Karriere in der Fi-
nanzbranche zuriick, unter anderem als

Portfoliomanager im Bankhaus Donner &
Reuschel.

Deutsche Rohstoff AG: US-Bohrpro-
gramm verlauft planmaRig

Die operative Entwicklung des US-Ol- und
Gasgeschifts der Deutsche Rohstoff AG ver-
lauft nach Unternehmensangaben weiterhin

sehr positiv. Das Bohrprogramm 2026 wird
planmiflig umgesetzt und bestitigt erneut
die hohe Qualitit der Flichen im Powder
River Basin sowie die operative Leistungs-
fihigkeit der verantwortlichen Tochterge-
sellschaft 1876 Resources.

Der erste Bohrplatz des aktuellen Entwick-
lungsprogramms, das Dillon/Billings Pad,
mit vier Bohrungen in die Niobrara-For-
mation, wurde Mitte Mai erfolgreich in Pro-
duktion iiberfiihrt. Der Anteil von 1876 an
den Bohrungen liegt bei 98%. Mit durch-
schnittlich 1.500 BOPD pro Bohrung nach
drei Wochen produzieren die vier Bohrun-
gen deutlich besser als vergleichbare Bohr-
plitze in Wyoming. Die starke Performance
ist auch ein Indikator dafiir, dass das weiter
verbesserte Completion Design zu signifi-
kant hoherer Produktion fiihrt.

Zusitzlich wurden in den letzten Maitagen
zwei weitere Bohrungen auf dem soge-
nannten Lost Springs Pad in Produktion ge-
bracht und mit dem Flowback begonnen.

Insgesamt erwartet die Deutsche Rohstoff
bis Ende des zweiten Quartals 2026 den
Produktionsstart von elf eigenen ,,operated”
Bohrungen sowie neun non-operated Boh-
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rungen. Darunter befinden sich erstmals
auch drei eigene Drei-Meilen-Bohrungen
mit einem Working Interest von iiber 80%,
die akruell fertiggestellt werden. Durch die
lingeren Bohrungen werden zusitzliche Ef-
fizienzpotenziale erwartet.

Auf Nettobasis sollen bis zur Jahresmitte da-
mit rund 14 Nettobohrungen (2-Meilen-
Equivalent) in Produktion iiberfiihrt wer-
den. Im Gesamtjahr 2025 wurden lediglich
9 Nettobohrungen in die Produktion ge-
nommen. Ab Juli sollte die Produktion da-
mit auf iiber 20.000 BOEPD steigen und
auch im gesamten 2. Halbjahr tiber 20.000
BOEPD liegen. Der Olanteil wird bei rund
70 % erwartet.

Die hohe Flexibilitit der US-Tochterfirmen
erlaubt weiterhin eine kurzfristige Anpas-
sung des Entwicklungsprogramms an
Markt- und Preisentwicklungen. Das aktu-
elle Bohrprogramm der US-Tochter 1876
Resources sieht insgesamt 26 eigene Brut-
tobohrungen (entspricht 22 Nettobohrun-
gen) vor. In Abhingigkeit von der Olpreis-
entwicklung kénnen auch iiber 30 Boh-
rungen abgeteuft und in die Produktion
iiberfithrt werden.

Die Tochtergesellschaft Bright Rock Energy
konnte ihre Flichenposition in Ohio in den
vergangenen Wochen durch weitere Akqui-
sitionen ausbauen. Damit schafft die Ge-
sellschaft die Voraussetzungen, um im Laufe
des dritten Quartals die notwendigen Vor-
arbeiten fiir die Zusammenlegung und Ent-
wicklung eigener Bohrplitze (,Unitization®)
zu beginnen und im Jahr 2027 erste Boh-
rungen in der Utica/Point Pleasant-Forma-
tion niederzubringen.

TSN

Podcast zum Birkenstock-IPO

Wie bringt man ein 250 Jahre altes deut-
sches Traditionsunternehmen an die New
York Stock Exchange — mit einer Bewertung
von iiber 10 Mrd. USD? Erik Massmann
hat es 2023 als CFO von Birkenstock getan
und weif$: Der US-Kapitalmarke ist eine an-



KURZ NOTIERT

dere Welt. In der zweiten Folge des Podcasts
»Kapitalmarkt Logbuch® von Quirin Pri-
vatbank und Rodl&Partner berichtet Erik
Massmann von seinen IPO-Erfahrungen,
den Unterschieden zwischen europiischen
und US-amerikanischen Investoren, hohen
regulatorischen Hiirden sowie sehr groflen
Zahlen — und er entzaubert den Mythos
Bérsenglocke.

PNE AG: Anleihe 2026/2031 mit einem
Volumen von 36,0 Mio. Euro platziert

Die PNE AG hat die Platzierung ihrer Un-
ternehmensanleihe 2026/2031 mit einem
Emissionsvolumen von 36,0 Mio. Euro ab-

geschlossen, geplant waren bis zu 65 Mio.
Euro. Bei groflem Interesse der Bestandsin-
vestoren — die Annahmequote im Rahmen
des Umtauschangebots lag bei rund 42%
und wurde voll zugeteilt — erfolgte die Plat-
zierung unterhalb des urspriinglich avisier-
ten Zielvolumens. Im Rahmen der Ver-
marktung an neue Investoren war Zuriick-
haltung erkennbar, die nicht primir in der
PNE selbst, sondern im starken Zusam-
menhang mit dem herausfordernden Um-
feld in der Erneuerbaren-Branche zu sehen
ist.

Durch die Anleiheplatzierung ist das Ziel
der Optimierung des Filligkeitenprofils
auch vor dem Hintergrund der komfort-
ablen Liquidititsposition der PNE AG
von 61,2 Mio. Euro zum 31. Mirz 2026
erfiillt. Der Zinssatz wurde mit Abschluss
des Bookbuilding auf 7,000% p.a. festge-
legt und liegt damit in der unteren Hilfte
der zu Beginn der Vermarktung ausgege-
benen Zinsspanne von 6,750% bis 7,750
% p.a.

Die im Rahmen des éffentlichen Angebots
iber die Zeichnungsfunktionalitit der
Deutschen Bérse (DirectPlace) abgegebe-
nen Zeichnungen wurden grundsitzlich voll
zugeteilt, wobei die am letzten Tag der
Zeichnungsfrist eingegangenen Orders mit
maximal 75% beriicksichtigt wurden.
Mehrbezugszeichnungen im Rahmen des
Umtauschangebots sowie die Website-
Zeichnung iiber die Emittentin wurden
vollstindig zugeteilt.

Anzeige

WERBUNG

GEPVOLT

BATTERY

ENERGIE SPEICHE
WERTE SICHERN.

8,00 %-ANLEIHE 2025/2032
der GEPVOLT SE

Fur eine starke Energiezukunft.

EMISSIONSVOLUMEN ZINSSATZ o= ZINSZAHLUNGEN “ FALLIGKEIT —| NENNBETRAG
:@ Bis zu 20.000.000 € @ 8,00 % p.a. .ﬁ]ﬁ] Halbjahrlich o 01 Januar 2033 | % 1.000 €
fester Zinssatz *':d ﬂt; 'E‘If'a’ je Schuldverschreibung
und O1. Juli

n Market

Die Veroffentlichung des EU-Wachstumsprospekts betreffend die Schuldverschreibung erfolgte am 3. Dezember 2025, indem der Prospekt seit diesem Tag in elekironischer Form auf der Internetseite
der Emittentin zur kostenlosen Ausgabe an das Publikum bereitgehalten wird, Die genaue Adresse im Internet lautet: www.gepvaltcom/investment. Die Billigung des EU-Wachstumsprospektes
durch die zusténdige Behorde ist nicht als Befurwortung der angebotenen Wertpapiere zu verstehen. Potenzielle Anleger soliten den Prospekt lesen, bevor sie eine Anlageentscheidungtreffen, um
die potenziellen Risiken und Chancen der Entscheidung, in die Wertpapiere zu investieren, vollends zu verstehen.

\

GEPVOLT SE | Max-Volmer-Str. 23,40724 Hilden | gepvolt.com
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EverYield AG

Langfristig gesicherte Nachfrage durch Regulatorik, Kupon 9,00% p.a.

Text: Christian Schiffmacher

ie EverYield AG (EverYield Properties

AG), Wien, begibt eine sechsjihrige
Anleihe mit einem Volumen von bis zu 30
Mio. Euro. Der Kupon betrigt 9,00% p.a.
Die Gesellschaft méchte in einer ersten Aus-
baustufe den EverYield Energy Campus fi-
nanzieren sowie eine skalierbare Plattform
fiir die thermische Klirschlammverwertung
und Phosphorriickgewinnung aufbauen.
EverYield profitiert dabei von der Ver-
pflichtung einer thermischen Verwertung
und Phosphorriickgewinnung fiir Klir-
schlamm in Europa (Kldrschlammverord-

nung, AbfKlirV).

Transaktionsstruktur

Die EverYield AG (EverYield Properties
AG) begibt eine sechsjihrige Anleihe mit ei-
nem Volumen von bis zu 30 Mio. Euro. Der
Kupon betrigt 9,00% p.a. Die Anleihe kann
voraussichtlich zum 26.06.2026 via Kauf-
order an der Bérse Stuttgart gezeichnet wer-
den. Das offentliche Angebot iiber die Web-
site der Emittentin (www.everyield.at) liuft
voraussichtlich bis zum 28.05.2027.

Mittelverwendung

Der Nettoemissionserlos bei Vollplatzierung
wird vorrangig verwendet als Startfinanzie-
rung fiir den Erwerb erster Standorte/Pro-
jektliegenschaften bzw. bestehender Pro-
jektgesellschaften, den Aufbau der Plattform
sowie die frithe Entwicklung und den an-
schlieenden Roll-out der Energy-Campus-
Infrastruktur. Unter Annahme einer Voll-
platzierung sollen ca. 10-13 Mio. Euro (un-
gefihre Schitzung) fiir die Umsetzung eines
ersten Projekes in der Steiermark verwendet
werden; die verbleibenden ca. 16 Mio. Euro
sollen anteilig auf geplante Projekte im Bur-
genland, im westlichen Niederdsterreich
und in Nordfriesland verteilt werden.

Unternehmen

Die EVERYIELD AG entwickelt, struktu-
riert und finanziert integrierte Infrastrukeur-
projekte im Bereich Umwelt- und Energie-
infrastrukcur. Im Mittelpunke steht der Auf-

bau des Everyield Energy Campus — einer
skalierbaren Plattform zur thermischen Ver-
wertung von Klirschlamm, zur Phosphor-
riickgewinnung sowie zur Energieerzeugung
und Produktvermarktung. Everyield verbin-
det regulatorisch getriebene Entsorgungs-
und Rohstoffthemen mit langfristig planba-
ren Infrastrukeur-Cashflows und verfolgt das
Ziel, verpflichtende Stoffstrome in nachhal-
tige Wertschopfung zu transformieren.

Starken

* Verpflichtende thermische Verwertung
und Phosphorriickgewinnung fiir Klir-
schlamm in Europa (Klirschlammver-
ordnung, AbfKlirV)

e Biomasseanlage in Neumarkt und St.
Lambrecht, die erworben werden sollen,
sind bereits in Betrieb

e stabile Basis-Cashflows aus Entsorgungs-
gebiihren (Gate Fees)

¢ Ankerinvestor hat Investment von 6 Mio.
Euro in die Anleihe zugesagt

e Eigenkapitalzufuhr von 10 Mio. Euro
durch Alleingesellschaft (CEO) zugesagt

¢ hoher Kupon und skalierbares Geschifts-
modell

Schwachen

¢ Operative Anlagen werden mit den Mit-
teln aus der Anleihe erst gekauft, bisher
keine Umsitze

* Projektentwicklungsrisiken

¢ Unternehmen im Aufbau, hohe Progno-
seunsicherheit

¢ Eigenkapitalzufuhr von 10 Mio. Euro ist
noch nicht erfolgt

Fazit:

Die EverYield AG profitiert dabei von der
Verpflichtung einer thermischen Verwer-
tung und Phosphorriickgewinnung fiir

EverYield AG - Finanzplanung

Klirschlamm in Europa (Klirschlammver-
ordnung, AbfKl4rV). Die Gesellschaft sieht
aufgrund der Regulatorik eine gesicherte
Nachfrage, unabhingig von Konjunkturzy-
klen. Entsorgungsgebiihren bieten als Basis
stabile Cashflows. Die Biomasseanlagen in
Neumarkt und St. Lambrecht, die erwor-
ben werden sollen, sind zudem bereits im
Betrieb. Das Geschiftsmodell ist skalierbar.
Der europiische Markt bietet Potenzial fiir
mehrere hundert bis etwa 1.000 Anlagen
vergleichbarer Grofienordnung, wie das Ma-
nagement im Interview erldutert.

Es gibt aber auch Risiken. Das Unterneh-
men ist noch im Aufbau, bei der Planung
gibt es eine hohe Prognoseunsicherheit.
Wenn das Management die Planung so um-
setzen kann, dann erscheint die Anleihe mit
einem Kupon von 9,00% p.a. attraktiv.

Eckdaten der EverYield-Anleihe

Emittentin EverYield AG, Wien
Format Senior secured
Kupon 9,00% p.a.
Zinszahlung halbjéhrlich

01.06.—26.06.2026
(Bdrse Stuttgart),
01.06.2026—28.05.2027
(EverYield-Website)

Zeichnungsfrist

Valuta 01.07.2026

Laufzeit bis 30.06.2032

Volumen bis zu 30 Mio. Euro

ISIN / WKN DEOOOA4EVPH1 / A4EVPH

Listing Freiverkehr, Borse
Stuttgart

Internet / Wert- www.everyield.at

papierprospekt

2026 2027 2028 2029
Operative Anlagen 05 1 25 4
Umsatz (Mio. Euro) 11,0 22,0 55,0 88,0
EBITDA (Mio. Euro) 8,1 16,1 40,3 64,4
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JAHRE GRUNE ENERGIE-HEUTE FUR MORGEN
MARKTERFAHRUNG

WERBUNG

reconcept

WindEnergie E
Deutschland I /|

7,25 %p.a. Zinsen — 7 Jahre Laufzelt

ISIN: DEOO0A460JX9

WKN: A460JX A

Investieren Sie in den Ausbau
von Deutschlands grof3ter Energiequelle:
Wmdkraft —in neue Parks und in Repowermg

www.reconcept.de | projekte.reconcept.de
Kontakt und Informationen: 040-325216566

RISIKOHINWEIS

Der Erwerb dieses Wertpapiers ist mit erheblichen Risiken verbunden und kann zum voll- .

standigen Verlust des eingesetzten Vermdgens fiihren. Eine Investitionsentscheidung muss Wertpaplerprospekt
ausschlieBlich auf Basis des Wertpapierprospekts mit samtlichen Nachtrdgen erfolgen. online unter: reconcept.delir
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ie Everyield AG platziert eine 6-jibrige
Anleibe im Volumen von bis zu 30 Mio.
Euro und einem Kupon von 9,00 % p.a. Die
Mittel aus der Anleiheemission werden zum

Antkauf von Biomassekraftwerken genutzt. An-
schliefSend wird ein erster Energy Campus er-
richtet.

Das Geschiftsmodell wird um die thermische
Behandlung und Verwertung von Klir-
schlamm, die Pelletierung, die Phosphorriick-
gewinnung, die Produktion von Diingemit-
teln sowie die Vermarktung von Strom und
Wiirme erweitert. Die verbleibende Klir-
schlammasche wird als Sekundirrobstoff in der

Zementindustrie genutzt.

Die Gesellschaft profitiert von europdischen
Vorgaben zur Klirschlammuverwertung und
Phosphorriickgewinnung. Durch die Kombi-
nation von Entsorgungs-, Energie- und Roh-
stofferlosen entsteht ein skalierbares Geschiifts-
modell mit mehreren Ertragsquellen. Mario
Mildner, CEO, und Christoph Kaltenbacher,
CFO, sehen daber europaweit erhebliches
Marktpotenzial.

BOND MAGAZINE: Wie wollen Sie die

Mittel aus der Anleiheemission verwenden?

Mildner: Im Rahmen der Wachstumsstra-
tegie wurde die Ubernahme einer beste-
henden Biomasseanlage mit Standorten in
Neumarkt und St. Lambrecht (Steiermark)
mit Stichtag 30. September 2026 verbind-
lich vereinbart. Die Anlage ist seit mehr als
25 Jahren erfolgreich in Betrieb und wurde
zuletzt im Jahr 2023 umfassend moderni-
siert und technisch erneuert.

An den Standorten werden derzeit Holz-
pellets produziert sowie CO,-freier Strom
durch Photovoltaik und Holzvergasung er-
zeugt. Die bestehende Pelletproduktion soll
in den kommenden Jahren von derzeit rund

»Der europdische Markt bietet
Potenzial fiir mehrere hundert bis
etwa 1.000 Anlagen vergleichbarer
GrofSenordnung”

Mario Mildner, CEO, und Christoph Kaltenbacher, CFO, Everyield AG

20.000 Tonnen auf bis zu 60.000 Tonnen
pro Jahr ausgebaut werden. Dariiber hinaus
bietet das Areal mit rund 5 Hekear verfiig-
baren Erweiterungsflichen erhebliches Ent-
wicklungspotenzial fiir die Errichtung kiinf-
tiger Energy Campusse.

Ein wesentlicher Standortvorteil ist die di-
rekte Bahnanbindung, die eine efliziente
Rohstoffversorgung sowie den nachhaltigen
Abtransport der Produkte erméoglicht. Die
Anlage bildet damit die ideale Grundlage
fiir den ersten Everyield Energy Campus
und die Umsetzung weiterer Projekte im Be-
reich erneuerbare Energien, Kreislaufwirt-
schaft und nachhaltige Biomasseverwertung.

Mit dem Erwerb der Biomasseanlage schaf-
fen wir die Grundlage fiir den Ausbau un-
serer Pelletproduktion und die Entwicklung
innovativer Energy Campusse. Die Kombi-
nation aus bestehender Infrastruktur, mo-
dernisierter Anlagentechnik, eigener erneu-
erbarer Stromerzeugung und umfangreichen
Erweiterungsflichen bietet aufergewshnli-
ches Wachstumspotenzial.

»Der europdiische
Markt bietet
erbebliches Potenzial

BOND MAGAZINE: Was ist ein Energy
Campus?

Mildner: Der Everyield Energy Campus ist
ein integriertes Energie- und Rohstoffzen-
trum. Dort werden biogene Reststoffe und
Klarschlamm thermisch verwertet, Energie
erzeugt und wertvolle Rohstoffe zuriickge-
wonnen. Ein wesentlicher Bestandteil ist die
Phosphorriickgewinnung aus den entste-
henden Aschen. Dadurch verbinden wir
Entsorgung, Energieerzeugung und Roh-
stoffgewinnung in einem Standortkonzept.
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BOND MAGAZINE: Klirschlamm stelle
ich mir feucht vor. Wie wollen Sie den ver-
brennen?

Mildner: Der Klirschlamm wird selbst-
verstindlich vorbehandelt. Die Trocknung
und Aufbereitung erfolgen in geschlosse-
nen Systemen. Dadurch werden Geruchs-
emissionen weitgehend vermieden. Nach
der Trocknung wird das Material pelletiert
und anschlieflend thermisch verwertet. Die
dabei entstechenden Aschen bilden die
Grundlage fiir die Phosphorriickgewin-

nung.

BOND MAGAZINE: Die Pellets verbren-
nen Sie selbst?

Mildner: Ja, wir werden die Pellets zunichst
tiberwiegend selbst verwerten. Gleichzeitig
arbeiten wir daran, die Produkte kontinu-
ierlich weiterzuentwickeln, um kiinftig zu-
sitzliche Vermarktungsmoglichkeiten zu

schaffen.

BOND MAGAZINE: Womit erzielen Sie
Umsitze?

Mildner: Bei der thermischen Verwertung
entsteht Wirme. Diese kénnen wir am
Standort selbst nutzen und damit bisher
notwendige Energiezukiufe reduzieren. Zu-
sitzlich erzeugen wir Strom und erschlieffen
damit weitere Erlosquellen.

Kaltenbacher: Unser Geschiftsmodell ba-
siert auf mehreren Erlosstréomen. Wir er-
halten Entgelte fiir die Annahme und Be-
handlung von Klirschlamm, sogenannte
Gate Fees erzielen Erlose aus der Vermark-
tung von Strom und Wirme sowie aus der
Riickgewinnung und Vermarktung von
Phosphorprodukten. Dariiber hinaus kdn-
nen verbleibende mineralische Reststoffe in-
dustriell weiterverwertet werden.



Deutsche
Borse

Deutsches
Eigenkapitalforum

22. - 24. November 2027
Steigenberger Airport Hotel Frankfurt
Anmeldung fur Emittenten geéffnet

Liebe Anleiheemittenten,

nutzen Sie die Chance und nehmen
Sie an unserer Jubilaumsedition zu

exklusiven Sonderkonditionen teil:

— Unternehmensprasentation
— Vorab geplante 1on 1-Meetings
— Uber 1.000 instit. Investoren und Analysten

- Get-together am Montag und Dienstag

Melden Sie sich noch heute an
und sichern Sie sich lhren Platz
auf der groBen Buhne.

Wir freuenuns auf Sie!


https://www.eigenkapitalforum.com
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BOND MAGAZINE: Sie kaufen also zu-
nichst die Biomasseanlagen und errichten
anschlieffend den Campus?

Mildner: Das ist richtig. Mit dem Erwerb
der Anlagen erzielen wir unmittelbar ope-
rative Umsitze. Die Inbetriebnahme des ers-
ten Energy Campus planen wir derzeit fiir
Ende 2028.

BOND MAGAZINE: Haben Sie schon
Vertrige mit Betreibern von Kliranlagen
und Kunden fiir Wirme und Strom?

Mildner: Wir fithren bereits Gespriche mit
zahlreichen Kommunen und Abwasserver-
binden. Der regulatorische Handlungs-
druck steigt kontinuierlich, da die Anfor-
derungen an die Klirschlammverwertung
und Phosphorriickgewinnung zunehmen.
Fiir viele Kommunen stellt dies eine erheb-
liche technische und wirtschaftliche He-
rausforderung dar. Entsprechend hoch ist
der Bedarf an leistungsfihigen Verwer-
tungslosungen.

BOND MAGAZINE: Phosphor wird zur

Herstellung von Diinger benotigt?

Mildner: Das ist richtig. Durch die Riick-
gewinnung entsteht Phosphorgranulat, das
als Ausgangsstoff fiir verschiedene Anwen-
dungen im Diingemittelbereich genutzt
werden kann. Wir planen die Behandlung
von rund 40.000 Tonnen Klirschlamm pro
Jahr und die Gewinnung von mehreren
hundert Tonnen Phosphorgranulat.

BOND MAGAZINE: Wie ist die Idee fiir
Thr Geschiftsmodell entstanden?

Mildner: Die Idee entstand aus der Ver-
bindung mehrerer langfristiger Entwick-
lungen: steigende Anforderungen an die
Klirschlammverwertung, die verpflichtende
Phosphorriickgewinnung und der Bedarf an
dezentralen Energie- und Rohstoffldsungen.
Unser Ziel war es, diese Wertschdpfungs-
stufen in einem integrierten Campus-Mo-
dell zusammenzufiihren.

BOND MAGAZINE: Die regulatorischen
Vorgaben betreffen viele Kommunen in
Europa. Wie skalierbar ist Thr Geschifts-
modell?

Mildner: Der europiische Markt bietet er-
hebliches Potenzial. Allein aufgrund der re-
gulatorischen Anforderungen bei Klir-
schlammbehandlung und Phosphorriickge-
winnung sehen wir langfristig Bedarf fiir
mehrere hundert bis etwa 1.000 Anlagen
vergleichbarer Gréflenordnung in Europa.
Wir setzen dabei auf bewihrte Technolo-
giepartner und etablierte Anlagenkonzepte.
Unsere Stirke liegt in der Projektentwick-
lung, Finanzierung und Umsetzung ge-
meinsam mit Kommunen und Industrie-
partnern.

BOND MAGAZINE: Wenn das so attrak-
tiv ist, gibt es sicher Wettbewerb?

Kaltenbacher: Ja, selbstverstindlich gibt es
Wettbewerb. Gleichzeitig sehen wir eine er-
hebliche Infrastrukturliicke. Der Bedarf ent-
steht nicht durch konjunkturelle Entwick-
lungen, sondern durch regulatorische Vor-
gaben. Das schafft langfristig stabile Nach-
frage und Sicherheit bei Planung und Um-
setzung.

BOND MAGAZINE: Wer sind die Eigen-

tlimer?

Mildner: Die Everyield AG verfiigt tiber ei-
nen klaren Ankeraktionir. Dariiber hinaus
wurde die Eigenkapitalbasis zuletzt durch
Kapitalmafinahmen des Gesellschafters ge-
stirkt. Projektgesellschaften und operative
Assets werden schrittweise in die Gruppen-
struktur eingebracht und dienen zugleich
als Sicherheiten fiir die Finanzierung.

BOND MAGAZINE: Wie sind die Eckda-
ten der Anleihe?

Kaltenbacher: Wir wollen die Anleihe mit
einem Volumen von bis zu 30 Mio. Euro
platzieren. Zusitzlich verfiigt die Gesell-
schaft iiber eine gestirkte Eigenkapitalbasis,
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die den Aufbau der ersten Projekte unter-
stiitzt. Die Verzinsung betrigt 9,00 % p.a.
bei einer Laufzeit von sechs Jahren.

BOND MAGAZINE: Die Anleihe ist besi-
chert?

Mildner: Ja. Die Projektgesellschaften mit
den jeweiligen Anlagen werden zugunsten
der Anleihegliubiger verpfindet.

BOND MAGAZINE: Wie wollen Sie die

Anleihe am Laufzeitende zuriickzahlen?

Kaltenbacher: Wir verfiigen iiber mehrere
voneinander unabhingige Erlosstrdme — aus
Entsorgungsentgelten, Strom- und Warme-
vermarktung sowie aus der Verwertung zu-
riickgewonnener Rohstoffe. Nach unserer
Planung soll die Riickfithrung der Anleihe
aus den laufenden operativen Cashflows er-
folgen.

BOND MAGAZINE: Der Marke hat gro-
Bes Potenzial und Sie wollen weiter wach-
sen. Dafiir brauchen Sie Kapital.

Kaltenbacher: Das ist richtig. Es handelt
sich um ein kapitalintensives Infrastruktur-
geschift. Gleichzeitig profitieren wir von
langfristigen Markttrends und regulatori-
schen Rahmenbedingungen.

Mildner: Dariiber hinaus bestehen attrak-
tive Fordermoglichkeiten. In Osterreich
kénnen Forderquoten von bis zu rund 65%
erreicht werden. Auch in Deutschland und
anderen europidischen Mirkten bestehen
entsprechende Programme. Gleichzeitig ist
Phosphor ein strategisch wichtiger Rohstoff,
dessen Verfiigbarkeit fiir Europa zuneh-
mend an Bedeutung gewinnt.

Das Interview flihrte Christian Schiffmacher.



IIA imontega

HAMBURGER
INVESTORENTAGE

DAS KAPITALMARKT-EVENT IM NORDEN

16. HAMBURGER
INVESTORENTAGE

Ein echtes Highlight fir institutionelle Teilnehmer
Hochkaratiges Teilnehmerfeld mit rund 70 Emittenten auf C-Level aus

verschiedensten Branchen und GroBenklassen
Exklusive Einzelgesprache (1onls) zur Klarung spezifischer Fragen

Drei parallele Prasentations-Streams mit Pitch-Prasentationen und Q&A
Exklusive Abendveranstaltungen mit ausgezeichneten

Netzwerkmoglichkeiten

lhre Ansprechpartnerin
bei Fragen und Anmeldungen:

Alexandra Schilling
konferenz@montega.de

WWW.HAMBURGER-INVESTORENTAGE.DE
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EPH Group AG

Kapitalerhohung fir weiteres Wachstum im Premium-Hotelsegment

Text: Christian Schiffmacher

ie in Deutschland borsennotierte EPH

Group AG, Wien, verfolgt das Ziel, in-
ternationale Hotelgruppen in die Top-Tou-
rismus-Regionen des DACH-Raums zu brin-
gen, in denen sie bisher noch nicht stark ver-
treten sind. Um seine Projektpipeline in ei-
nem wachsenden Markt weiter auszubauen,
fithrt das Unternehmen aktuell eine Barkapi-
talerhhung mit Bezugsrecht fiir die Aktio-
nire durch. Die 6ffentliche Zeichnung (auch
fiir Neuinvestoren) ist noch bis 26. Juni 2026
moglich. Der Bezugspreis je Aktie betrigt
72,00 Euro. Das maximale Bruttoemissions-
volumen betrigt rund 10,3 Mio. Euro.

Mit dem zusitzlichen Kapital méchte die
EPH Group AG ihre bestehende Projekepi-
peline im Hotelbereich weiter ausbauen, die
bereits gesicherten Projekte durch Zahlung
der Kaufpreise finanzieren und laufende
Entwicklungen in Osterreich und Deutsch-
land forcieren. Der Fokus liegt dabei auf
hochwertigen Hotelprojekten aus dem Pre-
mium- und Luxussegment in auflerordent-
lichen und attraktiven Lagen, etwa in Al-
pen- oder Seeregionen. Die Hotelprojekte
verfiigen {iber 200+ Betten und sollen von
renommierten internationalen Hotelmar-
ken gefiihrt werden. Aktuell entwickelt
EPH mehrere Projekte in Osterreich und
Bayern. Langfristig priift EPH zudem die
Expansion in weitere europdische Mirkte.

Die EPH Group hat bereits zwei Anleihen
begeben. Die aktuelle Kapitalerhshung soll
neben der Finanzierung des weiteren Wachs-
tums auch die Bilanzstruktur verbessern.

,Uns war von Anfang an wichtig, die Mog-
lichkeiten des Kapitalmarkts bestméglich zu
nutzen. Unsere Expertise in der Finanzie-
rung trigt hier Friichte und unterscheidet
uns vom Mitbewerb. Das im Zuge der ak-
tuellen Kapitalerhohung eingesammelte Ka-
pital soll primir fiir den Erwerb und die
Weiterentwicklung bereits identifizierter
Grundstiicke und Projekte, die Finanzie-
rung weiterer Entwicklungsphasen sowie fiir
den Ausbau der Eigenkapitalbasis verwen-

det werden. Damit wollen wir neue Hotel-
projekte schneller zur Umsetzungsreife brin-
gen und uns zusitzliche Marktchancen si-
chern®, sagt Alexander Lithr, CEO der EPH
Group AG, der aus einer Hoteliersfamilie
stammt und iiber 30 Jahre Erfahrung in der
Finanzbranche aufweist.

Marktliicke fiir internationale Hotel-
gruppen

Das Geschiftsmodell der EPH Group AG
unterscheidet sich dabei von klassischen Ent-
wicklern: EPH entwickelt bestehende oder
geplante Hotelimmobilien gezielt fiir inter-
nationale Marken, die verstirkt in den
DACH-Raum expandieren wollen. Das Un-
ternehmen deckt dabei die Bereiche Grund-
stiicksakquisition, Projektentwicklung und
Betriebsstrukturierung ab. Bei der Akquisi-
tion geht EPH auch neue Wege und setzt
stark auf das ,,Land for Equity“-Modell, in
dessen Rahmen Besitzer von Grundstiicken
im Austausch fiir Grund und Boden Aktien
erhalten. Dieses Modell ermoglicht eine
schnelle Skalierung der Projekepipeline ohne
hohen Liquidititsbedarf und stirke die Posi-
tion der unterschiedlichen Stakeholder.

Ein weiterer zentraler Bestandteil des Ge-
schiftsmodells der EPH Group ist die struk-
turierte frithzeitige Sicherung von Grund-
stiicken und Projekten, ohne dass der voll-
stindige Kaufpreis sofort fillig wird. Die fi-
nalen Zahlungen erfolgen typischerweise erst
mit Erreichen definierter Entwicklungs- oder
Finanzierungsmeilensteine. Dadurch redu-
ziert EPH den unmittelbaren Kapitalbedarf
in frithen Projektphasen. Gleichzeitig wird
eine langfristige Kapitalbindung vermieden.

Vorstand Alexander Lithr kommentiert:
, Wir sehen erhebliches Potenzial im DACH
Premium- und Luxushotelmarkt und eine
hohe Nachfrage internationaler Hotelmar-
ken nach attraktiven Standorten aufSerhalb
der groflen Stidte. Gerade wenn man sich
im Alpenraum oder in Seenregionen um-
sieht, bemerkt man, dass die Auswahl an in-
ternationalen Marken im Premiumsegment
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sehr begrenzt ist. Unser Ziel ist, genau das
zu dndern. Mit der Kapitalerhéhung schaf-
fen wir die Voraussetzung, konkrete Projekte
weiterzuentwickeln und zusitzliche Op-
portunititen rasch zu nutzen.”

Starken

 Geschiftsmodell wenig kapitalintensiv
(,Land for Equity*)

e attraktives Marktumfeld

e erste Exits sind fiir 2026 geplant

* Analysten von NuWays sehen ein Kurs-
ziel von 102 Euro je Aktie

Schwachen

e Aktienkurs aktuell deutlich unter dem
Bezugspreis der neuen Aktien

e Zahlen fiir 2025 werden erst am
30.06.2026 versffentlicht

¢ Unternechmen ist noch in einer frithen
Phase

Fazit:

Die EPH Group ist in einem attraktiven
Marke titig. Das Geschiftsmodell ist ver-
gleichsweise wenig kapitalintensiv. Die Kauf-
vertrige enthalten u.a. die aufschiebende Be-
dingung einer Baugenehmigung. Erste Exits
sind zudem bereits fiir 2026 geplant.

Aktien der EPH Group notieren aktuell al-
lerdings deutlich unter dem Angebotspreis
von 72,00 Euro je Aktie. Die Zahlen fiir
2025 werden zudem erst am 30.06.2026
verdffentlicht.

Eckdaten der EPH-Kapitalerhohung

EPH Group AG
Barkapitalerhdhung
21.05.—26.06.2026

Emittentin
Transaktion
Zeichnungsfrist

Angebotspreis je 72,00
Aktie

Max. Anzahl neuer 142.858
Aktien

Maximales Emissions- 10.285.776 Euro
volumen

ISIN AT0000A34DM3
WKN A3EGG4
Internet www.eph-group.com
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Infrastruktur — ANLEIHE
2026 - 2032 | 9% Zinsen p.a.

ISIN: DEOOOA4EVPH1
JETZT in skalierbare Infrastruktur investieren.

Sichern Sie sich 9 % p.a. Zinsen!

Wir tun Gutes flr die Umwelt und machen Europa unabhangiger von instabilen Lieferketten fir
Phosphor und Dinger! Wir machen aus einem Entsorgungsproblem eine skalierbare Infrastrukturplattform.

Regulatorik generiert sichere Nachfrage
Klarschlammverwertung wird Pflicht
Mehrere Erlosquellen sichern Cashflow:

Entsorgungsgebihren . Strom und Warme aus Pellets . Phosphor-Rickgewinnung

Das Angebot erfolgt ausschlieBlich auf Basis des gebilligten Wertpapierprospekts vom 29.05.2026 sowie etwaiger Nachtrége, kostenfrei erhaltlich unter www.everyield.at/everyield-ag-anleihen/
Die Billigung durch die Luxemburgische Finanzaufsicht Commission de Surveillance du Secteur Financier (CSSF) ist nicht als Befiirwortung der angebotenen Wertpapiere zu verstehen. Potenzielle
Anleger sollten den Prospekt lesen, bevor sie eine Anlageentscheidung treffen, um die potenziellen Risiken und Chancen der Entscheidung, in die Wertpapiere zu investieren, vollends zu verstehen.
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ie EPH Group AG fiihrt eine Kapital-
D erhohung durch, um die Entwicklung
der Hotelpipeline voranzutreiben und rasch
auf neue Chancen im Markt reagieren zu kin-
nen. Zudem soll die Bilanzstruktur gestirkt
werden, wie Vorstand Alexander Liihr im Ge-
spriich mit dem BOND MAGAZINE berich-
tet. Die Gesellschaft konzentriert sich auf die
Entwicklung von Hotelprojekten. Nach Er-
reichen der Baureife werden die Projekte in
der Regel verkauft. Mittelfristig sieht Liihr Po-
tenzial fiir drei bis vier Exits pro Jahr.

BOND MAGAZINE: Sie machen aktuell
eine Kapitalerhshung. Wie wollen Sie das
Kapital verwenden?

Lithr: Wir fithren eine Kapitalerhéhung im
Volumen von bis zu 10,3 Mio. Euro durch.
Hierfiir werden bis zu rund 143.000 neue
Aktien zum Preis von 72,00 Euro je Aktie
ausgegeben. Die Zeichnungsfrist lduft noch
bis 26. Juni 2026. Aktuell umfasst unsere
Pipeline neun Projekte, davon sieben in
Osterreich und zwei in Deutschland. Mit
dem Kapital aus der Kapitalerhohung
méchten wir vor allem die Planungs- und
die Genehmigungsprozesse weiter voran-
treiben. Zudem priifen wir selektiv weitere
Akquisitionsméglichkeiten und wollen auf
neue Chancen im Markt rasch reagieren
koénnen. Auch die Bilanzstruktur soll damit
gestirkt werden.

»Mit dem Projekt in
Tirol sind wir auf der
Zielgeraden“

BOND MAGAZINE: Wie ist der aktuelle
Stand bei Thren Projekten?

Liihr: Mit dem Projeke in Tirol sind wir auf
der Zielgeraden. Auch unser Projekt in Nie-
derdsterreich befindet sich in der Fertigent-

~Mittelfristig streben wir drei bis vier
Exits pro Jahr an”

Alexander Liihr, Vorstand, EPH Group AG

wicklung. Bei den Projekten in Kirnten er-
warten wir zeitnah das Erreichen wichtiger
Meilensteine. Unsere Projekte in Oberbay-
ern entwickeln sich ebenfalls planmifig,
dort rechnen wir in den kommenden Mo-
naten mit wichtigen Fortschritten im Ge-
nehmigungsprozess. Mittelfristig streben wir
drei bis vier Exits pro Jahr an.

BOND MAGAZINE: Bei unserem letzten
Gesprich sagten Sie, dass Sie auch Hotels
im Bestand halten méchten. Was ist daraus
geworden?

Liihr: Unser Fokus liegt klar auf der Pro-
jektentwicklung. Wir sichern geeignete
Grundstiicke, entwickeln die Projekte bis zur
Baureife, fithren die Genehmigungsprozesse
durch und gewinnen renommierte Hotelbe-
treiber fiir die jeweiligen Standorte. An-
schlieffend veriuf8ern wir die vollstindig ge-

nehmigten und baureifen Projekte. Als Kiu-
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fer kommen insbesondere institutionelle In-
vestoren, Family Offices und spezialisierte
Immobilienfonds in Frage. Diese kénnen die
Projekte anschliefend realisieren.

Durch die Entwicklung bis zur Baureife
schaffen wir erheblichen Mehrwert. Unser
Ziel ist es, auf Projektebene Entwickler-
margen von rund 50 % zu erzielen. Bei be-
sonders attraktiven Projekten sehen wir zu-
sitzliches Potenzial.

Gleichzeitig schlieflen wir nicht aus, ausge-
wihlte Projekte selbst umzusetzen. Wenn
ein Projekt besonders attraktiv ist, wir von
seinem Potenzial {iberzeugt sind und die Fi-
nanzierung gesichert werden kann, priifen
wir auch eine Eigenrealisierung.

BOND MAGAZINE: Sie streben also auf
Projektebene Entwicklermargen von rund
50 % an?




NEUEMISSIONEN

Liihr: Ja, das ist unser Ziel. Gleichzeitig ist
das Projektentwicklungsgeschift natiirlich
mit Risiken verbunden. Wesentliche Mei-
lensteine sind insbesondere die Genehmi-
gungsprozesse und die erfolgreiche Weiter-
entwicklung der einzelnen Projekte. Des-
halb betrachten wir jedes Projekt individu-
ell.

BOND MAGAZINE: Das

gungsrisiko ldsst sich durch Vorabstim-

Genehmi-

mungen mit den Behorden und entspre-
chende Vertragsstrukturen aber deutlich re-
duzieren, oder?

Liihr: Ja genau. Wir arbeiten zudem bei vie-
len Projekten mit der aufschiebenden Be-
dingung der Baugenehmigung. Der Kauf ist
damit an den Erhalt des Baubescheids ge-
kniipft. Dadurch begrenzen wir unser Ri-
siko erheblich. Zwar entstehen uns Kosten

fiir Architektenleistungen, Planung und

Projektentwicklung, im Verhiltnis zum po-
tenziellen Projektwert sind diese aber tiber-
schaubar.

Ein wichtiger Bestandteil unseres Geschifts-
modells ist zudem das Land-for-Equity-Mo-
dell. Dabei zahlen wir den Kaufpreis fiir
Grundstiicke ganz oder teilweise durch die
Ausgabe von Aktien. Damit reduzieren wir
die Kapitalbindung, stirken unsere finanzielle
Flexibilitit und schonen die Liquiditit.
Gleichzeitig partizipieren die Grundstiicksei-
gentiimer sowohl an der weiteren Wertent-
wicklung ihres eingebrachten Grundstiicks als
auch an der EPH Group AG insgesamt.

» Wir haben eine Pipe-
line mit neun Projekten

in Osterreich und
Deutschland

BOND MAGAZINE: Lassen sich alle Ver-
kiufer darauf ein oder bevorzugen manche
den Kaufpreis in bar?

Liihr: Das ist sehr unterschiedlich. Wir stel-
len aber fest, dass viele Verkiufer dem Mo-
dell offen gegeniiberstehen, weil sie dadurch
an der weiteren Entwicklung ihres Grund-
stiicks beteiligt bleiben. Fiir uns ist das eine
interessante Losung, weil wir weniger Ka-
pital binden und mehr Mittel in die Ent-
wicklung unserer Projekte investieren kdn-
nen.

BOND MAGAZINE: Bei unserem letzten
Gesprich hatten Sie auch von der Pure Place
Hospitality, einem innovativen Golf- und
Freizeitresort-Konzept, gesprochen. Wie
weit ist das Projekt mit luxuriésen mobilen
Lodges siidlich von Wien vorangeschritten?

Liihr: Das Projeke befindet sich weiterhin
in Entwicklung. Wie bei allen Projektent-
wicklungen sind laufend Abstimmungen
und Priifungen erforderlich, die Einfluss auf
den zeitlichen Ablauf haben. Wir arbeiten
jedoch unverindert an der Weiterentwick-
lung des Projekts und werden tiber das Er-
reichen konkreter Meilensteine sehr gerne
informieren, sobald wir diese erreichen.

BOND MAGAZINE: Sie haben gesagt,

dass Sie zeitnah mit Exits rechnen.

Liihr: Wir haben eine Pipeline mit neun
Projekten in Osterreich und Deutschland.
Unser Projekt in Niederdsterreich befindet
sich bereits in der Fertigentwicklung und
auch in Kirnten erwarten wir zeitnah das
Erreichen wichtiger Meilensteine. Mit dem
Fortschritt der Projekte steigt auch das Po-
tenzial fiir weitere Exits aus unserer Pipe-
line.

Das Interview flhrte Christian Schiffmacher.
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ie HMS Bergbau AG, ein fiibrendes un-
D abhiingiges Robstoffhandels- und -ver-
marktungsunternehmen aus Deutschland, be-
gibt eine neue Unternehmensanleibe im Volu-
men von bis zu 50 Mio. Euro. Die Anleihe
2026/2031 (WKN: A46275, ISIN:
DE000A46ZZ55) hat eine Laufzeit von 5
Jabren und einen Kupon von 8,00 % p.a. Die
Anleihe soll in einer Preisspanne zwischen
98% und 100% begeben werden, wobei der
endgiiltige Preis am 17.06.2026 festgelegt wer-
den soll. Die Anleibe ist in Schuldverschrei-
bungen mit einem Nominalbetrag von je
1.000 Euro eingeteilt. Das Mindestzeich-
nungsvolumen betrigt 100.000 Euro je Anle-
ger. Die Orderphase wird voraussichtlich am
09.06.2026 beginnen und am 17.06.2026
enden. Der Emissionserlos aus der Anleihee-
mission soll u.a. der Finanzierung zur Volu-
mensteigerung bei Fliissigbrennstoffen dienen.
Zudem mochte HMS auch im Koblehandel
und bei Chromerzen wachsen und uns friih-
zeitig langfristige und hochprofitable Han-
delsvolumina sichern, wie HMS-CEO Den-
nis Schwindt erliutert. HMS hat den Bereich
Fliissigbrennstoffe, der derzeit Treibstoffe und
Schmierstoffe fiir die Schifffabrt fiir den eige-
nen Bedarf umfasst, in den vergangenen Mo-
naten deutlich ausgebaut. 2026 plant HMS
mit einer Umsatzvervielfachung bei Fliissig-
brennstoffen. Mittelfristig mochte man in die-
sem Geschiftsfeld einen Umsatz von rund 1
Mrd. Euro im Jahr erzielen, wie Schwindt er-
liutert. Der Konzernumsatz soll 2026 auf2,0
Mrd. Euro steigen. Das EBITDA wird bei 55
Mio. Euro erwartet. Mit den Mitteln aus der
neuen Anleihe kann HMS zusitzliche Wachs-
tumsopportunitiiten wahrnehmen, die aktuell
in den Finanzkennzablen noch gar nicht ab-

gebildet sind, betont Schwindt.

BOND MAGAZINE: Sie begeben eine
neue Unternehmensanleihe im Volumen
von bis zu 50 Mio. Euro. Wofiir wollen Sie
das Kapital verwenden?

Mt den Mitteln aus der neuen Anleibe
konnen wir zusdtzliche Wachstums-
opportunititen wahrnehmen, die aktuell
in unseren Finanzkennzahlen noch gar

nicht abgebildet sind”

Dennis Schwindt, CEO, HMS Bergbau AG

Schwindt: Die HMS Bergbau AG ist in den
vergangenen Jahren stark gewachsen und
hat dabei ihre Aktivititen in simtlichen Ge-
schiftsfeldern deutlich ausgeweitet. Als star-
kes, diversifiziertes Rohstofthaus sind wir in-
ternational hervorragend aufgestellt im
Kohlehandel sowie dem Minengeschift und
im Bereich Fliissigbrennstoffe. Unseren dy-
namischen Wachstumskurs wollen wir auch
in den niichsten Jahren fortsetzen. Mit den
Mitteln aus der neuen Anleihe wollen wir
unser weiteres Wachstum finanzieren. Ein
Schwerpunke liegt dabei auf der Finanzie-
rung von Wachstumsmoglichkeiten im
Rohstofthandel. Unter anderem sollen die
Erlgse der Finanzierung zur Volumenstei-
gerung bei Fliissigbrennstoffen dienen, wo-
bei wir vor allem in China, Indien und der
ASEAN-Region unser Wachstum voran-
treiben wollen. Zudem wollen wir auch im
Kohlehandel und bei Chromerzen wachsen
und uns frithzeitig langfristige und hoch-
profitable Handelsvolumina sichern. Fiir
Chromerze haben wir kiirzlich eine exklu-
sive Abnahmevereinbarung fiir die kom-
plette Abnahme der Chromerzférderung ei-
ner Mine in Siidafrika geschlossen.

BOND MAGAZINE: Der Kohle- und Ol-
preis ist sehr volatil. Welche Auswirkungen

hat das auf Thr Geschift?

Schwindt: Durch unser diversifiziertes und
resilientes Geschiiftsmodell konnen wir Ri-
siken reduzieren und in jedem Bereich neue
Wachstumsfelder erschlieflen. Unser Ge-
schiftsmodell hat seine Krisenfestigkeit und
Leistungsfihigkeit in den vergangenen Jah-
ren zahlreiche Male unter Beweis gestellt,
sei es bei Corona, dem Ukraine-Krieg oder
dem Nahostkonflikt. Auch 2025 war wei-
terhin wirtschaftlich herausfordernd. Den-
noch konnten wir das Jahr mit einem Re-
kordergebnis abschlielen. Wihrend nach
vorliufigen Zahlen das EBITDA und der
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Jahresiiberschuss mit 59,4 Mio. Euro bzw.
54,8 Mio. Euro 2025 neue Rekordwerte er-
reichten, ging der Umsatz leicht von 1,36
Mrd. Euro auf 1,22 Mrd. Euro zuriick. Ur-
sichlich fiir den Umsatzriickgang sind
hauptsichlich die im Vergleich zum Vorjahr
deutlich niedrigeren Rohstoffpreise. Im bis-
herigen Jahresverlauf 2026 haben sich die
Rohstoffpreise aber wieder spiirbar erholt.
Preisschwankungen treffen uns also in aller
Regel nur temporir und umsatzseitig. Als
Rohstofthindler mégen wir natiirlich Vola-
tilitit. Eine hohere Volatilitit im Rohstoft-
handel bietet Chancen, hohere Gewinn-
margen zu erzielen.

»Als internationales
Robstoffbaus sind wir
unabhingig von
einzelnen Mirkten und

Geschiiftsfeldern“

BOND MAGAZINE: Wie entwickelt sich
der Bereich Fliissigbrennstoffe?

Schwindt: Sehr positiv. Wir haben den Be-
reich Fliissigbrennstoffe, der derzeit Treib-
stoffe und Schmierstoffe fiir die Schifffahrt
fiir den eigenen Bedarf umfasst, in den ver-
gangenen Monaten deutlich ausgebaut. Un-
ter anderem haben wir ein weltweit agie-
rendes, sehr erfahrenes Hindlerteam mit
umfangreichem Know-how und einem star-
ken Netzwerk iibernommen. Wir haben
neue Standorte in Asien und Siidamerika er-
6ffnet, gewinnen kontinuierlich neue Grof3-
kunden und schlieflen neue strategische
Partnerschaften, unter anderem mit der
Emirates National Oil Company, einem
weltweit fiihrenden Energiekonzern aus Du-
bai. 2026 planen wir mit einer Umsatzver-
vielfachung bei Fliissigbrennstoffen. Mit-



NEUEMISSIONEN

telfristig wollen wir in diesem Geschiftsfeld

einen Umsatz von rund 1 Mrd. Euro im
Jahr erzielen. Der Bedarf an Fliissigbrenn-
stoffen wichst weltweit, weil der Handel
und die Containerschifffahrt immer weiter
zunehmen. Zudem fithren geopolitische
Verwerfungen unter anderem zu lingeren
Handelsrouten. Riickginge in der Krisen-
region Naher Osten kénnen wir durch
Wachstum in Siidostasien deutlich iiber-
kompensieren.

BOND MAGAZINE: Und wie entwickeln
sich die Mining-Aktivititen?

Schwindt: Auch bei unseren Mining-Akti-
vititen verzeichnen wir eine sehr positive
Entwicklung. In Siidafrika und Botswana
haben wir eigene Kohleminen, die in die-
sem Jahr bereits mit der Produktion begon-
nen haben und in den kommenden Wo-
chen die Vollproduktion erreichen werden.
Fiir beide Minen hat HMS exklusive Ab-
nahmevereinbarungen getroffen. Das Mi-
nen-Geschift zeichnet sich auch dadurch
aus, dass es im Vergleich zum traditionellen
Kohlehandel sehr viel margenstirker ist. In
Botswana wollen wir in einer ersten Phase
mit einer eigenen Verarbeitungsanlage 1,2
Mio. Tonnen metallurgische Kohle jihrlich
produzieren. Auch in Siidafrika hat die Koh-
leproduktion begonnen. Zum Start liegt die
verkaufbare Menge bei rund 300.000 Ton-
nen im Jahr, komplett aus dem Tagebau.
Mittelfristig soll zudem auch im Unterta-
gebau Kohle geférdert werden, nachdem die
erforderlichen Vorbereitungsarbeiten er-
folgreich abgeschlossen worden sind. Das
Gesamtproduktionsvolumen soll sich ins-
gesamt auf bis zu 650.000 Tonnen pro Jahr
belaufen.

BOND MAGAZINE: Welche Auswirkun-
gen hat die konjunkturelle Schwichephase
auf Thr Geschift?

Schwindt: Als internationales Rohstofthaus
sind wir unabhingig von einzelnen Mirk-
ten und Geschiftsfeldern. Unser Geschifts-
fokus liegt auf China, Indien, der Region
Siidostasien und Afrika. In diesen Mirkten
wichst die Nachfrage nach Rohstoffen wie
Kohle rasant. Entsprechend zuversichtlich
sind wir fiir unser Wachstum 2026 und da-
riiber hinaus. Der Konzernumsatz soll 2026
auf 2,0 Mrd. Euro steigen. Das EBITDA
wird bei 55 Mio. Euro erwartet. Infolge der
Erstkonsolidierung des Bergbauunterneh-
mens Hoshoza Resources Vryheid in Siid-
afrika wird das EBITDA einen einmaligen
Bewertungseffekt in Hohe von voraussicht-
lich rd. 20 Mio. Euro enthalten. Das Vor-
jahres-EBITDA von 59,4 Mio. Euro ent-
hielt einen positiven Ergebnisbeitrag von rd.
37 Mio. Euro aus der Erstkonsolidierung
der Maatla Resources (Pty.) Ltd. in Bo-
tswana. Bereinigt um diese Sondereffekte
soll das EBITDA also von 22,4 Mio. Euro
auf 35 Mio. steigen. Diese Prognose hatten
wir bereits vor der aktuellen Anleiheemis-
sion veroffentlicht. Mit den Mitteln aus der
neuen Anleihe konnen wir zusitzliche
Wachstumsopportunititen wahrnehmen,
die aktuell in unseren Finanzkennzahlen
noch gar nicht abgebildet sind.

BOND MAGAZINE: Planen Sie den Kauf

weiterer Minen?

Schwindt: Mit unserem aktuellen Portfolio
sehen wir uns fiir kommendes Wachstum
exzellent aufgestellt. Neben unseren Kohle-
minen in Siidafrika und Botswana und dem
Offtake Agreement fiir Chromerze in Siid-
afrika sichern wir uns Zugriff auf weitere
Rohstoffe durch Beteiligungen an Minen-
projekten auch in Asien und Nordamerika.
In Kasachstan halten wir eine Mehrheitsbe-
teiligung an einem Explorationsprojeke fiir
Lithium und Kobalt. Erste Testbohrungen
befinden sich hier in einem noch frithen

Stadium. Dariiber hinaus sind wir in Nord-
amerika an der Belmont Resources Inc. be-
teiligt, einem bérsennotierten Bergbauun-
ternehmen aus Kanada. Das Unternehmen
erkundet und erschliefSt Rohstoffprojekte in
Kanada und den Vereinigten Staaten mit
Schwerpunkt auf Uran, Kupfer, Gold, Li-
thium und anderen kritischen Metallen.
Wir haben unseren Anteil an Belmont kiirz-
lich auf 51% erhoht und sehen mittel- und
langfristig attraktive Wachstumsmaoglich-
keiten. Weitere Transaktionen im Minen-
geschift sind derzeit nicht geplant. Sollten
sich kiinftig attraktive Akquisitionsmég-
lichkeiten ergeben, werden wir diese sorg-
filtig priifen.

Das Interview flhrte Christian Schiffmacher.

Eckdaten der neuen HVIS Berg-
bau-Anleihe

Emittentin HMS Bergbhau AG
Rang unbesichert
Kupon 8,00% p.a.
Zinszahlung halbjahrlich

98,00%-100,00%
09.06.-17.06.2026

Emissionspreis
Zeichnungsfrist

Valuta 22.06.2026

Laufzeit his 22.06.2031

Stiickelung 1.000 Euro

Mindestorder 100.000 Euro

(bei Zeichnung)

ISIN / WKN DEO00A46ZZ55 / A46ZZ5

Listing Open Market, Borse
Frankfurt

Joint Bookrunner Montega Markets und
Metzler

Internet www.hms-ag.com
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ie Kl-fokussierte Beteiligungsholding

POB AG (vormals Performance One
AG) begibt eine Wandelschuldverschreibung
im Volumen von bis zu 1,25 Mio. Euro. Fiir
Aktiondre gibt es ein Bezugsangebot, das bis
zum 19. Juni 2026 liuft. Zudem gibt es ein
doffentliches Angebot und eine Privatplatzie-
rung, wo gegebenenfalls nicht im Rahmen des
Bezugsangebots gezeichnete Schuldverschrei-
bungen angeboten werden. Die Wandel-
schuldverschreibung 2026/2031 bietet Inves-
toren eine jihrliche Verzinsung von 10,00%
p-a. bei einer Laufzeit von fiinf Jabren. Der
Wandlungspreis wurde auf 2,50 Euro je Ak-
tie festgelegt.
Denis Lademann, Mitglied des Vorstands, und
Clemens Wohlmuth, CFO, betonen, dass die
Beteiligungen aus ibrer Sicht einen Wert ha-
ben, der deutlich oberhalb des aktuellen Bor-
senwertes der POB AG liegt. Das grofSte
Wachstumspotenzial sieht man derzeit im Be-
reich E-Health.

BOND MAGAZINE: Weshalb haben Sie
sich fiir die Emission einer Wandelanleihe
entschieden?

Lademann: Die Wandelanleihe verbindet
aus unserer Sicht die Interessen des Unter-
nehmens und der Investoren in der aktuel-
len Phase optimal. Fiir uns bedeutet sie die
Maoglichkeit, die Finanzierungsstrukeur der
Holding weiter zu stirken und gleichzeitig
gezielt in die Weiterentwicklung unserer Be-
teiligungen in den Bereichen E-Health, Di-
gital Services und KI-Anwendungen zu in-
vestieren. Fiir Investoren steht im ersten
Schritt die attraktive laufende Verzinsung
von 10,00% p.a. im Vordergrund. Hinzu
kommt die Méglichkeit, tiber das Wand-
lungsrecht an einer zukiinftigen Wertstei-
gerung der POB AG zu partizipieren. Die
Mittelverwendung ist klar definiert: Rund
60% des Emissionserldses dienen der Opti-
mierung der Finanzierungsstruktur und der

»Das grifste Wachstumspotenzial sehen
wir derzeit im Bereich E-Health ™

Denis Lademann, Mitglied des Vorstands, und Clemens Wohlmuth, CFO, POB AG

Stirkung unserer finanziellen Flexibilitit.
Rund 40% flieffen direkt in operative
Wachstumsprojekte unserer Beteiligungen.
Die Wandelanleihe unterstiitzt den nichs-
ten Entwicklungsschritt einer bereits neu
aufgestellten Beteiligungsholding mit einer
profitablen operativen Basis im Bereich Di-
gital Services.

» Exits sind ein
strategischer
Bestandteil unseres

Geschiiftsmodells

BOND MAGAZINE: Wie sind die Eckda-
ten der Anleihe?

Wohlmuth: Die Wandelanleihe hat eine
Laufzeit von fiinf Jahren und ist mit
10,00% p.a. verzinst. Die Zinsen werden
halbjihrlich ausgezahlt. Das Emissionsvo-
lumen betrigt maximal 1,25 Mio. Euro.
Wir haben das Volumen eng auf unseren
tatsichlichen Finanzierungsbedarf abge-
stimmt. Es geht uns nicht darum, mog-
lichst viel Kapital aufzunehmen, sondern
die Finanzierung zielgerichtet und effizient
auszurichten. Der Wandlungspreis liegt
bei 2,50 Euro je Aktie und damit deutlich
iiber dem aktuellen Bérsenkurs. Investo-
ren erhalten somit zunichst die Charakte-
ristik eines festverzinslichen Wertpapiers
und zusitzlich die Chance auf eine Betei-
ligung an einer moéglichen Neubewertung
der Gesellschaft. Wenn Investoren wollen,
kénnen sie zu definierten Wandlungs-
fenstern einmal im Quartal die Anleihe
dann wandeln. Dariiber hinaus planen wir
ein Listing der Wandelanleihe im Freiver-
kehr der Frankfurter Wertpapierborse, um
Investoren eine Handelbarkeit ihrer An-
leihe zu erméglichen. Mit einem 6ffentli-
chen Zeichnungsangebot an neue Inves-
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toren {iber unsere Webseite, dem Bezugs-
recht fiir bestehende Aktionire und der
Zusammenarbeit mit BankM bei einer
Privatplatzierung schaffen wir gleichzeitig
eine faire und transparente Platzierungs-
struktur.

Aus unserer Sicht bietet die Anleihe damit
ein attraktives Chance-Risiko-Verhiltnis: at-
traktive laufende Verzinsung, bedarfsge-
rechtes begrenztes Emissionsvolumen, des-
sen Zins gut aus den laufenden Cashflows
bedient werden kann, klare Mittelverwen-
dung und zusitzliche Equity-Option.

BOND MAGAZINE: In welchen Berei-
chen ist die POB AG tdtig?

Lademann: Die POB AG ist heute eine
technologieorientierte Beteiligungsholding
mit Fokus auf drei attraktive Zukunfts-
mirkte: E-Health, Digital Services und
Kiinstliche Intelligenz. Unsere Beteiligun-
gen befinden sich bewusst in unterschiedli-
chen Entwicklungsphasen. Die Performance
One GmbH hat mit ihrem profitablen Di-
gital-Services-Geschift und einem Umsatz
von rund 10 Mio. Euro ein starkes operati-
ves Fundament. Die E-Health Evolutions
GmbH befindet sich in einer spannenden
‘Wachstumsphase mit ihrer Mental-Health-
Plattform ,health & harmony hub“. Die
BrainNova GmbH entwickelt KI-Lsungen
und KI-Co-Produkte mit langfristigem Ska-
lierungspotenzial.

Allen Beteiligungen gemeinsam ist ein kla-
rer Bezug zu Daten, Digitalisierung und KI.
Dadurch entstehen Synergien. Gleichzeitig
profitieren wir von einer breiten Diversifi-
kation iiber verschiedene Mirkte und Rei-
fegrade hinweg. Besonders wichtig ist da-
bei: Alle drei Beteiligungen wurden aus ei-
gener Kraft aufgebaut. Wir kennen die Ge-
schiftsmodelle daher bis ins Detail und kon-
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nen ihre Entwicklung aktiv steuern. Gleich-
zeitig bleiben wir offen fiir strategische Part-
nerschaften oder selektive Akquisitionen.

BOND MAGAZINE: Welches Potenzial

sehen Sie in den einzelnen Segmenten?

Lademann: Jedes unserer Segmente verfiigt
tiber eigene Werttreiber. Das grofSte Wachs-
tumspotenzial sehen wir derzeit im Bereich
E-Health. Der Markt fiir digitale mentale
Gesundheit wichst weltweit dynamisch und
wird allein in Deutschland bereits auf meh-
rere Milliarden Euro geschitzt. Gleichzeitig
steigt die Nachfrage von Unternehmen,
Krankenkassen und Gesundheitsplattfor-
men nach evidenzbasierten und erstat-
tungsfihigen Losungen. Mit unserer Platt-
form ,health & harmony hub* verfiigen wir
tiber eine wissenschaftlich fundierte Losung,
die bereits klare Markterfolge vorweisen
kann. Besonders interessant sind die beste-
henden Kooperationen mit Krankenkassen,
B2B-Kunden und Gesundheitsplattformen.
Hinzu kommt die ZPP-Zertifizierung, die
den Zugang zum attraktiven Erstattungs-
marke eréffnet.

Im Bereich Digital Services profitieren wir
von einem etablierten, profitablen Geschift
mit langjahrigen Kundenbeziechungen und
einem hohen Anteil wiederkehrender Um-
sitze. Der zusitzliche Hebel liegt hier in der
zunehmenden Integration von KI-Ldsun-
gen, die sowohl die Profitabilitit als auch
die Skalierbarkeit weiter erhéhen kénnen.

Im Bereich KI-Anwendungen sehen wir
langfristig die grofften Wertsteigerungs-
méglichkeiten. BrainNova verfiigt bereits
tiber einen erfolgreichen Projekt-Track-Re-
cord und entwickelt zunehmend eigene KI-
Produkte und KI-Agenten. Aus solchen Lo-
sungen konnen perspektivisch eigenstindige
Geschiftsmodelle mit erheblichem Skalie-
rungspotenzial entstehen.

BOND MAGAZINE: Wie konnen Sie
Mehrwert fiir die Investoren schaffen? Sind
Exits moglich?

Lademann: Exits sind ein strategischer Be-
standteil unseres Geschiftsmodells, aller-
dings betrachten wir sie nicht als Voraus-
setzung fiir den Erfolg der Wandelanleihe.
Der erste Mehrwert fiir Investoren entsteht
bereits durch die attraktive laufende Ver-

zinsung. Hinzu kommt die Moglichkeit, an
der Entwicklung einer Beteiligungsholding
zu partizipieren, deren Beteiligungen aus
unserer Sicht aktuell nicht vollstindig im
Borsenwert reflektiert werden.

Gleichzeitig arbeiten wir kontinuierlich da-
ran, den Wert unserer Beteiligungen weiter
zu steigern. Dazu gehoren operative Ver-
besserungen, profitables Wachstum, mogli-
che Finanzierungsrunden sowie perspekti-
visch auch strategische Partnerschaften oder
Verkiufe einzelner Beteiligungen. Besonders
wichtig ist uns dabei, dass die POB AG
heute deutlich transparenter und struktu-
rierter aufgestellt ist als noch vor einem Jahr.
Dadurch werden Werttreiber fiir den Kapi-
talmarkt besser sichtbar und potenzielle
Transaktionen iiberhaupt erst ermoglicht.

BOND MAGAZINE: Wie hoch diirfte der
derzeitige Markewert der Beteiligungen sein?

Wohlmuth: Fiir die einzelnen Beteiligun-
gen existieren belastbare Bewertungsindi-
kationen aus Markttransaktionen und Fi-
nanzierungsrunden. Im Bereich Digital Ser-
vices sehen wir auf Basis vergleichbarer
Transaktionen Bewertungsmultiples von
etwa dem Sechs- bis Achtfachen des
EBITDA. Daraus ergibt sich fiir unsere
100%-Beteiligung eine Groflenordnung
von rund 4 bis 6 Mio. Euro.

Die E-Health Evolutions GmbH wurde in
mehreren Finanzierungsrunden mit {iber 10
Mio. Euro bewertet. Zusitzlich verfiigen wir
neben unserem direkten Anteil von 49% im
Falle eines Exits iiber weitere wirtschaftliche
Anteile am Kaufpreis von rund 20%.

Bei BrainNova steht aktuell weniger die Be-
wertung als vielmehr die operative Ent-
wicklung im Vordergrund. Das Unterneh-
men befindet sich noch in einer frithen
Phase, verfiigt aber iiber interessante Pro-
jekte, erste Produkte und ein vielverspre-
chendes Netzwerk. Deshalb sehen wir hier
vor allem erhebliches zukiinftiges Wertstei-
gerungspotenzial. In Summe ergibt sich aus
unserer Sicht ein Beteiligungswert, der deut-
lich oberhalb der aktuellen Borsenkapitali-
sierung der POB AG liegt.

BOND MAGAZINE: Sie haben einen Bor-
senwert von weniger als 3 Mio. Euro. Wie
wollen Sie den Bérsenwert mittelfristig auf
ein sinnvolles Niveau heben?

Lademann: Es ist unser Anspruch, den Bér-
senwert im ersten Schritt auf die aus unserer
Sicht Untergrenze der aggregierten Beteili-
gungswerte und zugleich den Wandlungs-
preis unserer Wandelschuldverschreibung zu
heben. Unser Fokus liegt aber nicht auf kurz-
fristigen Kursbewegungen, sondern auf nach-
haltiger Wertschaffung. Wir verfiigen heute
tiber eine Beteiligungsstruktur, die aus einem
profitablen Digital-Services-Geschift, einem
wachstumsstarken E-Health-Unternehmen
und einem vielversprechenden KI-Geschift
besteht. Gleichzeitig haben wir die Holding
in den vergangenen zwdlf Monaten deutlich
vereinfacht und transparenter gemacht. Der
Kapitalmarkt honoriert solche Verinderun-
gen oft zeitverzdgert. Deshalb konzentrieren
wir uns auf operative Fortschritte, die Schaf-
fung von Transparenz und die Weiterent-
wicklung unserer Beteiligungen.

Besonders wichtig ist dabei, dass wir tiber
die Performance One GmbH bereits heute
tiber ein etabliertes und profitables Geschift
verfiigen. Dieses operative Fundament re-
duziert die Abhingigkeit von einzelnen Zu-
kunftsprojekten und schafft Stabilitit in-
nerhalb der Gruppe. Sobald es uns gelingt,
die nichsten Meilensteine bei E- Health
und KI zu erreichen und gleichzeitig die
Profitabilitit unserer Digital Services weiter
zu steigern, sollte sich dies mittelfristig auch
in einer angemesseneren Bewertung der

POB AG widerspiegeln.
Das Interview flhrte Christian Schiffmacher.
Der Text wurde gekdirzt. Das vollsténdige In-

terview ist unter www.fixed-income.org >
,, Neuemissionen zu finden.

Eckdaten der POB-Wandelanleihe

Emittentin POB AG

Kupon 10,00% p.a.

Zinszahlung halbjahrlich
Zeichnungsfrist 05.06.-24.06.2026

Valuta 29.06.2026

Laufzeit 29.06.2031 (5 Jahre)
Emissionsvolumen  bis zu 1,25 Mio. Euro
Nennwert 100 Euro

WKN / ISIN A46Z7ZB / DE000A46ZZB0
Wandlungspreis 2,50 Euro

Wandlungsverhéltnis 1:40, quartalsweise
wandelbar

Listing Borse Frankfurt,
Freiverkehr
Internet www.pob.ag
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K+S AG platziert 5-jahrige Wandelan-

leihe, Kupon 0,625%,
Wandlungspramie 35%

Die K+S AG hat unbesicherte Wandelan-
leihen im Volumen von 320 Mio. Euro mit
Endfilligkeit in 2031 platziert. Vor dem

Hintergrund einer starken Investorennach-

anfangliche

frage wurde das Emissionsvolumen von 300
Mio. Euro auf 320 Mio. Euro erhoht (ISIN:
DE000A460GW?7). Die Anleihen werden
in neue und/oder bestehende, auf den Na-
men lautende Stiickaktien ohne Nennwert
der Gesellschaft wandelbar sein. Das Be-
zugsrecht der bestehenden Aktionire der
Gesellschaft auf den Bezug der Anleihen war
ausgeschlossen.

Die Anleihen werden mit 0,625% p.a. ver-
zinst, zahlbar halbjihrlich nachtriglich. Der
anfingliche Wandlungspreis von 17,9279
Euro wurde mit einer Wandlungsprimie
von 35% iiber dem Referenzaktienkurs fest-
gesetzt.

COMMERZBANK AG (in Kooperation
mit ODDO BHF) und HSBC agierten als
Joint Global Coordinators und Joint Boo-
krunners. LBBW und RBC Capital Mar-
kets agierten als Co-Managers.

Miinchener

Hypothekenbank erzielt
niedrigsten Pfandbrief-Emissions-Spread
seit Uiber drei Jahren

Die zweite Benchmark-Emission der Miin-
chener Hypothekenbank am Pfandbrief-
markt in diesem Jahr stiefS bei Investoren
auf eine auflergewdhnlich hohe Nachfrage.
Der Hypothekenpfandbrief im Volumen
von 500 Mio. Euro war schon kurz nach

Offnung des Orderbuchs iiberzeichnet.

Nach rund 2,5 Stunden wurde das Order-
buch bei einem Volumen von 1,75 Mrd.
Euro geschlossen.

Die hohe Nachfrage spiegelte sich auch in
der Preisfindung wider: Die Emission wurde
final zu 7 Basispunkten iiber Swap-Mitte
platziert. Der Pfandbrief hat eine Laufzeit
von drei Jahren und einem Monat sowie ei-
nen Kupon von 2,875%.

Die Transaktion begleiteten ABN AMRO
Bank, Bank of Montreal Europe plc., De-
kaBank, Deutsche Bank AG, DZ BANK
AG und Norddeutsche Landesbank. Die
Ratingagentur Moody’s bewertet Hypothe-
kenpfandbriefe der Miinchener Hypothe-
kenbank mit der Héchstnote Aaa.

Stockholm © Pixabay

Alstom platziert europaische Green Hy-
brid-Bond im Volumen von 700 Mio.
Euro, Kupon 5,25%

Alstom hat erstmals einen europiischen
Green Hybrid-Bond (unbefristete, nach-
rangige Anleihe) mit einem Nennwert von
700 Mio. Euro platziert. Die Emission er-
folgte im Rahmen EMTN-Programms des
Unternehmens, dessen Prospekt am 3. Juni
2026 von der franzdsischen Finanzmarke-
aufsicht (Autorité des Marchés Financiers,
AMF) gebilligt wurde.

Die Anleihen haben in den ersten 5,25 Jah-
ren einen festen Kupon von 5,25% p.a. Da-
nach erfolgt alle fiinf Jahre eine Zinsanpas-
sung. Moody’s hat den Anleihen einen Ei-
genkapitalcharakter von 50% sowie ein Ra-
ting von Ba2 zugewiesen; dies liegt zwei Stu-
fen unter dem Rating von Alstom fiir vor-
rangige unbesicherte Verbindlichkeiten (Se-
nior Unsecured Rating: Baa3).

Diese erste griine Transaktion von Alstom
war mehrfach {iberzeichnet, was die starke
Nachfrage iiber verschiedene Regionen und
Anlegergruppen hinweg widerspiegelt und
zur weiteren Diversifizierung der Investo-
renbasis beitrigt.
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Der Emissionserlés wird zur vollstindigen
Finanzierung und Refinanzierung von Ver-
méogenswerten und/oder Ausgaben verwen-
det, die im ,European Green Bond Facts-
heet” beschrieben sind. Dieses Dokument
ist auf der Website von Alstom verfiigbar,
wurde von Moody’s gepriift.

Mit dieser ersten Emission einer europii-
schen griinen Anleihe bekriftigt Alstom sein
Bekenntnis zum Investment-Grade-Rating.
Gleichzeitig treibt das Unternehmen sein
Ziel voran, den Ubergang zu kohlenstoffar-
mer Mobilitit zu beschleunigen und durch
seine Geschiftstitigkeit sowie seine Losun-
gen nachhaltige Wertschdpfung zu generie-
ren.

Die im Oktober 2026 fillige Anleihe iiber
700 Mio. Euro wird voraussichtlich bei Fl-
ligkeit zuriickgezahlt. Crédit Agricole Cor-
porate and Investment Bank fungierte als
»Green Structuring Bank“. BNP Paribas,
Crédit Agricole Corporate and Investment
Bank, HSBC und Natixis agierten als Glo-
bal Coordinators und Joint Bookrunners
der Emission. Banco Bilbao Vizcaya Argen-
taria, S.A., Deutsche Bank und Société Gé-
nérale fungierten als aktive Bookrunner.
Herbert Smith Freehills Kramer beriet Als-
tom rechtlich, wihrend A& QO Shearman als
Rechtsberater der Banken titig war.

Alstom entwickelt und liefert ein umfas-
sendes Portfolio an zukunftsweisenden Lo-
sungen — von Hochgeschwindigkeits- und
Regionalziigen iiber U-Bahnen, Einschie-
nenbahnen und Straflenbahnen bis hin zu
schliisselfertigen Systemen, umfassenden
Serviceleistungen, Infrastrukeur, Signal-
technik und digitalen Bahnlésungen. Als-
tom beschiftigt 87.800 Mitarbeiter in 61
Lindern. Die in Frankreich bérsennotierte
Alstom S.A. erzielte im Geschiftsjahr, das
am 31. Mirz 2026 endete, einen Umsatz
von 19,2 Mrd. Euro.
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FCR-Anleihe Nr. 7
Jetzt Anleihe (WKN A4DFCG) zeichnen
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7 gute Griinde fiir die 7. Anleihe der FCR Immobilien AG:
« Einzigartiges Geschaftsmodell: Spezialisierter Bestandshalter und |nnovationsfﬂhreﬂrﬁ
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« Markt bietet attraktive Investmentchancen
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Nordic High Yield-Bonds

Warum deutsche Unternehmen nach Norden blicken

Text: Axel Holm, Nasdaq Nordic
er Nasdag-Nordic-Anleihemarkt ge-
hort derzeit zu den aktivsten Fixed-In-
come-Mirkten Europas — und immer mehr
deutsche Unternehmen nutzen ihn zur Ka-
pitalaufnahme.

Ein Markt mit hoher Dynamik

Der nordische Markt fiir Unternehmens-
anleihen hat eine der rasantesten Erholun-
gen Europas nach der Pandemie erlebt. Das
ausstehende Volumen von Unternehmens-
anleihen liegt inzwischen bei rund 200 Mrd.
Euro, und das Neuemissionsvolumen ist seit
2020 um mehr als 80% gestiegen.

Die breit-aufgestellte Fixed-Income-Platt-
form von Nasdaq Nordic — einschliellich
Staatsanleihen, SSA-Anleihen (Supranatio-
nale, Staaten und Agenturen), Finanzanlei-
hen und Unternehmensanleihen — umfasst
mittlerweile ein gesamtes gelistetes Volumen
von iiber 1.200 Mrd. Euro.

Besonders das High-Yield-Segment entwi-
ckelte sich dynamisch: Der Nordic High
Yield Index erzielte im Jahr 2024 eine Ge-
samtrendite von rund 13,9%, wihrend der
schwedische High-Yield-Marke in den ver-
gangenen fiinf Jahren mit einer durch-
schnittlichen jahrlichen Wachstumsrate von
etwa 8,3% gewachsen ist.

Der Markt zeichnet sich besonders aus
durch eine Kombination aus schneller Um-
setzung, Kosteneffizienz und hoher Inves-
torennachfrage. Eine typische High-Yield-
Transaktion bendtigt vom Mandat bis zur
Preisfestsetzung lediglich rund sechs Wo-
chen. Kl-gestiitzte Listing-Prozesse ermog-
lichen dariiber hinaus die Borsenzulassung
innerhalb weniger Tage nach der Emission.
Die Gesamtkosten einer Bérsennotierung
liegen schitzungsweise 40 bis 60% unter
vergleichbaren europdischen Alternativen —
ein bedeutender Vorteil insbesondere fiir
kleine und mittelgrofle Emittenten mit Fi-
nanzierungsvolumina zwischen 100 und
300 Mio. Euro.

Deutsche Emittenten sind bereits ver-
treten

Was Beobachter aufSerhalb Skandinaviens
tiberraschen mag, ist das Ausmafi, in dem
deutsche Unternchmen diesen Markt bereits
fiir sich entdeckt haben. Anleihen von Boos-
ter Precision Components GmbH, DSI
Holding GmbH, LifeFit Group MidCo
GmbH, LR Global Holding GmbH, SLR
Group GmbH und smava GmbH sind der-
zeit an Nasdaq Nordic notiert.

Diese Unternehmen reprisentieren einen
Querschnitt des deutschen Mittelstands,
von Prizisionstechnik iiber Gesundheits-
und Konsumgiiter bis hin zu Finanzdienst-
leistungen.

Dabei handelt es sich nicht um Einzelfille.
Vielmehr spiegelt dies einen breiteren Trend
wider: Deutsche Unternehmen suchen zu-
nehmend nach schnelleren Platzierungs-
prozessen, schlankerer Dokumentation so-
wie Zugang zu einem spezialisierten und
immer internationaleren Kreis von High-
Yield-Investoren.

Die Zahl der Anfragen deutscher Emitten-
ten und ihrer Berater ist in den vergange-
nen 18 Monaten deutlich gestiegen, und
Marktteilnehmer erwarten, dass sich dieser
Trend fortsetzen wird. Vor dem Hinter-
grund einer abgeschwichten Aktivitit bei
Teilen des europdischen Unternehmensan-
leihemarktes bleibt der nordische Markt ein
wichtiger Standort fiir Unternehmensfi-
nanzierungen mit einer gut ausgebauten In-
frastruktur und einer starken Investorenba-
sis.

Kennzahlen — Nasdaqg Nordic Corpo-

rate Bond Market (1. Halbjahr 2026)

* Gesamtes gelistetes Volumen tiber alle
Segmente hinweg: > 1.200 Mrd. Euro

¢ Ausstehendes Volumen von Unterneh-
mensanleihen: ca. 200 Mrd. Euro

¢ Wachstum der Neuemissionen seit 2020:
+80%
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Axel Holm,
Head of European Debt Listings,
Nasdaqg Nordic

¢ Durchschnittliche jihrliche Wachstums-
rate (CAGR) des schwedischen High-
Yield-Markees iber 5 Jahre: ca. 8,3%

e Gesamtrendite des Nordic-High-Yield-
Index 2024: ca. 13,9%

* Geschitzte Kosteneinsparung bei der Bor-
sennotierung gegeniiber alternativen eu-
ropiischen Losungen: 40-60%

¢ Typische Zeitspanne vom Mandat bis zur
Umsetzung: ca. 6 Wochen

¢ Kein einzelner Sektor macht mehr als
15% des ausstehenden Marktvolumens
aus

Ubersicht deutscher Bond-
Emittenten
Booster Precision Components GmbH

DSI Holding GmbH

Ferratum Capital Germany GmbH

LifeFit Group MidCo GmbH

LR Global Holding GmbH

Secop Group Holding GmbH

SLR Group GmbH

smava GmbH
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Dauerhafte Inflation statt
voriibergehender Schock

Warum Inflationsschutz jetzt wieder zahlt

Text: Elida Rhenals, BNP Paribas Asset Ma-
nagement

ier Jahre nach dem ersten groflen In-

flationsschock verharren die Verbrau-
cherpreise in vielen Industrielindern hart-
nickig iiber den Zielwerten der Notenban-
ken. Geopolitische Spannungen und vola-
tile Energiemirkte sorgen immer wieder fiir
neue Preisschiibe, wihrend fiskalische Zu-
riickhaltung in den wenigsten Lindern auf
der Agenda steht. Eine rasche Normalisie-
rung des Preisumfelds ist unter diesen Be-
dingungen kaum zu erwarten. Umso mehr
lohnt sich der Blick auf inflationsgebundene
Staatsanleihen: Diese Papiere passen ihren
Nennwert automatisch an die Teuerung an
— und bieten derzeit eine seltene Kombina-
tion aus Inflationsschutz und attraktiven
Realrenditen.

Im Vergleich zu 2022, als die Realrenditen
noch im negativen Bereich lagen, hat sich
das Bild inzwischen deutlich gewandelt:
Inflationsgebundene Anleihen bieten der-
zeit in der Eurozone reale Renditen von
rund einem Prozent und in den USA von
etwa zwei Prozent. Die Papiere verfiigen
iiber Investment-Grade-Qualitit, sind
hochliquide und transparent bepreist. Fiir
Anleger ergeben sich dabei zwei mogliche
Ansitze.

Die erste Variante fokussiert sich auf kurze
Laufzeiten: Diese Anleihen reagieren weni-
ger sensitiv auf Zinsinderungen, ermogli-
chen stabilere Ertrige und sind unmittelbar
an die realisierte Inflation gekoppelt. Die

zweite Variante verfolgt eine aktive Total-
Return-Strategie, bei der Duration und Po-
sitionierung entlang der Breakeven-Kurve
flexibel gesteuert werden, also auf Basis der
am Markt implizit aus der Renditedifferenz
zwischen nominalen und inflationsinde-
xierten Anleihen abgeleiteten Inflationser-
wartungen. Dadurch kann Inflationsschutz
nicht nur defensiv eingesetzt, sondern zu-
gleich gezielt als Renditequelle genutzt wer-
den.

Anhaltender Preisdruck durch Zweit-
rundeneffekte

Volatile Energiemirkte fiihren vor Augen,
wie schnell Angebotsschocks entstehen kén-
nen. Historisch betrachtet fithrt ein Anstieg
der Olpreise um zehn Prozent innerhalb ei-
nes Jahres zu einem zusitzlichen Inflations-
anstieg von rund 2,3 bis 2,4 Prozentpunk-
ten. Energiepreisschocks beschrinken sich
dabei zunichst hiufig auf den Energiesek-
tor. Halten geopolitische Konflikte jedoch
linger an, steigt das Risiko von Zweitrun-
deneffekten — etwa durch steigenden Lohn-
druck oder Engpisse bei Diingemitteln und
fossilen Nebenprodukten.

Unter den Industrienationen gelten insbe-
sondere Grof3britannien und die Eurozone
als anfillig. Innerhalb der Europiischen
Union wird vor allem Italien als verwund-
bar eingeschitzt, da das Land in hohem
Mafle von Energieimporten aus der Nah-

ostregion abhingig ist.

~ T

Elida Rhenals,
Senior Portfoliomanagerin bei
BNP Paribas Asset Management

Bewertungen spiegeln Risiken nicht
wider

Die drei wichtigsten Mirkte fiir inflations-
gebundene Anleihen sind die USA mit rund
2 Billionen US-Dollar an Treasury Inflation
Protected Securities, GrofSbritannien mit ei-
nem der dltesten Mirkte seit den achtziger
Jahren sowie die Eurozone mit etwa einer
Billion Euro an ausstehenden Emissionen.
Seit 2022 flossen weltweit iiber 200 Milli-
arden Euro netto in entsprechende Fonds.
Die Investorenbasis hat sich zudem deutlich
verbreitert: Neben Pensionsfonds und Ver-
sicherungen engagieren sich zunehmend
Vermogensverwalter, Zentralbanken und
Staatsfonds. Parallel dazu hat sich ein liqui-
der Derivatemarkt entwickelt.

Anleger sollten priifen, ob die eingepreisten
Inflationserwartungen die tatsichlichen Ri-
siken ausreichend widerspiegeln. Geopoli-
tische Unsicherheit, Angebotsengpisse, fis-
kalische Expansion und die Energiewende
sprechen fiir anhaltend erhshte Inflations-
risiken. In einem Umfeld, in dem die Geld-
politik restriktiv bleibt und das Wachstum
nachlisst, bieten inflationsgebundene An-
leihen laufende Ertrige und Schutz vor
Kaufkraftverlust — und verdienen daher ei-
nen festen Platz im Portfolio.
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Duration als Chance

Steigende Renditen er6ffnen Potenzial bei nachlassendem Iran-Konflikt-Risiko

Text: RJ Gallo, Federated Hermes

ie Renditen von Staatsanleihen aus In-

dustrielindern sind in den letzten Wo-
chen stark gestiegen. Angetrieben wurde
diese Entwicklung durch den Olpreis, der
sich hartnickig um die Marke von 100 US-
Dollar pro Barrel bewegt, sowie durch den
anhaltenden Konflikt am Persischen Golf.

Die jiingsten Inflationsdaten aus den USA
und dem Ausland spiegeln den Anstieg der
Energickosten deutlich wider und schiiren
die Sorge vor einem breiteren Inflations-
druck. Dies zwingt die Zentralbanken zu ei-
ner entschlossenen Rhetorik und weckt Er-
wartungen hinsichtlich einer geldpolitischen
Straffung im In- und Ausland. Dieser Infla-
tionsdruck, eine mogliche Straffung der
Geldpolitik und der Iran-Konflikt haben die
Anleiherenditen in die Hohe getrieben.

Auch fiskalische Bedenken haben zum An-
stieg der Renditen beigetragen. So wurden
etwa Mineraldlsteuern in einigen Lindern
temporir gesenkt oder Subventionen zur
Entlastung der Verbraucher ausgeweitet.
Dadurch entstand ein sich selbst verstir-
kender Negativkreislauf, in dem steigende

Zinskosten die ohnehin hohen Staatsdefi-
zite zusitzlich belasten. Parallel zeigt sich die
US-Wirtschaft weiterhin robust: Die Be-
schiftigung ist in den vergangenen zwei
Monaten erneut gestiegen, wihrend die Ar-
beitslosenquote stabil blieb. Auch die Ver-
brauchernachfrage erweist sich insgesamt als
widerstandsfihig. Erginzend treiben KI-In-
vestitionen die Konjunktur, wihrend auch
das Unternehmensgewinnwachstum anhilt.

Letztlich bleibt der Iran-Konflikt der zentrale
Treiber. Die Verhandlungen zwischen den
beiden Konfliktparteien sind bislang ohne
Ergebnis geblieben, wodurch der Schiffsver-
kehr in der Strafle von Hormus faktisch zum
Erliegen gekommen ist. Auch der jiingste
Gipfel zwischen den USA und China lieferte
keine Hinweise darauf, dass Peking den Iran
zu einer Verhandlungslosung bewegen
kénnte. Entsprechend reagierten die Mirkte
zuletzt erneut auf wechselnde Signale aus Wa-
shington — von drohender Rhetorik durch
Prisident Trump bis hin zu optimistischeren
Aussagen tiber mégliche Fortschritte. Dieses
Auf und Ab verstirkt sowohl Inflations- als
auch fiskalische Sorgen.
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RJ Gallo,
CIO Global Fixed Income bei
Federated Hermes

Eine verldssliche Vereinbarung zur Wieder-
offnung der Strafle von Hormus sowie zur
Aufnahme umfassender Verhandlungen
{iber Nuklearmaterial wiirde voraussichtlich
das Gegenteil bewirken und die Renditen
entsprechend nach unten driicken. Seit Be-
ginn des Konflikts ist die durchschnittliche
Rendite des US-Treasury-Index um 66 Ba-
sispunkte gestiegen. Die Renditen der 2-,
10- und 30-jahrigen US-Benchmark-Anlei-
hen bewegen sich derzeit in der Nihe zen-
traler Schwellenwerte von 4,00%, 4,50%
bzw. 5,00%.

Die Konfliktparteien liegen in den Ver-
handlungen weiterhin deutlich auseinander.
Angesichts des starken Anstiegs der Markt-
renditen erdéffnen jedoch der zunehmende
Druck in der Golfregion, eine Losung fiir
die Lage in der Strafle von Hormus zu fin-
den, sowie der innenpolitische Druck auf
die Trump-Regierung eine taktische Gele-
genheit, eine lingere Duration einzugehen.
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Europdiische Riistung

Strategische Chancen an einem sicherheitspolitischen Wendepunkt

Text: Johan Van Geeteruyen, DPAM

ach einem Jahrzehnt der Unterinves-
Ntitionen im Vergleich zu den USA holt
die EU nun auf. Die Verteidigungsausgaben
als Anteil am BIP steigen dramatisch an —
insbesondere im Baltikum und in Polen. Fiir
Investoren signalisiert dies einen mehrjih-
rigen Wiederaufriistungszyklus.

Die Nachfrage besteht nach Plattformen wie
Landstreitkrifte, Luftstreitkrifte und Ma-
rine sowie nach Verbrauchsgiitern wie Mu-
nition, Ersatzteile und Wartung.

Globale Riistungsausgaben

Die weltweiten Militirausgaben steigen, wo-
bei Europa und Asien einen besonders star-
ken Anstieg verzeichnen. Deutschlands Ver-
teidigungsausgaben, die EU-Initiative ,Rea-
diness 2030" sowie die auf dem NATO-
Gipfel 2025 eingegangene Verpflichtung zu
Verteidigungsausgaben von 3,5% des BIP
setzen klare Signale:

* Die Ausgaben werden grofler, schneller
und koordinierter

¢ Dies verbessert die Planbarkeit und stiitzt
den nachhaltigen Nachfragezyklus im
Verteidigungssektor

Europa vollzieht den Ubergang vom zykli-
schen Kiufer zum strukturellen Wachs-
tumsmarke fiir Riistungsunternehmen.

Mehrjahriger Kapitalinvestitionszyklus
Die europiische Wiederaufriistung miindet
in einen mehrjihrigen Investitionszyklus
mit einem erwarteten jihrlichen Wachstum

(CAGR) von ca. 4,5% bis 2028.

Hochste Wachstumssegmente:
e Cyber: +8,8% p.a.
* Space: +7,6% p.a.

Dies unterstreicht den strukturellen Wan-
del weg von traditioneller Hardware hin zu
Resilienz, Konnektivitit und Informations-
tiberlegenheit als zentrale strategische Prio-
ritdten.

ESG: Vom Ausschluss zur kontrollier-
ten Einbeziehung

Der Verteidigungssektor vollzieht einen Pa-
radigmenwechsel im ESG-Bereich — auch
bei Artikel-9-Fonds: Statt Ausschluss wird
der Sektor nun aktiv gemanagt und in das
Portfolio integriert.

* Strategische Allokation statt Stigmatisie-
rung
* Strukturelles Umschichtungsthema

Bewertungen & Chancen-Risiko-Profil
Die Bewertungen haben sich verschoben und
schaffen ein attraktives Chancen-Risiko-Ver-
hilenis. Es wird erwartet, dass das Gewinn-
wachstum weiter anhilt, wihrend die aktu-
ellen Bewertungen wieder gesunken sind.

Aktuelle Herausforderungen: Defence
De-Rating

Trotz bereits substanziell hoher Investments
der Investoren ist der Sektor einer Neube-
wertung nach unten ausgesetzt. Ursachen:

* Volatile Nachrichtenlage rund um die lau-
fenden Kriege in der Ukraine und dem
Iran

* Engpisse bei Produktionskapazititen

* Nachfrageseitige Bremsen durch biiro-
kratische Hiirden

* Verarbeitung der vorangegangenen Kurs-

gewinne

¢ Wettbewerb aus den USA und Asien

* Gemischte Q1-Ergebnisse; Nachweise zu
Lieferketten, Margenentwicklung etc.
noch ausstehend

Johan Van Geeteruyen,
DPAM

Fazit:

Die Konsolidierung im europiischen Ver-
teidigungssektor nach der auf8ergewdhnli-
chen Neubewertungsphase stellt eine kau-
fenswerte Pause in einem mehrjahrigen Auf-
wirtszyklus dar.

* Der Sektor bewegt sich seit Mai 2025
seitwirts, doch das fundamentale Umfeld
hat sich weiter verbessert.

e Die strukturellen Aussichten auf der
Nachfrageseite bleiben intakt.

* Die Erwartungen haben sich normalisiert,
die Positionierung wurde zuriickgesetzt —
jetzt kommt es auf Lieferfihigkeit, Mar-
gen und Cash-Generierung an.
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Gold iiberholt US-Staatsanleihen als grofite

Text: Matt Bance, T. Rowe Price

old gehérte in den letzten Jahren zu

den Spitzenperformern, gestiitzt durch
eine starke Kombination aus Zentralbank-
kiufen, geopolitischer Unsicherheit, fiska-
lischen Sorgen und schwindendem Ver-
trauen in traditionelle Reservewihrungen.
Wir sind weiterhin der Ansicht, dass die
langfristigen Argumente fiir Gold nach wie
vor bestehen. Allerdings glauben wir, dass
sich das Risikoprofil in den nichsten Quar-
talen ausgeglichener darstellt.

Ein wesentlicher Teil der strukturellen Ar-
gumente fiir einen Aufschwung ist mittler-
weile weithin anerkannt und spiegelt sich in
den Preisen wider. Der jiingste Bericht der
Europiischen Zentralbank (EZB), in dem
hervorgehoben wird, dass Gold US-Staats-
anleihen als weltweit grofice Reservewih-
rung iiberholt hat, ist ein wichtiger Meilen-
stein, aber auch ein Beleg dafiir, wie weit die
Gold-Erzihlung bereits fortgeschritten ist.
Die Nachfrage der Zentralbanken bleibt
eine wichtige Stiitze, insbesondere da Lin-
der in einem zunehmend fragmentierten
geopolitischen Umfeld eine Diversifizierung
ihrer Reserven anstreben, und wir gehen
weiterhin davon aus, dass dies auch in Zu-
kunft ein wichtiges Thema sein wird.

Kurzfristiges Umfeld weniger glinstig

Allerdings ist das kurzfristige Umfeld weni-
ger glinstig als zu Beginn der Rallye. Die
Nachfrage der Zentralbanken hat sich im
ersten Quartal 2026 abgeschwicht, wih-
rend auch die ETF-Nachfrage nachgelassen
hat. Dies spiegelt in gewissem Maf3e die Tat-
sache wider, dass Gold mit Bereichen um
die Aufmerksamkeit der Anleger konkur-
riert, die derzeit stirkere zyklische und
strukturelle Wachstumsaussichten aufwei-
sen, insbesondere die KI-Infrastruktur. In-
folgedessen floss Kapital in AI-Nutzniefer
und mit diesen Themen verbundene Indus-
trierohstoffe wie Kupfer, wo die Nachfrage
durch konkrete Investitionen in die Infra-
struktur fiir Strom, Stromnetze und Re-
chenzentren gestiitzt wird. Gleichzeitig hat

Reservewdhrung

der Anstieg der Realrenditen die Opportu-
nititskosten fiir das Halten eines nicht ver-
zinslichen Vermogenswerts wie Gold er-

hoht.

Aus diesen Griinden haben wir unsere tak-
tische Haltung gegeniiber Gold von ,,iiber-
gewichtet” auf ,neutraler umgestellt. Die
langfristigen Aussichten bleiben iiberzeu-
gend, doch die derzeitige Unsicherheit in
Bezug auf den Iran, die Energiemirkte und
die politischen Aussichten diirfte das Auf-
wirtspotenzial kurzfristig begrenzen.

Gold bleibt ein wichtiger defensiver Ver-
mogenswert mit geringer langfristiger Kor-
relation zu traditionellen Anlageklassen.
Seine relativ hohe Volatilitit macht es aus
Sicht der Portfoliokonstruktion zudem ka-
pitaleffizient, was bedeutet, dass bereits re-
lativ geringe Allokationen bedeutende Di-
versifizierungsvorteile bieten kénnen. Die
aktuelle Lage im Nahen Osten macht je-
doch deutlich, dass Gold in bestimmten
geopolitischen Umfeldern Schwierigkeiten
haben kann.

Nach gingiger Auffassung sollten steigende
Spannungen den Goldpreis stiitzen. Die
Spannungen um den Iran haben jedoch
auch die Olpreise in die Hohe getrieben.
Héhere Energiepreise haben die Inflations-
sorgen verstirkt, den US-Dollar gestiitzt
und zu der Erwartung beigetragen, dass die
Zinsen linger auf einem héheren Niveau
bleiben kénnten. Diese Faktoren wirken
sich tendenziell negativ auf Gold aus.

Gold reagiert zunehmend empfindlich
auf Ol- und Inflationsdynamiken

Das Bild bei den Zentralbanken ist ihnlich
differenziert. Zentralbanken waren in den
letzten Jahren eine der stirksten Quellen der
Goldnachfrage, doch die Nachfrage verliuft
nicht unbedingt in eine Richtung. Wihrend
sich Anleger daran gewdhnt haben, den Fo-
kus auf die Kiufe der Zentralbanken zu
richten, erinnert der erhebliche Abbau der
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Matt Bance,
Portfoliomanager bei T. Rowe Price

tiirkischen Reserven nach dem Ausbruch
des Iran-Konflikts daran, dass Gold auch
verkauft oder mobilisiert werden kann,
wenn Linder unter Finanzierungs-, Wih-
rungs- oder Zahlungsbilanzdruck stehen.
Das untergribt zwar nicht die strategische
Diversifizierung der Reserven, deutet jedoch
darauf hin, dass die Nachfrage der Zentral-
banken weniger stiitzend sein konnte als in
den letzten Jahren, zumindest bis die Lage
im Iran geklirt ist.

Diese Dynamik mindert zudem kurzfristig
die Attraktivitit von Gold als Diversifikati-
onsinstrument. In jiingster Zeit reagiert
Gold zunehmend empfindlich auf dieselben
Olpreis- und Inflationsdynamiken, die auch
die breiteren Mirkte beeinflussen, was be-
deutet, dass seine Entwicklung stirker mit
anderen Vermogenswerten korrelieren
kénnte, als Anleger es bisher erwartet ha-
ben.
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Vor diesem Hintergrund sind wir weiterhin
der Ansicht, dass Gold einen Platz in diver-
sifizierten Portfolios verdient, seine Rolle
sich jedoch von der von Anleihen oder Bar-
geld unterscheidet.

Bargeld und hochwertige Anleihen bieten
derzeit etwas, das in der Zeit nach der Fi-
nanzkrise weitgehend fehlte: positive Real-
renditen. Das macht sie an sich zu zuneh-
mend attraktiven defensiven Anlagen. Sollte
sich das Wirtschaftswachstum deutlich ver-
langsamen, kénnten sich Anleihen letztlich

als die effektivere Absicherung erweisen. So-
lange die Inflation jedoch das vorherr-
schende Marktthema bleibt, sind die Di-
Versiﬁzierungsvorteile von Anleihen unserer
Ansicht nach weitaus unsicherer. Daher be-
vorzugen wir derzeit Bargeld gegeniiber
Laufzeiten.

Der Wert von Gold liegt woanders. Es bie-
tet Diversifizierung gegen Inflationsiiberra-
schungen, eine Verschlechterung der Staats-
finanzen, Unsicherheiten bei den Reserve-
wihrungen und allgemeine Vertrauens-

schocks. Diese Risiken bleiben relevant,
weshalb wir weiterhin eine strategische Al-
lokation befiirworten. Wir glauben jedoch,
dass sich das Risikoprofil ausgeglichener
dargestellt hat, was kurzfristig eher eine neu-
trale als eine iibergewichtete Position nahe-

legt.

Anzeige

pMam muss Glack

tellew, um es
zu multiplizievew."

Ain

Marie von
Ebner-Eschenbach

SOS KINDERDORFER
WELTWEIT

Jedem Kind ein liebevolles Zuhause

RidlerstraBe 55, 80339 Minchen, Tel.: 0800/50 30300 (gebuhrenfrei)

www.sos-kinderdoerfer.de



30

SERVICE/KONTAKTDATEN

(A AALTO

Aalto Capital Group ist eine auf den Mit-
telstand (Small & Midcap) fokussierte In-
vestmentbank-Advisory Boutique mit
Standorten in Miinchen, London, Helsinki,
Stockholm, Oslo und Vilnius.

Europaweit beraten wir im Schwerpunkt
mittelstindische Unternehmen sowie Pri-
vate Equity-Fonds in allen Aspekten der Fi-
nanzierung (Debt Advisory), Mergers &
Acquisitions sowie bei Borsengingen (IPO).
Zusitzlich begleiten wir unsere Kunden
auch im Bereich Investor Relations, ESG so-
wie Capital Markets Advisory. Mit Exper-
tise und Sachverstand unterstiitzen wir un-
sere Kunden, auf ihre Wiinsche abge-
stimmyte, individuelle (Finanzierungs-) Lo-
sungen zu finden und setzen diese auch um.

Ausgewihlte Referenzen:

¢ Eleving Group: IPO-Advisory (2024),
High Yield Bonds (2023, 2021, 2019)

* BBS: Kapitalerhhung/ Right Issue
(2024, 2023, 2022)

e Penetrace AS: Mergers & Acquisitions
(2024)

* Iute Group: High Yield Bonds (2023,
2021, 2020, 2019)

* Iute Group: Private Debt (2024, 2023,
2022)

e Integre Trans GmbH: CAPEX loan
(2024)

* Integre Trans GmbH: Working Capital
Financing (2024)

e 4finance Group: High Yield Bonds
(2023, 2021, 2016)

Kontaktdaten:
Manfred Steinbeisser

Managing Partner

Bahnhofstrafle 98

82166 Grifelfing
manfred.steinbeisser@aaltocapital.com
www.aaltocapital.com

= DICAMA

Die DICAMA AG ist das marktfithrende
Beratungs- und Investmenthaus fiir alter-
native Finanzierungen im Small- & Midcap
Market in der D-A-CH-Region. Simtliche
Arten alternativer Finanzierungen werden
passgenau strukturiert und bei Investoren
platziert. Durch die nahezu 20-jihrige Er-
fahrung und die gelebte und nachhaltig er-
folgreiche Partnerschaft mit simtlichen
SME-Investoren quer iiber Europa diirfen
Sie bei uns entspannt bleiben, was Ihre
Transaktionssicherheit betrifft. Ein wesent-
licher Teil unserer Finanzierungsangebote
sind Transaktionen iiber den Kapitalmarkt.
DICAMA ist zugelassener und akkreditier-
ter Capital Market-Partner an der Frank-
furter Wertpapierborse, direct market-Part-
ner der Wiener Borse, engagiert in den we-
sentlichen Verbandsstrukturen und Mitglied
im European Finance Forum (EFF). In
mehr als 50 erfolgreichen Kapitalmarke-
transaktionen konnten mehr als knapp
1,5 Mrd. Euro an Investoren ausgereicht

Corporate finance one step ahead

werden. Egal ob Sie Potenzial aus Eigenka-
pital (IPO) oder Fremdkapital/Anleihe
(IBO) heben wollen oder eine strukturierte
und herausfordernde Mischung aus ver-
schiedensten Alternativen und vielleicht
auch als Mix mit klassischen Finanzierun-
gen suchen oder erfolgreich umsetzen wol-
len: Wir verstehen Sie als mittelstindisch
geprigten Unternehmer und beriicksichti-
gen Thre Wiinsche und Befindlichkeiten auf
allen wesentlichen Ebenen.
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Markus Dietrich

CEO

Kanzleistr. 17

74405 Gaildorf

Telefon: +49 7971 9600-86
madi@dicama.com
www.dicama.com
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$MGBC AG

Partner fiir den Mittelstand

Die GBC AG mit Sitz in Augsburg zihlt zu
den fiihrenden bankenunabhingigen In-
vestmenthiusern Deutschlands und ist spe-
zialisiert auf die Bediirfnisse mittelstindi-
scher Unternechmen. Als unabhingiges Un-
ternehmen bietet die GBC AG umfassende
Expertise in den Bereichen Kapitalmarke-
und Finanzierungsberatung, Unternch-
mensanalysen sowie Kapitalmarktkonferen-
zen.

Seit Jahren ist die GBC AG Capital Mar-
kets Partner der Deutschen Borse, Emissi-
onsexperte der Bérse Miinchen, Kapital-
marktpartner der Bérse Diisseldorf und Ca-
pital Market Coach an der Wiener Borse.
Das Leistungsspektrum umfasst die Ent-
wicklung bankenunabhingiger Finanzie-
rungsstrukturen, wie z. B. die Beratung und
Strukturierung von Mittelstandsanleihen
und IPOs, die Verdffentlichung von Rese-
archstudien zu Small- und Mid Caps sowie
die Organisation hochkaritiger Kapital-
marktevents.

Dazu gehoren:

¢ Die zweimal jihrlich stattfindende
Miinchner Kapitalmarkt Konferenz
(MKK), die grofite ihrer Art im siid-
deutschen Raum.

¢ Der Ziircher Kapitalmarkttag, der jihr-
lich in Ziirich stattfindet.

¢ Das digitale Forum IIF — International
Investment Forum, das vierteljahrlich
internationale Investoren und Unter-
nehmen virtuell zusammenbringt.

e Zahlreiche Roadshows in Stidten wie
Miinchen, Frankfurt, Diisseldorf, Wien
oder auch international, z. B. in Italien,
zur gezielten Kapitalmarktansprache.

Die 100%ige Tochtergesellschaft GBC Ka-
pital GmbH erginzt das Angebot durch
Dienstleistungen im Bereich Corporate Fi-
nance, insbesondere bei der Platzierung und
Vermittlung von Anleihen und Aktien.

Mit einem starken Netzwerk und langjih-
riger Erfahrung ist die GBC AG ein ver-
lisslicher Partner fiir mittelstindische Un-
ternehmen auf ihrem Weg zum Kapital-
marke.

Kontaktdaten:

Manuel Hoélzle, GBC AG
Halderstrafle 27

86150 Augsburg
0821/241133-0
www.gbc-ag.de

Cosmin Filker, GBC AG
0821/241133-0

QUIRIN

PRIVATBANK

Als unabhingige Investmentbank berit die
Quirin Privatbank AG mittelstindische Un-
ternehmen von Frankfurt am Main aus bei
Finanzierungsmaf$nahmen auf Fremd- und
Eigenkapitalbasis. Dem Konzept der Pri-
vatbank folgend, stehen dabei fiir die Kapi-
talmarkespezialisten das erfolgreich finan-
zierte Unternehmen und insbesondere auch
die Menschen dahinter im Mittelpunkt.

Neben langjihriger und umfassender Ex-
pertise in allen Fragen der Kapitalmarktfi-
nanzierung bietet die Quirin Privatbank AG
Mittelstindlern Zugang zu mehr als 300 In-
vestoren in europiischen Finanzmetropolen,
welche auf Basis hauseigener Analysen fun-
diert und ideengetrieben zu Investments in
deutsche Small und Mid Caps beraten wer-
den. Die Erfahrung aus etwa 300 erfolgrei-
chen Transaktionen mit ca. 13 Mrd. Euro

Volumen spricht fiir sich. Dabei gilt: Der Er-
folg des Kunden ist der Erfolg der Bank,
denn nichts spornt mehr an als die Zufrie-
denheit aller Beteiligten nach einer erfolg-
reichen Finanzierung,.

Referenzen Anleihe-/Wandelanleihe-
emittenten:

Social Chain AG, The Grounds Real
Estate Development AG, NZWL Neue
Zahnradwerke Leipzig GmbH, hep global
GmbH

Kontaktdaten:

Quirin Privatbank
Schillerstrafle 18-20
60313 Frankfurt am Main

Holger Clemens Hinz

Leiter Corporate Finance
Telefon: +49 69 / 247 50 49 — 31
holger.hinz@quirinprivatbank.de

Thomas Kaufmann

Stv. Leiter Corporate Finance
Telefon: +49 69 / 247 50 49 — 38

thomas.kaufmann@quirinprivatbank.de
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HELFEN SIE UN$S, DAMIT WIR HELFEN KONNEN!!!

Hilfe #fiir die Tiere ' im
Tierheim!

Mit unserem Web- und Facebook-
Auftritt sorgen wir dafiir, dass die
Bewohner des Tierheims sichtbar und
nicht wvergessen werden. Wir
unternehmen alles, was in unserer
Macht steht, um diese Tiere aus dem
Heim zu holen und fiir sie ein neues
Zuhause zu finden, seien es
Pflegehduser oder Adoptionen.
Dabei achten wir immer darauf, dass
alle adoptierten Tiere kastriert
werden. Mit einer groBen Gruppe
Freiwilliger besuchen wir die Tiere
taglich, trainieren und spielen mit
ihnen.

Die Population der wild lebenden
Katzen in Menorca entwickelte sich
tber longe Jahre vollig
unkontrolliert. Mit einem groBen
Netzwerk von Freiwilligen ist es uns
gelungen, 523 wild lebende Katzen
tierarztlich untersuchen zu lassen, sie
zu sterilisieren oder zu kastrieren, zu
entwurmen sowie dauerhaft auf
Krankheiten und Verletzungen zu
kontrollieren. In den offenen
Kolonien werden die Katzen auch
versorgt und gefittert.

WER WIR $IND

Wir, die Protectora d”Animals Mad,
sind eine Tierschutzorganisation in
Menorca und neben unserem Pendant
in Ciutadella die gréBte Organisation
dieser Art auf der Insel.

Wir sind vollstandig unabhdngig und
arbeiten altruistisch,. ohne jegliches
monetdre Interesse, rein zum Wohl der
Tiere. Unser Ziel ist die Wahrung der
Tierrechte, die Sensibilisierung der
Menschen, das Wohl der Tiere zu
achten und gleichzeitig sorgen wir
konkret dafr, dass eine
unkontrollierte Vermehrung speziell
von Hunden und Katzen wverhindert
wird.

Nehmen Sie mit uns Kontakt auf
tUber den Messenger der Facebook-
Seite der Protectora d”Animals Maé.

Spendenkonto:
IBAN ES76 0081 0232 3500 0129 2532
BIC BSAB ESBB

Banco Sabadell

Deutsche Tierhilfe Menorca

Seit vielen Jahren arbeiten wir mit der
Tierhilfe Menorca aus Deutschland
zusammen. Diese Organisation sucht
vor allem fiir Podencos, eine typische
Jagdhunderasse, Pflege- oder
Adoptionshduser und damit ein neues
Zuhause in Deutschland. = Die
Podencos werden vielfach von Jdagern
nach Ende der Jagdsaison aussortiert
und einfach im Tierheim abgegeben.
Wir bringen sie gemeinsam mit der
Tierhilfe und freiwilligen Flugpaten
per Flugzeug nach Deutschland.

Patenschaft!

Die Protectora dAnimals Maéd
sucht fortlaufend Paten fir die
danz alten Hunde im Tierheim in
Menorca, die ganz oder teilweise die
Kosten dieser Hunde im
Lebensabend (bernehmen. Auch
kleine Spenden helfen.

Pflegehduser!

Wir organisieren Pflegehduser fiir die
Tiere, die es am nétigsten haben, ein
neues und flrsorgliches Zuhause zu
finden, wie Welpen, kranke, alte
oder schwierige Hunde und Katzen.

Innerstadtische Katzen~Insel

Mitten in der Hauptstadt Menorcas,
in Maé, konnten wir seit nunmehr
einem Jahr ein ganz besonderes
Projekt realisieren: eine rund 250 m?2

groBe, eingezdunte, ruhige
Grinflache fir mittlerweile 30
Katzen. Die vormals wilden
StraBenkatzen leben in diesem

sicheren Rleinen Park und werden
dort tdglich von einer Gruppe von
Freiwilligen besucht, gefittert und
gepflegt.




